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内容概要

　　600余个营销技巧与方法、700余句营销常用说服用语、200余条启迪营销思维的案例⋯⋯翻开《我
一直在找：复制成功营销》，它将给您带来那么多的营销知识。
复制它，消化它，让它成为你“钱”途的好助手！
　　《我一直在找：复制成功营销》是：有眼光的企业老总发给团队成员的培训书；在校大学生获得
经验的速成书；有爱心人士的礼品书；想成就一番事业者的指导书。
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作者简介

　　罗代锦，历经13年在营销实践中自学与研究，一个营销成功的探索者。
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章节摘录

　　成就大事的10诀　　人生就像是一场战斗，战斗必有计谋。
　　计谋是人的一种整体性辩证思维，是人在特定环境下，为达到特定目的所采取的方法和策略。
　　无谋则事不成，谋者，算也。
算别人，算自己，算利害，算得失，没有计算，就无法知道自己的优势与劣势，就不知道对手有无可
乘之机，更不知道如何一步一步走向成功。
　　成大事者必善谋算，古今万千谋略，用一个字概括，算字而已，而在人生与商场中最大的胜算是
双赢。
　　要诀一、庙算　　孙武被誉为兵家之圣，一部《孙子兵法》，决定了多少英雄豪杰的命运。
他最推崇的制胜方略是庙算。
他认为，动刀动枪是莽汉所为，取胜要靠头脑，不用一兵一卒（钱啊），高坐庙堂之上，就把对手打
得服服帖帖，这才叫高明。
　　要诀二、替人办事用脚，自己成事靠脑　　从来都是脑指挥脚，所以，无论一个人四肢多发达，
最终只能是替人办事。
学会用头脑，有自己的算计，就能自，己做事了。
春秋战国之际，最善于算计的人当属张良。
李世民曾经说：刘邦的天下是张良给算出来的，如果没有张良，刘邦也就无足称道了。
　　要诀三、先谋后动，长远规划　　刘备虽然也是一个出类拔萃的英雄，但是仅仅靠自己总是没法
成事。
他东奔西跑，四处依靠别人，连立足之地都没有。
他缺什么？
最缺的是规模远大的算计，而这正是诸葛亮最擅长的。
所以说，诸葛亮是为刘备而生的，“隆中对——这一决策的核心是避开强大的曹操和孙权，向力量薄
弱的中西部发展，然后积蓄力量，向中原拓展。
“一下子就决定了刘备后半生的命运。
　　路要一步一步地走，眼睛必须紧紧盯住前方。
看着自己脚尖走路的人，一定走不远，而且要经常跌跟头。
成就大事的人无一例外，都有远见卓识，看得越远，他所定的人生目标就越正确，自己的潜力就可以
得到最大程度的发挥。
　　要诀四、选对手比选盟友更重要　　在成就功业的道路上，可能会有力量各不相同的一群对手包
围着你。
对的顺序和步骤是最重要的，次序选准了，可能势如破竹，一个个解决，选错了，可能举步维艰，招
致灭亡，赵匡胤是预算的大师，面对十佘个大小不等的对手，他选用了先内后外，先南后北；先紧后
松，先易后难的顺序，结果很快就统一了天下。
　　要诀五、不打无把握的仗　　鳌拜是满清的开国功臣，同时也是最跋扈的权臣。
结成了庞大的团伙，控制了朝政，连皇上都不放在眼里。
但他万万没想到，就是这个貌不惊人小孩，葬送了他的一切。
康熙智擒鳌拜所以能够成功，是因为他胸有成算，　　算准了再出手，准，稳，狠，一个字都不能少
！
　　要诀六、深思熟虑，想好了再行动　　曾国藩对谋略非常重视，为人，处世，治国，用兵，几乎
无处不谋。
每当有所行动，一定考虑成熟，才可付诸实施。
曾国藩其实并非聪明超群，用时人的说法，他其实资质很平常，但他善于动脑，想人所未想，发人所
未发，每做一事，都要进行周到的调查和思考，充分考虑有利条件和无利因素，因此才能最大限度地
避免了失败。
但是他也错过了许多良机，应该敢于决断。
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　　治国者，凡举事，都必须进行通盘考虑，走一步要看几步，要分清主次缓急，更要懂得事物之间
的相互依存与转化。
所谓一箭双雕，一石三多日等，无不是智谋与智慧的产物。
　　要诀七、攻城攻地不如攻心　　心，是人身上最柔弱的地方，也最容易受伤，最容易遭到进攻。
心也是人最隐蔽的地方，如果能算透人的内心世界，再强大的对手，也将无所遁形。
而在一些人看来，心还是最锋利的武器，用他来对付人，所向披靡，无往不胜。
因此，心就成了谋略学中的关键一环，不善于心算的人，绝称不上是第一流高手。
　　要诀八、要善于揣摩话外之音　　纪晓岚说：“说话是一种艺术，但听话是更高更重要的艺术。
因为皇上不会把自己的心里话明明白白地告诉你，只有认真听，仔细琢磨，才能知道其中的深意。
”　　要诀九、帮人一把，回报一生　　胡雪岩所说：“前半夜想想别人，后半夜想想自己。
只有把别人和自己加起来，才能做成事。
”　　做事总要为人着想是胡的待人原则，他就是靠帮助人起家的。
　　君子爱财，取之有道，就是要依靠自己的胆识，能力，智慧，依靠自己的敬业勤勉而且诚实的劳
动去心安理得地挣取。
道就是正道，无论做哪一行，都要恪守自己的“道”。
　　胡雪岩注重“做”招牌，“做”面子，“做”场面，“做”信用；经营靠山，广结人缘，勤勤恳
恳去巴结。
　　要诀十、做常人不能做之事　　做常人不能做之事，要想做成惊天动地的宏伟事业，就要如履薄
冰，如临深渊，谨言慎行，处处防患于未然。
　　经营者最高一级的竞争，即是思考的竞争。
如果谁的思考力度大，谁就有可能占得更多的市场机遇。
P.71-73
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媒体关注与评论

　　书评　　600余个营销技巧与方法；　　700余句营销常用说服用语；　　200余条启迪营销思维的
案例；　　复制它；　　消化它；　　成为你“钱”途的好助手。
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编辑推荐

　　600余个营销技巧与方法、700余句营销常用说服用语、200余条启迪营销思维的案例⋯⋯翻开《我
一直在找：复制成功营销》，它将给您带来那么多的营销知识。
复制它，消化它，让它成为你“钱”途的好助手！
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