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内容概要

整个世界就是一张偌大的谈判桌，只有掌握谈判奥秘的人，才能在风起云涌的商场中游刃有余，在谈
笑风生中抢占市场，广开财源。
本书是为那些将谈判视为技能的读者而写的，目的就是以简洁的版本使读者了解谈判的核心内容。
全书分为七章，内容涉及谈判的方方面面，使谈判者在变幻莫测的商业谈判桌上，应用娴熟的谈判技
巧，获得成功！
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