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内容概要

她以保险界里少有的博士学历和在短短的5年内的迅速崛起成为保险事业舞台上一颗耀眼的新星。
   她用丰富的知识、周到的服务和满腔的热情开创了当代保险营销的成功典范。
   她将保险化为信仰，不断传播保险的思想和理念，以高度的使命感谱写着生命的乐章。
   当保险正逐渐成为人们一种惯于接受的生活方式时，祁彬和她的自传向我们走来。
全书展示了祁彬从大堂到鹏城，从公务员到保险营销人员，从见习业务员到MDRT顶尖会员的人生经
历，剖析和解读了她不断追求真我的完美境界，揭秘了一位顶尖级寿险营销人员的工作状态和生活状
态。
祁彬反映在书中的保险理念一反人们对保险的传统偏见，折射出她对保险真谛的理解和把握，而我们
《保险文化》不断推崇诸如祁彬这样的保险业旗帜性人物的目的，正是基于改变整个社会对保险代理
人职业以及保险本身的偏见和误解。
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作者简介

祁彬，出生于浙江抗州，1982年，祁彬毕业于杭州大学，随后攻读并获取了复旦大学的经济学硕士学
位。
并在政府部门从事一项悠闲而富足的工作，但在2001年8月,她毅然加入保险公司。
次年6月,她获得了美国肯尼迪西部大学的心理学博士学位。
就在她前往美国领取博士学位的同时，她还收获了人生另一项重大的成就--赢得“美国百万圆桌会议
”（MDRT）授予的“2002年度百万圆桌会议会员”称号。
去年，她又实现了MDRT3倍的业绩,成为MDRT超级会员。
入行仅仅一年的时间就获得如此引人瞩目的成绩，实在令人惊叹。
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书籍目录

续写辉煌——王文豹 序 人生有梦筑梦踏实——鲍可维 序 永不磨灭的心——拟刚彦 序 生命是种过程而
非结局——祁彬自序体验  1. 田纳西州不眠夜     梦想一旦被付诸行动，就会变得神圣无比。
当我首次以MDRT会员的身份踏上纳什维尔的土地，我感觉离心中的梦想越来越近了。
一个有事业追求的人，可以把“梦”做得更高些，虽然刚开始时只是行动的驱动，但只要坚定信念，
不轻言放弃，梦想成就的一切就从这里出发。
  2.向巅峰冲刺    这是攀爬保险之峰的至高荣誉！
事业、人生的追求无不如此，就在你冲刺巅峰的艰辛过程中，无数个予以衬托的山顶被你抛之身后，
最后，你终于登上了孤悬高拔的群峰之巅，领略那心旷神怡的奇妙和美丽。
成长  3.天堂里的童谣     远离了3年自然灾害的饥饿之苦，避开了文化大革命时期的上山下乡，我在爱
的怀抱中不停寻找那淡蓝色的幸福。
童年是张不曾忧伤的脸，是舞台上的欢乐儿歌，是体育场上的坚持不懈，我用柔美的声音拨动天堂里
的记忆，温馨、美好。
  4.从校园到讲台    文革后的大学校园在我们这一代人的尝试与活跃下才被赋予了具体的内涵。
校园里的灯光下，有我们苦读的身影；欢呼声中的运动场上，洒下了我们拼搏的汗水。
而4年之后的我，将这份校园情结做了如愿以偿的延续。
  5.改变一生的抉择   人生有很多岔路口，也许每一个岔口都是一次契机，契机的好坏却并不在它，也
不在你，而是在于岔口出现时，你所做出的选择。
站在人生的岔路口上，记得拿出心中的指南针，它会指明前进的方向，那个方向就是我们心灵最睿智
的选择。
  6.学习的革命     如果说物质和精神是人类赖以生存的两种状态，那么学习则是我的第三种生存状态。
一位智者说，生活即学习，我非常赞同这一观点。
随着社会的发展、个人的成长，我们的身份也在不断地发生改变，但唯有“学习者”是我永恒不变的
身份。
  7．西西弗斯的神话     人生是可以注入任何液体的空瓶，如果上帝斌予我们选择的权利，你可以选择
安逸富足、一生无忧，也可以选择辛勤劳作、守望收获，还可以选择惊心动魄、跌宕起伏，但每一种
选择都应该倾听内心最真实的声音，寻找生命最强烈的渴望。
勇气  8. 友邦，我的首选    无论是在公开的分享课上，还是私底下的倾心交流，很多朋友都问我：为什
么选择美国友邦而非其他知名保险公司？
为什么选择留下而非跳槽？
回答是：我钟情的是宝马而非桑塔纳。
  9．并非天生的保险人     谁配得到上帝的奖励？
毫无疑问，只有那些做足了准备的人。
对于一个追求成功、渴望成功并且有可能成功的人来说，永远没有不再需要准备的时候！
人的一生都在“准备”之中。
我最感幸运的是，二十几年的工作、学习和生活经历让我无意间为保险事业做了最佳的准备。
  10. 推销的成功法则    世界发展的科学原理是：把复杂的事物变简单，即是回归事物最核心的本质。
经营推销的核心法则：第一，自己；第二，产品。
同时，帮助客户意识到自己的需求，并实现它，因为客户永远不会拒绝自己的需求。
  11. 挫折是一门必修课    生活总是源源不断地在制造挫折，比这更重要的是你的态度。
感谢挫折，它刺激我用无怨无悔的超拔与宽容战胜了前进途中的种种挫败感，让我提炼出自身的缺点
和不足，不断激励并完善自我。
  12. 挑战保险难度极限    真正的改变从思想开始，这是一项用心、用力的浩瀚工程，需要历史的积累
，时间的考验，虽然困难像一座座高山拦在面前，但愚公移山的精神鼓舞着我们，势必要将传播使命
进行到底。
感恩  13.点一盏感恩的灯    感恩是一种心态，犹如口渴时喝一杯绿茶，甘甜解渴，清香沁肺；感恩是一
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种境界，一种善于发现美并欣赏美的道德情操。
怀揣一颗感恩的心，在受惠于他人与社会的同时，也在人性的善良与纯真中点燃一盏感恩的灯，我想
我正在做并会更努力去做。
  14. 在分享中提升     分享是MDRT发起的初衷，其核心理念是鼓励会员们彼此沟通交流，共享人际网
络，互相汲取精神的营养，借此取得更大的成功。
分享让同伴们认识我，了解我，我把知识、信心、感悟传递于他们，并从他们的回应中获取改进和提
升。
  15．永葆初始之心     美国人希尔顿靠5000美元起家，在刚刚开始创业的时候，他印刷了自己的名片在
大街上发，名片的内容是：“肯纳特·希尔顿，热情的创造者，爱情的经纪人，亲爱的创始人。
”20年后，他成了全世界最大的连锁旅店的老板。
热恋般的初始之心是开发生命潜能的元素，是事业不可缺少的动力。
  16. 保险生活化     我是一条城市里的鱼，游弋在融为一体的工作与生活中。
忘我投入为工作描绘出一幅五彩的图画，充实快乐为生活勾勒出一幅缤纷的美景。
听，执着把爱的门推开了，爱把生活的门推开了⋯⋯到处都是开门的声音。
攀登  17.我和奥运有个约会    保险事业其实也是一场体育竞赛，有运动场上的激烈竞争和奋力拼搏，也
有登上领奖台时的百感交集，有成功的喜悦，也有失败的落寞。
在我看来，奥运与保险业珠途同归，并有着相当的本质一致性。
  18．生命的高度     上帝告诉我，命运的一半在我手中，另外一半在他那里。
我的一生就是用自己的一半去获取上帝手中的一半。
在曲折与磨难中主动出击，在挑战与超越中信守忠诚，在坚持与承受中崇尚敬业，生命的高度就这样
层层垫起。
附录采访稿：《保险文化》采访稿——祁彬：保险界的“姚明” 《保险文化》采访稿——未来，绝不
能像开水那样乏味 《保险文化》采访稿——祁彬：我创造的是交往价值 《保险行销》采访稿——知
识与保险事业的完美结合 写在赴圣地亚哥前的后记
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