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内容概要

本书试图构建用新闻方式通过媒体来注册企业品牌、营销企业产品、保护企业利益、化解公关危机和
传播企业思想的用新闻创造财富的理论体系，为现代企业开辟了一条用新闻塑造企业形象、创造财富
的探索之路。
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作者简介

文显堂，1957年出生，湖北省竹山县人。
中国社会心理学会会员，现任职于中国长城资产管理公司。
 
    1986年所著的《带兵心理学》出版后引起轰动，时任沈阳军区司令员的李德生将军给予赞扬，并为
该书题写书名。
著有《欠缺论——成功者的新思维》、《国之鼎——新中国科教文纪事》、《毛泽东与外国首脑》等
著作。
1997年，由解放军总政治部转业到金融行业工作，开始研究经济，2005年出版《非非国》。
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章节摘录

　　第一章　企业品牌的新闻式注册　　旁白：　　或许，人们只知道有工商注册一说，从来没有听
说过用新闻方式注册企业品牌。
其实，这早已是客观存在，只是人们没有意识到而已。
那么，为什么可以用新闻方式注册企业品牌？
与国家工商部门的注册有什么不同？
　　工商注册是一种寻求法律保护的商标注册行为。
用新闻方式通过媒体注册企业品牌，则是借助媒体的公信力而寻求公众认同的品牌注册行为。
　　媒体之所以能够注册品牌，是由于媒体具备传播新闻的功能，拥有忠于事实的品质，具有客观记
录历史的作用，是当今人类社会最具公信力的传播工具。
企业品牌一旦以新闻的方式在新闻媒体发布以后，便成为公众可以信赖的品牌，成为抹不掉的也无法
改变的历史。
　　品牌，是消费者对一个企业及其产品过硬的产品质量、完善的售后服务、良好的产品形象、美好
的文化价值、优秀的管理结景等等所形成的一种评价和认知。
然而，在传统社会里，品牌是企业经营和管理者投入巨大的人力、物力甚至几代人长期辛勤耕耘建立
起来的与消费者之间的一种信任。
然而，在社会变化进入了加速度的时代，品牌的形成不再是漫长的日积月累的传统过程，而是用新闻
方式通过媒体不断注册，导致品牌的形成周期呈现出加速缩短的趋势，甚至可以闪电般的形成一个企
业品牌。
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