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内容概要

　　《营销策划学》是作者多年来市场营销教学和科研实践经验积累的产物。
书中简明扼要地介绍了现代市场营销的基础理论，着重阐述营销策划实务，既有概论的叙述，又有具
体的工作步骤，并附有大量经典案例的介绍，以期深入浅出地启迪读者思路，指导具体操作。
该书可供各大专院校作为教材使用，也可供从事相关工作的人员作为参考用书使用。
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作者简介

　　李本辉，男，硕士，湖南省管理与科学学会理事、湖南省市场学会常务理事。
师从中国工程院常务副院长王淀佐院士，中国人民大学人力资源学院彭剑锋教授、工商管理学院张立
翔教授。
曾在新加坡国立工商大学进修学习。
历任冶金工业部长沙设计院高级工程师、高级经济师：唐人神集团公司副总、总经理；创新集团副总
、加华生物科技集团副总裁，2004年起任中南林业科技大学副教授、硕士生导师。
参加工作以来致力于市场营销策划实践和市场营销学的研究。
先后主编《新市场营销学》、《营销策划学》等4部教材或专著。
主要研究企业发展战略和文化建设，营销决策管理和供应链管理，承担省级以上科研课题6项，企业
横向课题30余项，发表学术论文20多篇。

Page 3



第一图书网, tushu007.com
<<营销策划学>>

书籍目录

第一章　营销策划概述第一节　认识策划第二节　营销策划的类型第三节　营销策划的误区第二章　
营销策划原理与原则第一节　营销策划的原理第二节　营销策划的原则第三章　营销策划方法第一节
　策划的基本方法第二节　创造性思维方法第三节　个体思维策划方法第四节　集思广益策划方法第
四章　营销策划分析第一节　市场营销环境分析第二节　营销策划SWOT分析第五章　营销策划作业
第一节　营销策划组织与人员素质第二节　营销策划程序第三节　营销策划文案第六章　产品策略策
划第一节　产品策略策划的概念和内容第二节　产品综合设计第七章　价格策略策划第一节　定价目
标的选择第二节　定价需要考虑的因素第三节　定价方法选择第四节　定价策略第五节　价格调整策
略第八章　渠道策略策划第一节　销售渠道的含义与选择第二节　营销渠道模式的选择第三节　营销
渠道设计第四节　渠道管理第九章　促销策略策划第一节　促销与促销组合第二节　人员推销第三节
　广告促销第四节　公共关系促销第五节　营业推广策略第十章　市场营销计划制定、执行与控制策
划第一节　营销组织设计第二节　营销计划的制定第三节　营销计划的内容第四节　营销计划的执行
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章节摘录

　　第一章　营销策划概述　　第一节　认识策划　　一、策划的历史渊源　　古人云：“凡事预则
立，不预则废。
”预，就是要事先做好准备，并进行必要的策划。
可见，人类的活动是一种有目的的实践活动，其策划思想及实践活动也源远流长。
　　春秋战国时期，除了儒、道、法以及纵横家之外，以孙武为首的兵家也在当时策划的活动中占有
一席之地。
孙武所著的《孙子兵法》，是中国古代最早的军事名著，概述总结了春秋末期及其以前的作战经验，
揭示了战争的一些重要规律。
《孙子兵法》作为百世兵书，虽然主要论述的是军事上的对抗谋略，但其运筹定计的原则和思想可为
一般策划所借鉴。
　　春秋战国之后，策划学说更是随处可见。
融汇了中华民族智慧的《三国演义》，写的虽是1700多年前魏、蜀、吴三分天下，互相征伐的故事，
但实际上也融入了从春秋战国至元末的兵书和军事策划的精华。
　　我国古代丰富的策划实践和策划思想，为人类的策划宝库增添了永久光辉的宝贵内容，也为中华
五千年的历史留下了一段段华彩乐章。
同样，其他民族的许多具有卓越策划才能的杰出人物，也运用他们的超凡智慧，创造了一个又一个奇
迹。
　　总结人类文明史中策划思想和实践的发展，往往集中于政治、军事领域及一些雄伟工程的建设，
还未扩展到其他领域。
但随着时代的发展，策划也随之发展变化。
现代企业所进行的多种形式的策划活动，对企业的生产经营和发展起到了极为重要的作用。
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