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前言

　　对于我们人类来说，贫穷绝不是我们生活最终的结果，我们需要去创造财富，创造价值，创造理
想，创造人类社会的新天地。
平庸并不是我们想要的生活，一个有志的青年绝不能因为拥有原本拥有的财富，而放弃再追求财富的
决心。
　　站直身子，去追求更大的财富，才是社会向前发展的动力。
要想取得这样的财富，你必须要去创业，必须像富人一样创业。
只有创业才会让你拥有更多的财富。
　　创业，即人们为了自己的生存与发展，创造性地投资经济实体，进而获得经济利益和社会利益的
实践过程。
　　创业的灵魂是创造；　　创业的核心是财富；　　创业的基础是实力；　　创业的保证是责任；
　　创业的动力是理想。
　　从1990年以来，美国每年都有100多万个新公司成立，即平均每250个美国公民有一个新公司。
创业高潮在美国一浪高过一浪。
据《华盛顿邮报》1999年6月30日报道，在美国，人们创办企业的势头还从来没有像现在这样强烈过，
它已经成为美国经济增长的强大推动力。
　　美国“考夫曼企业家领袖中心”在最近的一份研究报告中显示，每12个美国人中就有一个人期望
开办自己的企业。
91％的美国人认为，创办自己的企业是“一项令人尊敬的工作”。
　　通往成功的道路从来都不会有清晰的路径，创业的过程就是摸着石头过河，你可能一不留神就会
掉入水中，但这并不能阻碍你前进的脚步。
如果一个人年轻的时候不去创业，待到年迈老矣，就只能是心有余而力不足了。
　　当然，也许你会有一腔创业热情，却不知从何做起。
其实，生活和创业都是如此，很多事情总找不到标准答案，有些事情书上不会写，有些经验，没人会
告诉你。
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内容概要

　　对于人类来说，财富是改变生活的点金石，而创业是创造财富的根本动力。
通往成功的道路从来就不会有清晰的路径，创业的过程就是摸着石头过河。
也许你空有创业热情，却不知从何做起，有些事情总找不到标准答案，提出了78条隐藏在成功背后的
创业铁律，以供广大创业者参考。
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章节摘录

　　01　微软公司董事长比尔?盖茨　　创业故事　　1955年10月28日，地道的美国人比尔?盖茨出生在
西雅图，他婴儿时便展现出旺盛精力，喜欢在摇篮里来回晃动。
在微软从一家小公司成长为拥有530亿美元现金、年销售额300亿美元的商业帝国的30年时间中，盖茨
始终保持这一习惯，特别是与人谈话时，他会不停摇摆。
　　13岁时，盖茨在湖滨中学结识了保罗?艾伦。
1975年他们共同创办了微软。
当时盖茨的目标是：“让每个办公室和每个家庭的桌上都摆上一台电脑。
”　　接下来是IT业最激动人心、最血腥的创业过程：借助与IBM等电脑公司的合作，微软从一个编
制basic语言的公司变为操作系统的统治者。
依靠高效的模仿、捆绑式销售方式以及不停的诉讼，微软先后将Lotus、网景等极富创造力的软件公司
逼入绝境，而它的合作伙伴们，也在这一过程中变成了配角。
从此，比尔?盖茨成为了一个划时代的人物。
　　美国《财富》杂志访问比尔?盖茨时问他说：“比尔，你身为世界首富，你到底怎么样成为世界首
富？
因为只有你才可以告诉我们成为世界首富的秘诀。
”　　比尔?盖茨这样说：“事实上我之所以真正成为世界首富，除了知识，除了人脉，除了微软软件
公司很会行销外，有一个前提，是大部分人没有发现的，这个关键就是眼光好。
”　　他还时常说：“在信息时代，掌握信息、掌握资讯重要不重要？
事实上这个不太重要，掌握未来时代的趋势才是更重要的。
”可见，比尔?盖茨的眼光有多远了。
　　诚然，很多人都在掌握信息，但像比尔?盖茨这些最会赚钱的企业家，他们都在掌握趋势，掌握全
世界最大的趋势。
　　PC机创办人史蒂夫?贾布斯掌握了个人电脑的趋势，但是比尔?盖茨了解到控制电脑硬件的是它的
软件，软件应该是一个更大的趋势。
所以比尔?盖茨今天会成为世界首富，完全是因为他的眼光跟我们不一样。
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