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内容概要

本书是全国医药职业技术教育研究会组织编写的医药高职高专系列教材之一。
为适应医药类学校市场营销专业的教学要求，本书收集了大量医药企业的营销实例，共编写了60多个
不同内容的单项和综合实训项目。
主要包括医药市场调查与预测、商务谈判、药品定价、营销组合因素、医药促销、经营分析、物流配
送、药品销售管理与售后服务等内容。
融合了11门药品营销专业课和专业基础课。
通过本教材的逐项训练，使学生模拟完成上岗前的培训，增长在实际工作中分析问题和解决问题的能
力。
    本书可供医药高职高专学校市场营销相关专业学生使用，也可供医药企业营销人员培训学习使用。
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综合实训 参阅资料药品物流操作原理及规范
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