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内容概要

　　世情才是学问。
世界上每一个人都精明。
要令大家信服并喜欢和你交往，那才是最重要。
注重自己的名声，努力工作、与人为善、遵守诺言，这样对你们的事业非常有帮助。
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书籍目录

第一章 创业艰辛，要把吃苦当作吃“补”学习胡雪岩——天将降大任于斯人取经李嘉诚——艰苦奋斗
是创业最珍贵的财富创业经商的感悟第二章 智识商机，生意场中敏锐嗅觉最值钱学习胡雪岩——挣大
钱要有发现商机的“真眼光”取经李嘉诚——慧眼独到，成就了商业泰斗创业经商的感悟第三章 占尽
先机，高瞻远瞩终为王学习胡雪岩——生意人人做，就看谁占先取经李嘉诚——想比人远，才能行在
人先创业经商的感悟第四章 准确拿捏生意场上的顺流与逆流学习胡雪岩——顺势而为，在变化中寻找
胜机取经李嘉诚——感觉迟钝，生意场上必定无所作为创业经商的感悟第五章 商者无畏，敢于做第一
个吃蟹的人学习胡雪岩——大胆“尝鲜”才能大获其利取经李嘉诚——蛇吞大象的商业神话.创业经商
的感悟第六章 财富险中求，厚利往往存于风险之中学习胡雪岩——胆小做生意，永远难出头取经李嘉
诚——要么全力一搏，要么彻底放弃创业经商的感悟第七章 在最佳的切入点把钱投出去厅学习胡雪岩
——凡事总要动脑筋取经李嘉诚——未攻之前先守，等待出手最佳时机创业经商的感悟第八章 鸡蛋分
篮，分散投资为上上之策学习胡雪岩——东方不亮西方亮取经李嘉诚——跨国投资中漂亮的“组合拳
”创业经商的感悟第九章 互惠通天下，合作与共赢才是大智慧学习胡雪岩——商而成帮，互助互惠取
经李嘉诚——借花献神，成全对方也成就自c创业经商的感悟第十章 智者善借，借助外力壮大自己学
习胡雪岩——借鸡生蛋，白手起家巧借力取经李嘉诚——移花接木，用他人的钱赚钱创业经商的感悟
第十一章 “才”能生财，赢得人才等于把住财脉学习胡雪岩——为爱才不惜血本，为得才割舍挚爱取
经李嘉诚——留人先留心，爱才如己命创业经商的感悟第十二章 用人有术，知人善任如虎添翼学习胡
雪岩——不计人短、单看人长的胡老板取经李嘉诚——指挥万人，莫若指挥一人创业经商的感悟第十
三章 做足人情，宁亏银子也要赚感情学习胡雪岩——宁亏自己，不欠人情取经李嘉诚——吃亏是福，
永远不欠人情账创业经商的感悟第十四章 以政促商，生意人也要讲政治学习胡雪岩——财源茂盛岂能
无依靠取经李嘉诚——商人的政策嗅觉必须灵敏创业经商的感悟第十五章 品牌是金，金字招牌是摇钱
树学习胡雪岩——做出自己的金字招牌取经李嘉诚——个人品牌是无价的资产创业经商的感悟第十六
章 信誉是最重要的无形资产学习胡雪岩——修合虽无人见，存心自有天知取经李嘉诚——宁可生意不
做，不可弄虚作假创业经商的感悟第十七章 愈挫愈勇，在挫折中挺直脊梁学习胡雪岩——不怕输，输
得起，欲成功先受挫折取经李嘉诚——成大业者永不言败创业经商的感悟第十八章 见招拆招，变危机
为商机学习胡雪岩——成竹成胸，变大凶为大吉取经李嘉诚——危机公关，化风险为商运创业经商的
感悟第十九章 仁义无价，别只把眼睛盯在钱上学习胡雪岩——为商不可“奸”，为富必有“仁”取经
李嘉诚——在家靠父母，出门靠朋友创业经商的感悟第二十章 济世行善，有施才会有得学习胡雪岩—
—兴善举，办义学，造福社会取经李嘉诚——财富意味着回报社会的责任创业经商的感悟李嘉诚给创
业经商者的88条忠告
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章节摘录

　　中午时。
李嘉诚急匆匆地赶回筲箕湾，先检查工人上午的工作，然后跟工人一道吃简单的工作餐。
没有餐桌，大家都是蹲在地上，或七零八落找地方坐。
　　创业之初，资金有限。
李嘉诚采用自力更生的方法，自行研究、自行制造，终于赢得了时间，赢得了效益，为刚刚创办的“
长江”塑胶厂注入了资金，也注入了活力。
　　当时，外国的最新塑胶杂志，在香港看的人并不多。
而李嘉诚当时已有了深厚的英语功底，于是他学、他看。
他认为，一个人凭自己的经验得出了结论当然是好，但这就要浪费大量的时间。
如果能够将书本知识和实际工作结合起来，那才是最好的。
　　当然，创业之初，最值得信赖的是自己的勤奋，因为这时候，除了依靠自己外，没有多少人可以
依靠。
当时，刚创的“长江”厂。
各种杂事还千头万绪，没有理清。
　　李嘉诚身为老板，同时又是操作工、技师、设计师、推销员、采购员、会计师、出纳员。
草创阶段，几乎什么事都是他一手操持。
　　晚上。
李嘉诚仍有做不完的事：他既要做账，又要记录推销的情况，规划产品市场区域，还要设计新产品的
模型图，安排第二天的生产。
　　李嘉诚曾做过塑胶公司的总经理，但两者毕竟有很大的区别。
他当总经理时，那个塑胶公司的产销已步入正轨，而他现在是白手起家，完全从零做起。
李嘉诚是以小学生的态度来做这一切的。
　　⋯⋯
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媒体关注与评论

　　眼睛仅盯在自己小口袋的是小商人，眼光放在世界大市场的是大商人。
同样是商人，眼光不同，境界不同，结果也不同。
　　——李嘉诚
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编辑推荐

　　胡雪岩商训：是“天”、“地”、“人”，内容即为：天为先天之智，经商之本；地为后天修为
，靠诚信立身，人为仁义，懂取合，讲究“君子爱财，取之有道”。
　　随时留意身边有无生意可做，才会抓住时机。
着手越快越好。
遇到不寻常的事发生时立即想到赚钱，这是生意人应该具备的素质。
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