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内容概要

　　自然界万事万物都有属于自己的规矩，正是这些规矩指导着整个世界的不断前进，作为社会经济
生活中最重要组成部分之一的生意场，更应该有自己独特的规则。
规则的存在一是指引着生意场的正常运营，二是指导着每一个生意人更加出色地做好自己的生意。
　　初入生意场的我们或许还有太多不熟悉的地方，很多不懂的地方，当然还有很多迷茫的地方，正
是因为我们有这么多的不足，所以我们才需要更好地学习。
俗话说“活到老，学到老”生意场上值得我们学习的东西很多很多，每学会一条规则我们就增加了一
条经验，用心地学才能更好地做，在这里，有你想要学习的渴望知道的生意场上的明规则。
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章节摘录

　　生意场上必备的明规矩　　还记得小时候玩过的那些游戏吗？
不管什么样的游戏，只要开始玩，就一定少不了规则。
游戏中，无论规则是大还是小，都应该有，只有这样才能让我们的游戏继续下去。
假如没有规则的约束，整场游戏就会乱套，那么整个游戏也就继续不下去了。
　　游戏中，是规则指引着我们每一个人更好地在游戏中找到自己的位置：假如很幸运，在游戏中我
们成为了赢家，那么我们要感谢游戏中的那些规则；而假如我们输了，也同样要感谢游戏中的规则，
因为是那些规则让我们明白自己的不足。
　　不管做什么都要遵循一定的规则，游戏如此，人生如此，生活如此，生意场上更是如此。
生意场上的规则更能很好指引着每一个在生意场上打拼的商人，假如生意场上缺少了规则，那么整个
生意场将会无法正常运转。
　　俗话说：“无规矩不成方圆”，规则在一定程度上指引着每个人在日常生活中的行为。
生意之“意”字是由“立”、“日”和“心”三个字组成，所以根据“意”的字面意思，我们可以把
它理解为：作为一个生意人，我们在招待自己客人的时候需要遵守的规则。
生意人要以“立势”同客人商谈，同时应从客人的角度来思考，用自己的真心来洽谈生意买卖，这样
生意才能够做大、做好、做成功。
　　在生意场上有很多我们看不到的规则，假如没有规则的约束，那么生意场将会是一片混乱的局面
，这样不管是对于生意场还是生意人都将是一个巨大的损失。
所以，生意场上的那些规则约束着每一个在生意场打拼的人，是“规则”为生意人创造了一个良好有
序的竞争环境。
　　生意场上既然有那么多的规则，那么作为生意人的我们应该遵循的规则到底是什么呢？
下面的这个小故事也许能让我们有所启发：生意场从来不缺奇迹，，关键是生意人如何创造奇迹。
　　在美国一个普通的乡村里面住着一位慈祥的老人。
老人有一个儿子，父子俩相依为伴，日子过得也算舒心，老人家最疼爱也最在乎的就是他的儿子。
有一天，一位不速之客突然来到了老人面前，他微笑着对老人说：“敬爱的老人家，我想和您商量一
件事情，不知道可以吗？
”　　老人很好奇地回答说：“什么事情？
你说吧。
”那个人说：“我想把您最疼爱的儿子带到城市去工作，不知道您答应不答应呢？
”老人听后，非常生气地对他说：“你滚出去吧！
”在老人心里他不想让自己的儿子一个人去城市工作。
　　这位客人并没有离开而是继续对老人说：“如果我能在城里给你的儿子找到一个女朋友，这样的
话可以吗？
”老人听后摇摇头，继续对那个人说：“不行，你还是快走吧！
”当时，老人认为那个人是在开玩笑。
然而这个人依旧没有离开，而是继续微笑着对老人说：“那么如果我给你儿子介绍的女朋友是石油大
王洛克菲勒的女儿呢？
”　　这样一个具有诱惑力的条件让老人停下来思考了一会儿。
最后，老人欣然答应了那个人的条件。
其实在这个时候，这个人和洛克菲勒之间还根本没有任何瓜葛。
　　过了几天，这个人通过各种办法找到了美国石油大王洛克菲勒。
这个人微笑地对洛克菲勒说：“敬爱的洛克菲勒先生，我想给你的女儿介绍一个男朋友，您看可以吗
？
”洛克菲勒听到一个不知名的人这么说自然不高兴，于是就非常气愤地对他说：“不需要，快给我滚
出去吧！
”但是，这个人不仅没有走，反而继续对洛克菲勒说：“您先别着急，您听我把话说完，假如我给你
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女儿找的男朋友是世界银行的副总裁，这样您不会拒绝吧？
”　　洛克菲勒当然没有理由拒绝让自己的儿女嫁给世界银行的副总裁，自然是同意了这个人的提议
。
其实在这个时候，这个人并不知道世界银行副总裁是谁。
　　多了几天，这个人找到了世界银行的总裁，并且对他说：“尊敬的总裁先生，我想您应该马上任
命一个副总裁！
”总裁先生听到后摇摇头对他说：“我们这里副总裁已经有任命了，我为什么还要再任命一个副总裁
呢？
而且还是马上任命？
”　　这个人听后微笑着对总裁说：“如果我告诉你，你要任命的这个副总裁是洛克菲勒的女婿呢？
我想你不会拒绝吧？
。
”总裁先生当然二话没说就答应了这个人的提议。
就这样，原本三个没有任何关联的人被这个人通过自己的智慧联系到了一起。
　　这个故事要告诉我们的是：其实，在生意场上各种各样的联系非常重要，有些看似根本没有任何
联系的人和事，在智慧者那里却是总能通过各种关系联系到一起。
就像故事中原本风马牛不相及的三个人：乡村老人、石油大王洛克菲勒、世界银行总裁，却在那个不
知姓名的“智者”的撮合下成为联系在一起的整体，而且三方都成了受益人。
　　生意场上很多的时候会强调整合资源的作用，其实资源整合是生意场上一个经典的“包装”行为
。
在这个过程中策划者的各种能力会得到充分的提升，因为在这个过程中会消耗很多人很多精力和脑力
。
生意场上有各种各样的规则，有智慧的人才能更好地掌握这些规则从而将生意做好做大，而那些想去
学做生意或者是在生意场上不见起色的人更加需要去了解并且运用好这些规则指导自己的生意。
　　对于一个想要在生意场上获得成功的生意人来说，生意场上的规则至关重要，或者可以说是不可
不学，不可不说。
生意人不仅在做事上需要有自己的规则和学问，而且在做人上同样要拥有高于他人的地方，一个成功
的生意人一定也是一位做人特别优秀的人，只有会做人才能会做事，只有会做人也才能把生意做得更
好。
　　⋯⋯
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编辑推荐

　　明明白白学习每一条清清楚楚的规矩，认认真真接受每一个大大小小的生意！
　　生意场需要男儿的霸气、女子的柔情、孩子的机灵、老人的睿智⋯⋯也许你只是初入生意场的新
人，所以你还有很多的地方需要学习。
也许你经商很久，但是依旧没有得到自己想要的财富和地位⋯⋯这些都不可怕，可怕的是还没有开始
你就退缩了。
当你打开《生意场：社会经济活动中的明规则》这本书的时候，你就为自己的生意场增添了色彩，那
么你还在犹豫什么？
抓紧时间开始准备自己生意场上的战斗吧，胜负马上就要见分晓了，加油！
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