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内容概要

本书讲述了毅然从政府离职的林芮做了一名台资公司的销售，并凭借她独到的社交方式出奇制胜，拿
下诸多大单。
在她被调派到北京做了华北地区的大区经理后，林芮的爱情、友情以及来源于行业之中的竞争压力全
部汇集于她的生活之中。
面对种种困难，大区经理的林芮选择逃避还是挑战？
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作者简介

刘睿，1986年毕业于辽宁大学法律系。
从事经营，醉心写作，2005年起创作出版经管、励志类畅销书。
已出版《销售心经》、《老板智慧》和《小女人职场博杀记》。

　　邓元梅，武汉市签约作家。
已出版女人系列长篇小说《祸水女人》、《请别这样爱我》、《我是谁的灰姑娘》。
官场小说《陷阱》，《亲爱的魅影》、《我的兄弟我的爱人》。
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章节摘录

　　王志鹏把培训人员的纪律整顿下来后，林芮接下来的培训工作就进行得相当顺利。
林芮很清楚，对任何一个公司而言，培养一线销售人员的工作都是重中之重，这一点王志鹏也是清楚
的，而邓洪阳回台湾后一直没有音讯，邓洪彬在这一段也没有找过她，好像她的任务就是培训一样。
只是欧阳玉秀突然被邓洪彬调到了公关部，这样一来，培训人员中就没有人再和林芮作对，少了欧阳
玉秀，林芮的压力和紧张感也就没有了。
不过，林芮还是多了一些怅然失落的感觉，她也不明白自己和欧阳玉秀之间到底怎么啦？
　　林芮煞费苦心，除了自己的经验之外，还从书本、网站找她需要的培训知识。
在这期间，她打过无数次武作家的电话，她想从武作家那里学学销售经，然后现学现卖，她需要让公
司里的培训工作，取得实实在在的成果。
可武作家像失踪一样，从她的视野突然消失了，原来一个人消失是如此容易和简单。
林芮这么想的同时，让自己更努力地跑书店，甚至请教王志鹏，王志鹏也乐意把他学的知识教给林芮
，一来他和林芮之间的关系更进了一步，二来林芮也确实是一个好学认真甚至坚韧的女孩子，这样的
女孩子是王志鹏欣赏的。
　　再上课的时候，林芮设问：“客人来到你的公司，来到你的展区或专柜要买什么？
或者说你作为一个消费者去消费的时候买什么？
”林芮把这些问题提出来的时候，会议室里哄堂大笑，显然他们认为这是个弱智问题，需要什么买什
么呀。
　　⋯⋯
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