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内容概要

销售是任何人都可以从事并成就自己的工作，在美国有许多百万富翁都是从推销员做起的，现在，我
国销售人员的队伍正在进一步扩大，销售这一行业也一定会给许多的人带来成功的机会。

要做好销售，把握技巧很重要。
技巧包括两种，一种是关于行动的，另一种是关于思维的。
关于行动的技巧有很多，比如如何与准客户预约会谈时间，如何回答客户的疑问，当客户犹豫不决时
如何使之下定决心。
要想获得这些技巧有很多途径，比如可以和同事探讨、与上级交流、多读有关书籍或者通过培训会议
，只要平时多学多问，就可掌握这些技巧。

与行动的技巧相比，思维的技巧更加重要。
思维决定行动，只有思维正确，行动才有方向，也只有向着正确的方向行动，才会取得事半功倍的销
售效果。
但掌握正确的思维方式并不容易，同事或上级的简单交流或者培训并不能有效地改变我们的思维。
思维的改变必须依靠推销员本人的自我参悟，只有自己说服自己，才能破除旧思想，树立新思维。
当然，这种思想的破旧立新需要在一种推动力下完成，本书所扮演的正是这一角色。

“在信心十足、乐观积极的人看来，世界的一切都是美好的，并非他看不见丑陋的一面，而是他选择
光明的一面加以强调，于是失败就离他远去了。
”销售的成功关键在于思维的转变和心态的调整。
本书从如何寻找潜在客户、如何把握成交时机等五个方面，驳斥了长期充斥销售界的错误思想，代之
以一种崭新的、更具革命性的思维方式。
这一思维方式是本书作者在总结了全世界上万名顶级推销员的成功经验后得出的，它一定能帮助那些
处于事业困境的销售人员取得突破性的发展，并取得最终的成功。
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