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内容概要

顶尖业务员的第一本书。
重要的不在于卖什么，而是怎么卖。
世界顶尖营销大师的实践经验总结。
本书理论结合实际，以严谨的逻辑知识来构筑营销知识的理论框架。
本书主要从营销人员苦修内功，寻找客户；售前准备，亲密接触；口才说服，挑战拒绝；技巧成交，
服务永续等方面入手来阐明绝对营销的深刻内涵。
文中还配有生动适当的案例，有叙有议，让读者感到在领略新颖理论的同时，又富于现实的可操作性
。
    希望广大读者特别是从事营销工作的读者认真阅读，定会有柳暗花明又一村的感觉，让你受益匪浅
。
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书籍目录

第一章苦修内功，让形象先推销你
1．热爱销售这一职业
2．坚定自信，建立良好的业务营销心态
3．提高业务营销素质，过好每一道“坎”
4．第一印象最重要
5．让诚信的印象吸引人
6．提升你的服装礼仪
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