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内容概要

　  企业经营者们一直为“欠款难收”所困扰，他们清楚地知道不能让欠款拖住了企业发展的脚步。
那么如何才能及时有效地收回欠款，已经成为这些企业面临的首要问题。
本书中所讲的60个催款绝招是商场催款高手的经验总结，其间借助精彩案例进行解说，令人读来鲜活
生动，耳目一新。
正所谓“授之以鱼不如授之以渔”。
本书传授给读者的正是回收欠款的有效方法和手段。
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