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内容概要

本书从能力、理财、守财等多方面介绍赚钱之道，希望您通过对本书的的阅读能够正确估价自己，完
成自己的财富规划图，建立“节俭的意识”，懂得把握创业的恰当时机，忠于自己的欲望，对各种变
化保持敏感，及时搭建属于自己的舞台。
本书帮助每一个梦想成为财富拥有者的人走出旁观者的行列，调整自己的心态，建立自信，勇于挑战
，同时不失理性，相信经过努力，每个人都会成为出色的“财富大赢家”。
    本书的另一个独到之处是对有钱人作了深入浅出的分析。
话说“有钱好做人”。
真的是有钱好做人吗？
怎样做好有钱人？
怎样有钱并快乐着？
本书会给你耳目一新的感觉！
    全书内容丰富，形式活泼，语言通俗易懂，是您提升自身价值、对“钱”途树立信心的必备读本。
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书籍目录

第一章　潜在商机造就“钱”途，别把赚钱想得太深奥——敲开赚钱之门　1.创意——潜在商机的精
髓　2.经营冷门，非常“钱”途　3.做潮流的导航者　4.赚别人容易忽视的钱　5.赚钱之道贵在灵活变
通　6.奇思怪想成就商机　7.生活处处皆商机，只要注意细节第二章　妙点生“钱”，永远的聚宝盆—
—谋求赚钱手段　1.没有资金要学会巧借东风　2.瞄准女人，步步为赢　3.生意场上，小礼物能派上大
用场　4.用点心计，主动接近大老板　5.狐假虎威，助你生“钱”　6.架起“鹊桥”，情利双丰收第三
章　思路决定财路，绘好赚钱蓝图——提升赚钱技巧　1.给你的大脑充充电　2.运筹于帷幄之中，决胜
于千里之外　3.知己知彼，及时了解竞争对手　4.精诚合作，互利共赢　5.要看到别人看不到的商机
　6.扬长避短，发挥自身的优势　7.人脉即财脉，善用人才第四章　习惯成就理财，教你不一样的财富
生活——点拨理财奥秘　1.克勤克俭，节约日常开支　2.降低风险投资　3.“不把鸡蛋放在一个篮子里
”——学会投资组合　4.巨额财产怎么花　5.控制预算，增加节余第五章　做个有钱人，守富是关键—
—把握守富之道　1.稳固后，守是关键　2.理财教育是守富的根基　3.人脉是守财的命脉　4.自救，生
存的前提　5.学着让“钱生钱”　6.让自己的财富更“干净”　7.再富不能富孩子第六章　经营自己的
长处，有钱并快乐着——赚钱最高境界　1.信誉，你赚钱的最大资本　2.学会做人是赚钱的基础　3.知
足是快乐，是最大的财富　4.信心坚定好从商，是鹰总会展翅高飞　5.经商要坚守道德底线　6.为富要
仁，做真正的贵人
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章节摘录

　　逆向思维拓财路 逆向思维被人们称为颠倒原则的运用，就是从反方向来思考问题并设想方案。
人们常常由于思维定势的羁绊，习惯于顺向思维，压抑了自己的聪明才智。
而逆向思维能增强思维能力，有所创新，达到期望值和目标值。
这对于经营者来说有两方面的意义：一方面，商人本身难以克服定势思维，这是不利的一方面；另一
方面，竞争者同样也存在思维定势的局限。
　　如果本企业能打破这种局限，则在竞争中可以领先一步，不战而胜。
所以商人在捕捉市场机遇的过程中，碰到难以解决的问题时，不妨从问题的反方面去思考，反省原来
想问题办事情的方向，试试逆向思考的做法，说不定就会使你茅塞顿开，从而获得意想不到的成功。
　　有一家酒店的老板，为了宣传和推销自己的产品，他别出心裁地在大街上造了一个非常漂亮的小
屋，四周打圆孔，仅挂上一块醒目的大牌子，写着四个引人注目的大字：&ldquo;不许偷看！
&rdquo;。
但来往的人们耐不住好奇心，都禁不住从小圆孔处偷看。
　　其实，设计者早就神机妙算，设计妥当了。
　　人们的眼睛通过小圆孔看到的是&ldquo;美酒飘香，请君品尝&rdquo;的字样，而其鼻子所在的位
置，恰好是一瓶敞开盖的酒香扑鼻的美酒。
许多人看到后，都捧腹大笑，一笑之后，全被老板的聪明才智所倾倒，心想：这里的酒必定有与众不
同的地方。
于是，便信步走进这家酒店，一尝为快。
因此，这家酒店的生意比别家的兴隆，也是理所当然的。
　　而对那些偷看者来说，这真是&ldquo;挡不住的诱惑&rdquo;。
自然，争购者列成长队，连续不断了。
　　正是&ldquo;不许偷看！
&rdquo;这四个字成功地利用了人们的好奇心和人们的逆反心理，越是不许看也就越好奇、越想看。
这一看就正合店主的意，这就是成功的独辟蹊径的创意绝招。
　　现今，消费者求新的心理，消费需求的要比市场竞争的日趋激烈，科技的不断进步都使创新成为
必然之举。
作为一个经营者，如果总是安于现状，缺乏创新，成功之树就会枯萎。
　　浪漫生意 现代都市生活飞快的节奏和巨大的压力使人们在休闲时间更期待步入一种与现实生活形
成反差的虚拟环境，心理学家把这种心理归结为现代都市人的&ldquo;童话情节&rdquo;。
聪明的商家自然会挖空心思来营造独树一帜的氛围。
不过氛围的营造除了需要经营头脑和战略眼光，还需要一点闲情逸致。
　　北京有一家叫&ldquo;两人世界&rdquo;的西餐厅，特色之处在于只有一张餐桌，两张餐椅，同一
时段只为一对客人服务，所有用餐时间均需预定，用餐时的音乐和环境布置也可由顾客自由选择。
这样浪漫的私密空间显然被许多情侣所青睐，赶到情人节的时候甚至要提前一两个月定位。
餐厅的老板是一对30多岁的白领夫妇，紧张的工作没能磨灭他们的浪漫睛趣，于是在业余时间制造了
这个小店。
一餐一桌的经营方式使他们不大可能在此赚钱太多，但或许在自己一手制造的小小空间内目睹一幕幕
的浪漫才是他们最大的心愿。
　　不是所有创意营造的氛围都如此浪漫，但都绝对独特。
京味的餐馆里墙上挂满了四九城街道的老照片，小二的吆喝再配一出京戏，让顾客也能找到八旗遗老
的感觉；东北风味的餐馆里除了高粱和玉米棒子，墙上还布置了毛主席语录、红头文件和旧军装，一
准让老&ldquo;知青&rdquo;想起在兵团奋战的青春岁月；陕西风味的餐馆还真开在窑洞里，就连赠送
的餐巾纸上都印着&ldquo;兰花花&rdquo;&hellip;&hellip;还有餐厅开到了植物生态园里，在空气清新的
田园里品尝绝对新鲜的蔬菜，是否能找到陶渊明&ldquo;采菊东篱下，悠然见南山&rdquo;的意境？
在环保意识逐渐流行的今天，这个回归自然的创意无疑又引领了时尚。
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当人们都从温饱奔向小康，当吃饭从填饱肚子转变为一种休闲方式时，谁的创意抓住了老百姓的消费
心理，谁就是经营中的赢家。
　　正所谓创意永无止境，身在商场便如逆水行舟，没有创意不进则退。
　　科技是创意的根本，观念是创意的先导，需求是创意的动力。
商人要高瞻远瞩、勇于开拓，不断创新，为自身发展闯出更广阔的新天地。
　　东北有一家生产一次性卫生筷子的企业，产品全部销往日本，经营较为红火，但因售价太低，尽
管销量喜人，但是1年下来，其利润并不可观。
　　后来该厂派人到日本考察，发现日本的公司职员全部在公司吃&ldquo;定餐&rdquo;，快节奏的工
作使不少人忘记了日期，特别是节日。
于是该厂以此为契机，在筷子上印上星期一到星期日共7种，卖给快餐店。
除此之外，还生产一些印有&ldquo;情人节&rdquo;、&ldquo;母亲节&rdquo;、&ldquo;樱花节&rdquo;
、&ldquo;圣诞节&rdquo;等字样的祝福筷，使简单的筷子富有了浓郁的人情味。
这样一来，虽然筷子的价格提高了4 倍，但是很受日本人欢迎，其销量也明显增加，因此获利丰厚。
　　这家厂子的产品之所以能变薄利为厚利，关键在于创新。
其实，许多看似过时的老产品并非已经无潜力可挖，关键是看经营者能否用独到的眼光，重新开发利
用。
如果能把这篇文章做好，就会比重新开发新产品起到事半功倍的效果。
　　创意经营，千姿百态，很难全面的按照某种规则对它们进行分类和归纳。
如果真的能按定式划分，或许也就不能称其为创意了。
但&ldquo;创意经营 &rdquo;也并非看不见，摸不着。
每一个优秀创意都凝结着人类闪光的智慧。
如果经营仅仅是买进卖出，那一切都简单到索然无味。
经营的魅力就在于人类可以用自己的智慧给商品带来高额的附加价值，这也是创意的价值。
都说21世纪是知本的时代，21世纪最宝贵的是人才。
勤于思考、富有创意的经营者才是商界的人才！
 在这里，给现在的企业领导者就&ldquo;创意经营&rdquo;提几点建议： （1）对于企业领导者
，&ldquo;创意&rdquo;来之不易，要培养创意思维更难。
而这一切还有赖于经营者、企业领导者自身多年如一日的积淀和主动性思考与总结。
一句话：创意不是想有就有，创意是要在你熟悉租把握商业运行规则的基础上，再利用自己的思维创
意性提炼出来的。
　　（2）创意是什么？
创意就是别人想不到你想到了，别人做不到你做到了，然后就是提高别人进入你的市场的门槛，并为
你获取丰厚的利润和高的市场份额，是一种避免直接激烈又残酷的竞争手法。
&ldquo;创意&rdquo;是企业经营道路上避重就轻、迂回战略的战略体现。
所以，企业应该注重&ldquo;创意经营 &rdquo;，在&ldquo;创意经营&rdquo;，上对下点工夫，今天你
投入10元钱，明天它将带给你十倍百倍的回报！
在&ldquo;创意&rdquo;上不要吝啬。
　　（3）注意要把你的经营实践成果提升到理论上，这样才能更好地指导经营活动和形成创新的内
部文化。
　　好的创意使生活不再乏味，&ldquo;创意经营&rdquo;令商界生机勃勃。
有人说，战略做正确的事，战术是正确地做事。
那么，在经营中实行&ldquo;创意经营&rdquo;就是一个适应这个激烈的市场竞争环境的必然战略选择
，然后在整个企业内部形成共同的目标方向以及达成每一个细节所应该做的事的统一。
可以预见，&ldquo;创意经营&rdquo;日益盛行之日，也将是中国市场更加健康繁荣之时。
最后，由衷的向&ldquo;创意经营&rdquo;道一声：恭喜发财！
　　&hellip;&hellip;
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编辑推荐

　　钱脑是这样炼成的，赚钱－理财－守富，〔一站式〕赚钱之道，照亮你的〔钱〕途！
给自己一个机会，让自己〔钱〕途无忧。
 《钱途》&mdash;&mdash;让你嫌钱有道、投资有方、聚财有招、花钱有法。
它让你更聪明地做事成事，更智慧地挣钱聚财，更闲逸地享受生活。
它向你展开一幅开悟开智、攻利获益的财富人生路线图。
 有钱好做人，钱从何处来？
一握此卷书，〔钱〕途更无忧！
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