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前言

从“青蛙”变“王子”不是童话    2008年年底的一天，上海一家豪华大酒店中，某培训公司正在举办
销售团队的年度总业绩颁奖晚会，台上西装革履的主持人满腔热忱，进行着颁奖前的热场。
主持人调动起了在场所有人的喜悦情绪，与大家互动着。
开场不久，晚会就步人了高潮阶段，主持人开始——宣布公司年底业绩入围的人员名单：第三名⋯⋯
第二名⋯⋯    最后主持人以最高昂的声音宣布：个人组总冠军——施文彬。
    在众人的欢呼与热烈的掌声中，施文彬在众人的簇拥下，在欢呼声、掌声中跑上了领奖台。
站在台上领奖时，施文彬的脸上除了难以抑制的胜利喜悦之外，还有一丝辛酸与一份坚定⋯⋯    当主
持人把奖杯交到施文彬手上时，文彬的笑容背后还透露出了一份成熟、一份他特有的真诚。
这是一个多么来之不易的奖杯，一个男孩身带600元钱闯上海，短短的23天，施文彬就创造了个人收入
翻180倍的奇迹，而且他不仅仅拿到了公司的业绩冠军，更让人震惊的是，短短的23天，施文彬又令人
意外地创造了刷新亚洲培训界最高单价销售纪录的另一个奇迹！
    或许，在人们的眼中只会看到奖台上冠军的辉煌，但是又有多少人能够真正领悟到冠军背后的付出
与辛酸呢？
    是的，英雄不问出处，看似平凡的人往往会成为奇迹的最终创造者。
    2010年1月的一天，又是一个令人激动的日子，施文彬与朋友一起辅导协助的销售团队，收获了第一
个团队冠军。
虽然没有“举国欢庆”的盛大喝彩，但是当施文彬看着每一位团队成员脸上打破纪录时那份荣光与微
笑的时候，他深深地感受到了帮助别人是一种幸福，这种幸福感远远比自己取得成绩时的喜悦更加长
久。
这一次是施文彬进入教育培训行业后打破的第二个纪录，而后，他与团队成员持续不断地努力和拼搏
，连续拿下了6个月的团队冠军，刷新了109家公司的团队销售纪录！
⋯⋯    2010年11月，在亚洲销售女神徐鹤宁老师的生日晚宴上，徐鹤宁老师与亚洲成功学权威陈安之
老师赞扬文彬说：“文彬，全能销售王子非你莫属！
”    是的，在中国教育培训界，个人业绩做得好的人有很多，会带领团队的人也有很多，但是，个人
业绩做得好，带领团队又非常棒的人，真的是屈指可数。
施文彬超强的个人销售能力及带团队的能力，得到了业界很多老师的称赞。
也正是因为如此，大家都称他为培训界成长速度最快的十大演说家之一、亚洲全能销售王子！
    当然，所有的成绩、所有的认可、所有的称赞，都需要付出不懈的努力，用一点一滴的汗水方能换
来。
施文彬也不例外。
那么，我们的主人公——施文彬，又是怎样冲破种种困难、攻克层层难关，在实战中获得如此殊荣的
呢？
接下来，就让我们一同走进在实战中快速成长起来的施文彬的销售传奇故事吧⋯⋯
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内容概要

　　本书是一本写给销售人员、企业总裁的书；一个任何人看了都会被激发潜能“青蛙”变“王子”
的创业传奇；一个顶尖销售员23天迅速倍增业绩180倍的销售实战故事；
如果你是一位企业老板，翻开《全能销售王子施文彬》，你可以看到如何打造最强销售大军，公司倍
增业绩的经典案例；
如果你是一名公司高管，翻开这本书，你可以看到如何带领团队刷新109家公司团队销售纪录的实战经
验；
如果你是一名销售人员，翻开《全能销售王子施文彬》，你可以学到最顶尖的销售技巧及迅速提高业
绩的销售话术及销售信念；
如果你是一个渴望成功，却又无门可入的年轻人，翻开《全能销售王子施文彬》，你会找到人生的方
向，发现原来成功也可以这样简单；
如果你准备创业，或正在创业的路上，翻开《全能销售王子施文彬》，你可以看到一个出身平凡的青
年白手起家，一叠白纸创办公司的真实成长经历；无论任何人，只要能领悟书中的智慧，将书中的销
售方法融会贯通，哪怕只是一点，你的人生、事业、工作将立刻发生转变⋯⋯
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作者简介

　　施文彬，大成国际教育集团总裁，亚洲大成智慧商学院创办人，被业界誉为“亚洲全能销售主子
”，皇马国际体育用品终身顾问及品牌形象代言人。
　　施文彬，曾是出生贫困山村的乡下青年。
　　从每月收入450元钱的酒店服务员，到公司总裁；　　从摆地摊被女朋友抛奔，到“收钱为王销售
系统”创办人；　　从自卑内向、害怕讲话，到超级演说家；　　从朋友见了就躲，怕他借钱的穷小
子，到用一叠白纸创建公司⋯⋯　　他用实际行动向人们诠释了--一切皆有可能I　　他有着充满传奇
色彩的个人成长历程，他被誉为亚洲新生代成长最快的演说家之一，每年受众达数十万人。
　　他仅在过去几年内就投资超过一百万元人民币，向众多各领域的世界顶尖大师学习。
　　他被邀至香港、新加坡、马来西亚、深圳、成都、北京、上海、苏州、江西、湖南、唐山、厦门
、福州、三亚、大连、西安、沈阳、南京、云南、贵阳、重庆等地进行演说　　他被业界誉为“高单
价商品销售第一人”、“最杰出的商业领袖”和“企业实战教练”　　他的人生使命是：　　一、帮
助更多人学会销售.实践销售，改变命运，开启成功密码、燃烧创业梦想。
　　二，帮助中国企业打造可持续获利的业务系统，为中华民族的伟大复兴贡献力最。
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书籍目录

致读者：谁来为你的梦想埋单？

引言：从“青蛙”变“王子”不是童话
第一辑 贫穷给了他更强的斗志
山里孩子的“梦想”
长辈眼中“没前途”的孩子
校园里的第一次“推销”
半个月，赚够了半年的生活费
赔不起顾客“一件衣服”的传菜员
一本书，让他找到了方向
第二辑 销售是改变他命运的惟一出路
被逼出来的业绩第一
摆地摊的日子
自杀，真的可以结束一切吗
小出料工被调到了大家羡慕的“业务部”
初进业务部
“攻克”部长
“单枪匹马”闯温州
梦中的大上海
一个将自己逼上“绝路”的疯狂决定
一堂让他彻底被激励的课程
第三辑 上海滩的奇迹变身
600元上海寻梦
打破公司的电话邀约纪录
麦当劳、青葱炒饭、自来水
出租车司机眼中的“乞丐”
连警察都要成交的“疯小子”
被客户掐着脖子，也决不放弃
一不小心，打破亚洲最高单价课程销售纪录
从身无分文到月入10万
一个“女孩”给他的震撼
与朋友的碰撞，让他的使命彻底燃烧
刷新109家公司的团队销售纪录
第四辑 飞跃成长的“全能销售王子”
人生的第一场演讲，他是坐着讲的
“东方明珠”带给他的启发
向世界级大师学习
两个小时，95人的课堂，他与74人成交
实战中最有效的一线销售课程
帮助更多的人成功才是真正的成功
案例1：3天签下157万元的订单
案例2：一天内，成交22.5万元
案例3：一个技巧，让她一口气签下三个大单
案例4：两个小时，成交12000元
案例5：一次游戏，让他100％突破了内心的恐惧
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案例6：一堂课，帮助他人生定位、职业定位
案例7：一堂课的学习，让他公司的业绩超过了
前面3个月的总和
后记一 下一个10年，他拿来做什么？

后记二 致施文彬
后记三 致谢
编撰手记
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章节摘录

长辈眼中“没前途”的孩子    虽然梦想着走出大山，但这终归是梦，年幼时的文彬不会立刻有这样的
机会。
对于他而言，要想实现自己的梦想，惟一的出路就是读书。
因为只有学习成绩好，才可以到城市的学校里读书，才能走出大山、走进城市。
    文彬的爸爸、妈妈也非常清楚，惟有让文彬好好学习，自己的儿子将来才会有出息，不用像他们一
样一辈子都生活在农村。
在文彬的记忆中，有好长一段时间，爸爸在每日三餐的时候每每都要对文彬说：“儿子，你一定要好
好读书，考上大学光耀门楣！
”这些话一直说到文彬读完小学。
爸爸渴望文彬能有出息，文彬懂得爸爸的意思，可是，无论爸爸怎么说，文彬都无法爱上读书。
原因并不是他学习不好，也不是他不爱学习，而是他再也不想看到父母因为供自己读书，四处借钱，
每天拼命干活的情景。
他想尽早独立起来，减轻父母的压力，让家里的生活过得好一些。
    文彬从小就是一个懂事的孩子，他知道家里生活困难，父母为了供他和弟弟妹妹读书付出了太多的
辛苦，他不想让父母再继续受苦了。
    那一年，快要过春节了，整个村子里洋溢着节日的气息，每家每户都在为过年准备着年货，小孩子
们提前相互炫耀着新衣服，每个家庭似乎都其乐融融，开心并且幸福着。
可是，在文彬的家里，却是另一番情景，家里没有钱办年货，没有钱给孩子们添新衣。
爸爸、妈妈为了供文彬和弟弟妹妹读书，欠下了很多外债，临近年底了，债主来到文彬的家里要债，
可家里没钱还，债主拎着文彬爸爸的衣领，狠狠地把他按在墙角，大声叫嚷着逼债。
一旁的文彬，看着被债主按在墙角的爸爸那无助的表情，心里如刀绞一般，他心疼爸爸，可是，他又
没有任何办法来帮助爸爸承担这一切。
他真想冲过去一把把那个债主推开，把爸爸扶起来，可是，他知道自己不能那样做，因为欠人家的钱
，没有理，只好忍着。
也就是从那一刻，文彬在心里暗暗地做出一个决定：“我一定要赚钱，要赚很多钱，我再也不要让爸
爸因为没有钱还债而被别人欺负！
”    爸爸因为欠债被债主逼债，而妈妈为了节省家里的开支，一分钱都要掰开来用。
令文彬印象最深的是，每逢冬天，妈妈都会抱着全家人的脏衣服，到冰冷的泉水里去洗，每次洗完衣
服后，妈妈的双手都会被冻得通红。
每次看到妈妈这么辛苦，文彬都会想：“有一天，我也要妈妈和邻居们一样，用洗衣机洗衣服，再也
不要让她的双手去沾那冰冷的泉水！
还有，等自己赚了钱，一定要让家里也有电视机看！
”    那时的文彬，做梦都想成为一个有钱人。
但是拥有这个梦想的文彬，根本不清楚成为有钱人到底是怎样的概念，到底有多少钱才算是有钱人。
他一心想要去城市里赚钱，满脑子都是改变家里生活的想法，根本听不进去爸爸的话，也没有太多心
思去读书、学习。
    也正是因为如此，文彬的学习成绩开始慢慢下滑。
    面对学习成绩慢慢变坏、平时不喜欢讲话的文彬，村子里的长辈们一见到文彬，就会议论纷纷，他
们说文彬是个“没前途”的孩子，将来肯定没什么出息。
有好长一段时间，这些长辈们，居然把“没前途”作为了见到文彬时的口头禅，而面对长辈们的议论
，文彬不会顶嘴，他也不会多说一句话。
因为他心里非常清楚，要想让那些看不起自己的人不再议论，惟一的办法就是让自己成为有钱人，让
父母过上富裕的生活，让他们对自己另眼相看。
    虽然文彬的学习成绩并不理想，但是，父母并没有放弃文彬，他们依然相信自己的儿子一定能有所
作为，他们仍旧每天拼命地干活，用一滴滴汗水换来的钱供文彬读书。
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    时钟不停地转动着，在文彬居住的这个小山村里，太阳升起、落下，升起再落下，日子就这样一天
天地过去。
而在文彬的内心深处，却始终潜藏着走出大山的强烈愿望，在他的世界里，每次日出，都充满了无限
希望，因为他知道，自己正在长大，正朝着目标一步步迈进⋯⋯    终于，机会临近了，文彬要升高中
了，他可以实现自己的愿望了——到城里的学校去读书，去完成自己渴望已久的目标！
    韩娜感言    生在贫穷与落后的环境中并不可怕，可怕的是甘于平庸的懒惰思想。
    面对不如意的出身，我们能够做些什么呢？
抱怨吗？
忍受吗？
还是想办法去改变？
    古往今来，凡是有大成就的人，往往都会有艰辛的童年，总是在经历诸多的生活磨难后才可以实现
人生的辉煌。
    我们的主人公施文彬，会成为这一类人吗？
    P6-8
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后记

下一个10年，他拿来做什么？
    27岁的全能销售王子施文彬英气勃发、满腔热忱，2008年11月进入培训界的他，被业界誉为成长最
快的十大演说家之一，而这一切才只是个开始而已。
    一切都还在继续，故事并没有到此结束，甚至在我创作这本书的过程中，文彬仍旧每天创造着属于
他的人生奇迹。
即使是日程排得满满的，时间紧迫，但无论多么的繁忙，他仍旧每天坚持发信息给大家，分享他的成
长心得。
他不骄不躁地向着自己的目标迈进着。
    文彬是个有思想、有目标、有抱负的青年人。
或许从出生的那一天开始，他就是带着使命来到这个世界上的；或许他天生就是个要完成种种挑战为
别人树立榜样的人。
    2011年年底，这本讲述文彬人生最初成长历程的书终于出版了，这对于文彬来说，或许只是人生一
个阶段的小小的总结，而更大成就的未来正在等着他去创造⋯⋯    那么，我们的销售王子施文彬接下
来还要创造什么样的奇迹呢？
    文彬是个快乐的人、是个健谈的人，但是在采访过程中提到他人生的下一个十年目标时，他沉默了
。
直到最后这本书即将完成的时候，在我的一再催促下，文彬终于讲出了他接下来的目标。
当我看到他的人生目标时，我终于明白，为什么他不肯轻易地说出来。
因为他的追求很有超越性，在他的目标中有太多的责任与挑战，需要付出太多的汗水与努力。
但是勇敢的文彬觉得这个世界上越是被人嘲笑的梦想，才越有价值；梦想不是拿来想的，梦想是拿来
实现和超越的。
我想，当他把目标发给我的时候，他或许已经做好了超越它的准备了。
我可以想象⋯⋯    文彬，你知道吗？
一个人生命的价值并不取决于财富的多少，而是在于当你离开这个世界时，你成为了怎样的人？
你拥有过多少朋友？
你帮助过多少人？
你为这个世界留下了什么？
    文彬，你知道吗？
没有成长与贡献的人生，即使你拥有再多的金钱，灵魂都是卑微的！
财富不属于任何个人，它的价值在于运转流通。
只有当你想明白这点，金钱才会滚滚而来，来了是为了帮助你为社会、为别人创造更大的价值，而不
是为了你自己。
文彬，这些感受，尤其在你取得了一定成绩之后，你感触颇深。
所以你每天都会静思：我要如何在有生之年帮助更多的人，为社会贡献力量，实现人生价值呢？
    文彬，你定立了下一个10年的目标，未来无论有多少挑战，你告诉你自己你一定会坚持下去，因为
你相信信念与梦想是可以创造任何奇迹的。
    文彬，你要帮助一亿人学会销售、实践销售，让他们拥有明确的人生方向，掌握销售并改变命运！
因为每当你回忆起自己曾经的痛苦时，你便深切地感受到还有太多像当初的你一样徘徊在温饱线上有
梦想的人，他们是那么的需要你去为他们做些事情。
    文彬，你要帮助中国企业快速组建单兵作战的超级业务大军。
每当看到一些企业在生存边缘挣扎的时候，看到那些企业家们为了销售业绩而失眠惆怅的时候，你是
多么急切地想要把打造团队的行之有效的系统复制给他们。
文彬，你下定决心，在未来3年里，你要全心打造1000名能单兵作战的业务顶尖高手。
你要为中国企业创造可持续获利的业务系统。
    而为了这些目标更快地达成，5年内你要在全国开办100家分公司，让公司成功上市。
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    文彬，接下来你要投资大脑500万元人民币，到国内外学习顶尖的资讯；你要举办万人演讲大会；你
要帮助10000名生活在贫困中的孩子走出大山，改变生活。
    文彬，你要拍摄青年励志偶像剧《让梦想起飞》，成立亚洲最大的文彬创业基金会，帮助亿万有梦
想的人成功创业！
施文彬，你是最有爱心的人，你是最有激情的人，你是最有思想格局的人，你是最有使命感的人，你
是可以创造自己人生奇迹的人，你是对社会、对别人有所贡献的人！
    亲爱的读者朋友，这是文彬自己写给自己的下一个10年目标，看了之后你是否会受到激励呢？
这个世界上有很多人，活着其实是没有什么目标的，因此大部分人随遇而安地生活着。
而有一小部分人，他们拥有宏远的目标，并且拥有着可以实现这些目标的坚强意志，奇迹总是在被这
些人创造着。
    记得文彬曾分享过这样一段话，让我印象深刻！
    信念决定成就——喷泉的高度不会超过它的源头，一个人的事业也是这样，他的成就绝不会超过自
己的信念。
人，最可怕的是没有坚强的信念。
信念是惟一可以拯救一个人灵魂的东西，因为一个信仰坚定的人从来不会迷失方向，不会因为空虚、
寂寞、无聊而痛苦。
所以，一个有思想的人才是一个力量无边的人。
如果说生命是一座庄严的城堡，如果说生命是一株苍茂的大树，如果说生命是一只飞翔的海鸟，那么
，信念就是那穹顶的梁柱，就是那深扎的树根，就是那扇动的翅膀。
没有信念，生命的动力便荡然无存；没有信念，生命的美丽便杳然西去。
    是的，每个人做任何事情，无论他是在任何的高度，都会有相应的困难要他去面对和解决，而信念
便是最终支持他战胜任何挑战、走向顶峰与辉煌的力量。
    文彬未来的人生道路还有许多的目标等待着他去完成和实现，踏上梦想的帆船，他的人生就注定了
会与众不同，注定了要比别人经历更多、付出更多、成长更多、收获更多。
然而无论未来梦想会实现到什么样的一个高度，追梦的路上必定会有辛苦也会有彩虹。
亲爱的读者朋友，让我们一同期待吧，相信80后的文彬，在接下来的10年里，一定会带给我们更多的
惊喜与感动。
而他的奇迹和成长，或许不仅仅是他个人的，或许是更多人乃至一个时代的。
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编辑推荐

他，缀过学、当过工人⋯⋯立志要出人头地、裘马扬扬、衣锦还乡⋯⋯    24岁，他身带600元钱到上海
创业，23天后收入倍增180倍，刷新亚洲培训界最高单价销售纪录！
    26岁，他协助团队连续6个月拿到团队冠军，刷新109家公司的团队销售纪录，并且持续6年成为4家
公司的销售冠军！
被业界誉为“亚洲全能销售王子”！
    27岁，他白手创建公司，8天赢利！
90天公司拓展至苏州、长沙⋯⋯    由施文彬、韩娜编著的这本《全能销售王子施文彬》为我们讲述了
一个真实的“青蛙”变“王子”的销售传奇故事！
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