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内容概要

如果你的企业因销售团队能力匮乏而无法创造价值，在朱鹏翰的《如何打造冠军销售团队》，
你可以把如何将一支冠军销售团队，在一年内为公司创造2亿营业额的终极秘诀复制到你的企业；如
果你的员工没动力、没激情、不能主动为公司创造价值，
在《如何打造冠军销售团队》，你将学到如何让团队快速并超额完成目标，4天为公司营收1亿人民币
、拿到冠军的实战方法；
如果你的员工动不动就请假、辞职、跳槽⋯⋯ 在这里，
你将学会如何唤醒员工激情，甚至跪在老板面前感恩，至死都不离开公司的终极智慧。
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书籍目录

开篇  我的故事
引子  销售改变命运
第一章  打造冠军团队秘诀一：设计目标，规划梦想
    帮助员工设计目标，规划梦想，
    公众承诺是成功的开始
    树立“一定要”的决心，
    责任下放：千斤重担人人挑，人人肩上有指标
    
第二章  打造冠军团队秘诀二：激发内在相信的力量
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    制订成功、快乐、幸福的计划l
    
第三章  打造冠军团队秘诀三：凡事以结果为导向
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    用结果说话，用数据证明
    主动承担责任，为公司创造价值
    超出目标O倍以上的结果
    
第四章  打造冠军团队秘诀四：树立核心工作使命
    树立核心工作使命——为了什么而工作 
    使命是用心做出来的，不是用口号喊出来的
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    使命改变思维
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    爱的力量
    一切都源于爱，一切都源于责任，
    爱是一种牺牲
    
第六章  打造冠军团队秘诀六：调整情绪，时刻保持巅峰状态
    人生是一种状态，冠军是一种状态 
    凡事积极思考
    注意力决定结果
    
第七章  打造冠军团队秘诀七：放大格局：向不可能挑战
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第九章  扛造冠军团队秘诀九：制定标准，打造专属优势
    制定标准，打造专属优势l
    有标准才有竞争力
    
第十章  扛造冠军团队秘诀九十：将注意力集中在自己想要的结果上
    每一分每一秒都要做有生产力的事
    
结语  人生是要自己去觉悟的，人生就是一个觉悟的过程
后记一  冠军团队的故事
后记二  致谢
出版者的话
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