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前言

　　教材，作为教师和学生据以开展教学活动的主要媒介，历来是教育培训机构关注的重点。
改革开放以来，我国职业教育培训教材呈现多元开发的局面，为职业教育培训教材建设增添了新的活
力。
目前出版的这套教材，是由广州白云工商高级技工学校（以下简称“白云”）在改革过程中，经过近
两年探索和实践后研究开发出来的。
这是近几年来出现的较具职教特质的教材之一。
这种特质就在于它能够较好地诠释和体现就业导向的职教方针。
　　一、这套教材编写的依据是职业活动导向的课程模式，而非学科导向的课程模式　　众所周知，
课程模式决定教材模式。
职业教育到底采用什么样的课程模式？
这个问题在我国始终没有得到较好的解决。
今天，中国经济发展正处于重要的转型期，产业优化升级需要增强企业的自主创新能力，经济的持续
高速增长需要数以亿计的熟练技能劳动者和数以千万计的高技能人才。
职业教育和培训I面临前所未有的机遇。
但大多数的职业学校仍在按照学科系统化课程和教材按部就班地教学生、考学生，技能人才培养效率
低下，中高级技能人才长期供不应求。
为寻求对策，中国就业培训技术指导中心组织有关技工学校的管理人员、教师及职教专家，组成《中
国职业教育培训模式研究>课题组，专题研究就业导向的技能人才培养模式。
白云工商高级技校作为分课题组，以“汽车维修专业职业活动导向课程模式的建立”为研究目标，先
后投入大量人力、物力和财力，从企业调研和工作分析入手，一步一步、扎扎实实地进行新型课程模
式的研究、设计、论证和教学试验。
经过一年半时间的不懈努力，终于使汽车维修专业职业活动导向课程模式首次在“白云”建立起来。
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内容概要

??本书按照汽车销售的实际工作过程，综合了国内较有影响力的汽车销售品牌公司的销售流程管理及
执行方法，内容包括汽车销售文化、汽车销售策略、汽车销售实务三大课题，共十个单元。
　　本书体现了培养学生以职业能力为本位，以学生为主体，以实践为导向，实现以“工作过程一体
化”为主体的职业行动导向教学思想。
在课程内容上，经过汽车企业销售管理专家和本课程专业教师通过工作任务分析、论证，以其分析、
论证的结果为依据，严格根据汽车企业销售工作过程、服务标准进行编写，具有较强的实用性，如本
书第三课题中汽车销售实务中流程与汽车销售实务操作文件，让学生边学边练，培养其很好的动手和
动口能力。
　　本书融进了汽车销售文化、汽车销售策略、汽车销售实务，学习对象有无汽车专业基础知识均可
，本书适合作为汽车销售企业内部员工培训教材和汽车营销员、汽车经纪人资格证考证训练教材，同
时也是职业技术学校汽车专业商务类课程一本很好的教材。
　　本书由雷明森、谌其军、严安辉、何国伟、曾绍星、向智华、王飞、樊敏、谌其远编写，雷明森
、谌其军主编，潘伟荣、杨庆彪主审。
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章节摘录

　　12.压缩比　　压缩比是汽缸内活塞的最大行程容积与最小行程容积的比值，也等于整个活塞的运
动行程上止点和下止点在不同行程位置的容积比值。
例如，压缩比为10的发动机就是将可燃混合气压缩为原来体积的1／10。
　　一般来说，在发动机的其他设计不变的情况下，压缩比越高的车功率越大，效率越高，燃油经济
性方面也会好一些。
但是压缩比过高会造成稳定性下降，发动机寿命缩短。
而且压缩比也不可能无限制地提高，因为可燃混合气在压缩过程中温度会急剧提高，如果在没有到活
塞的上止点处温度就已经超过可燃混合气的燃点，则可燃混合气就会爆燃，这就是俗称的敲缸，可以
听到明显的金属撞击声，严重的爆燃甚至会使发动机倒转，给发动机造成致命的伤害。
　　⋯⋯
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编辑推荐

　　《汽车销售（技能培训、活动导向一体化）》按照汽车销售的实际工作过程，综合了国内较有影
响力的汽车销售品牌公司的销售流程管理及执行方法，内容包括汽车销售文化、汽车销售策略、汽车
销售实务三大课题。
《汽车销售（技能培训、活动导向一体化）》适合作为汽车销售企业内部员工培训教材和汽车营销员
、汽车经纪人资格证考证训练教材，同时也是职业技术学校汽车专业商务类课程一本很好的教材。
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