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内容概要

　　货押融资，是银行客户经理营销中小贸易商的王牌银行工具，尤其是钢铁、汽车、石油、煤炭、
粮食、橡胶、有色金属、化肥、焦炭等行业。
货押融资业务，是银行通过监管公司实现严密控货，客户随打款随赎货，实现封闭自偿。
货押融资必须牢牢控制货权风险。
货押融资要求属于大宗商品、具备较好变现性、市场价格透明、易于保管等。
货押融资最大优势：较专业的担保公司担保方式，成本更低；较房产抵押担保方式，更易实现；在市
场上大受欢迎。
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章节摘录

版权页：   插图：   3.应收、应付账款明细及应收账款周转情况。
应收账款840万元，主要是一汽大众车款、保险应收款、个人应收款；应付账款1866万元，其中，广告
费193万元，汽车配件1600万元。
 （二）资信情况 1.银行信用记录。
A银行5000万元，B银行8750万元，C银行2500万元。
 2.与银行的合作情况。
该公司在银行授信额度已用完，开立2张银行承兑汇票，总金额2500万元，期限均为3个月。
 二、银行切入点分析 某银行认为该公司上游客户是汽车制造厂商一汽大众有限公司和奥迪（中国）
有限公司，下游是购车用户。
由于汽车厂商是著名品牌，有非常好的市场前景，又有生产厂家支持，所以对于银行而言风险系数相
对较小。
由于一汽大众车属于畅销车型，厂商的销售策略为货款先到者优先提车。
银行经过对百利汽车贸易有限公司进行"体检"，发现该公司已经没有房产或可以寻找的有实力的第三
方提供担保。
因此，认为该客户不适合提供银票，而应为法人账户透支业务。
 该公司最有价值资产就是仓库中奥迪品牌乘用车。
出于公司必须保留一部分库存车需要，公司库存车价值超过6000万元，可以采取库存车质押方式，帮
助企业盘活存货，银行提供流动资金贷款融资。
对该公司的奥迪品牌乘用车存货，可以采取输出监管方式，委托专业的物流公司对奥迪品牌乘用车进
行监管，只要合理地控制车辆，银行的授信风险就可以控制。
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编辑推荐

《银行供应链融资、货权质押融资培训2》适合商业银行公司业务条线支行行长、客户经理学习使用
。
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