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内容概要

本书为在销售职场上拼搏，孜孜追求职业发展的销售人士所写。
全书以销售人员的职业生涯发展为主线，从如何应聘到销售职位、掌握规范化销售流程，直至如何在
销售管理最高职位中取得激动人心的成功。
同时，本书秉持务实导向，从公司高层管理者角度看待销售职能，也是一本销售管理制度建设的参考
手册。
本书可供公司销售人员、销售管理人员、营销从业人员阅读,同时也可作为大专院校营销专业师生及相
关销售管理和销售职
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