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内容概要

　　 作为世界上最杰出的谈判专家，赫布·科恩在无数次的演讲、座谈和研讨会上使用其独特的风格
与大约100万人进行了交流和沟通。
他服务的客户涉及到美国总统、著名企业的CEO、体育界和演艺界的经纪人以及政府部门包括中央情
报局（CIA）、联邦调查局（FBI）等。
这本新书是他在30多年谈判经验的基础上凝结而成的，以诙谐幽默的语言，通过暗喻和引喻向人们介
绍了在生活和工作中精妙绝伦的强有力的谈判技能，能帮助你获得商业上的成功、职业上的发展和家
庭关系的改善。
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作者简介

赫布·科恩是美国著名的谈判大师与咨询顾问，出场费用达天文数字，有30多年的实践经验并与近100
万人进行过交流和沟通。
他服务的客户包括美国总统、著名公司或企业CEO、体育界和演艺界的经纪人以及政府部门，如（美
国）中央情报局（CIA）、联邦调查局（FBI）等。
曾被里
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