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内容概要

　　《网上开店赚进100万实战教程》中28位网店超级卖家手把手教你一开店就赚钱的秘密。
网络创业完整攻略1、2、3，60分钟淘宝、易趣、拍拍网上火速开店，网上开店卖什么最火，如何打造
个性化店铺，淘宝、易趣网上交易如何付款，如何寻觅最好的货源，如何拍摄吸引眼球的商品图片，
如何快速成为钻石级卖家，怎样用BBS、MSN、QQ打造网店知名度⋯⋯
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章节摘录

　　第一章　没有多少钱也可以做老板　　自己开店做老板是许多人的梦想。
然而，自己开办公司需要不菲的资金，需要全身心的投入，需要办公场所等，因此，大部分人望而却
步。
随着网络技术的发展，网上开店给人们提供了一个实现梦想的契机。
网上开店没有开工厂、办公司那么多复杂的程序，不需要那么多资金。
同时，网上开店上手容易，利润也不小，关键就看你自己是否能把握住这个机会。
　　第一节　网上开店的最基本条件　　网上开店最大的好处就是不需要太多的资金。
只要你拥有一台能够上网的电脑，就可以开始启动你的老板梦。
　　同实体店相比，网上商店是虚拟商店，不需要昂贵的店面租金，也无需存货、仓库等，这使得开
店者几乎不需要任何投资。
另外，网上开店不需要自己站柜台，也不需要雇请营业员，只需抽空上网看看订单就可以了。
可以说，只要有上网的条件，任何人都可以在网上开家小店，包括在校的学生和上班的白领。
　　让我们来计算一下网上开店最低的投入资金吧！
如果你是公司白领，甚至不用自己购买电脑，这就省下了最基本的资金投入。
在网店开始的阶段，你也没有必要购买数码相机，向朋友借一部也可以解决问题。
你仅仅需要的就是投入进货资金。
事实上，不少在校学生在开始开办网店的时候，连这个投资都省略了。
他们的运作方式是等对方邮寄来货款之后自己再去进货。
再加上现在很多网站为了提高人气，对网店暂时实行免费政策，可以说，前期投入的资金为零。
　　网上开店的另一个好处就是有政府扶持，因为网上开店不会占用太多的社会资源，基本上全世界
的政府都在鼓励这个新兴的创业方式。
美国、加拿大及欧洲各国政府从税收等各个方面对网上开店给予扶持。
在我国，同样也不例外。
因为种种原因，网上开店在现阶段不用像实体店一样上缴那么多的税收，更不用进行烦琐的工商注册
等事项。
所以，对于个人来说，这是目前最好的创业方式。
而且，这种创业可以用兼职的方式来进行。
网上开店没有营业时间限制，全天都可以接受订单。
网上开店的经营方式也十分灵活，只需抽空上网店查看即可，没有严格的时间规定。
　　从投资回报角度而言，网上开店也很值得期待。
据统计，目前80％的网上开店者当年就收回了成本并实现盈利，平均月收入接近2000元，而月收入达
到万元者并不新鲜。
　　其实，只要你看看网上开店的特点，就会知道为什么网上开店会如此成功了。
网上开店的成本低，而且省去了很多环节，所以，商品价格一般为传统商店价格的50％～90％，有的
甚至在25％以下。
另外网店的销售范围广，全世界任何有网络的地方都可以销售，上亿的网民都是潜在顾客，没有地域
限制。
　　再让我们来统计一下网上开店最大的投入吧！
网上开店最基本的硬件是电脑和网络接人。
但如果你想配置齐全，还可以增加如下一些数码产品。
　　数码相机和扫描仪　　扫描仪的作用不是很大，而数码相机则是基本的装备。
因为货物在上“网络货架”之前，一般都需要对其进行拍照，然后再上传照片到店铺上。
照片使买家有了更加直观的感受和了解，也使物品更受关注。
没有照片的货物很难“出货”，因为没有照片这种直观的“货品”，商品很难引起买家的注意，而且
还会让买家怀疑该物品是否存在。
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　　电话　　电话也是网上开店的常用工具，因为网络联系受制于电脑而无法随时进行，而电话、手
机则可以解决这个问题。
　　网络通讯工具　　网络通讯工具有许多免费的选择：比如，电子邮箱、网上即时通讯工具，包
括MSN、QQ、新浪UC及网易泡泡等都是可以免费利用的资源。
　　手续费　　网上开店还需要支付的费用就是网站收取的手续费，这包括：登陆费、交易服务费和
月租费。
根据所卖商品的不同和所卖方式的不同，这三种费用产生的数目也是不同的。
现在很多网站，比如淘宝网，虽然目前是免费的，但是考虑到网站的长远发展，将来可能会收取少量
的费用。
好在无论登陆费、交易服务费或者月租费都不是很昂贵。
比如，易趣网的店铺月租费根据等级的不同收取费用如下：普通店铺完全免费，高级店铺为25元/月，
超级店铺为50元/月。
对于刚刚开始创业的个人来说，一个普通店铺就足够了。
相比实体店来说，这点费用实在不值一提。
　　总之，网络的发展为广大创业者提供了一个很好的创业契机。
低投入、低风险、高回报是网络开店的一大特色。
想要轻松发财，就要抓住机会。
　　第二节　不懂电脑也可以开网店　　网上开店，让很多人望而却步的不是资金问题，而是对网络
这种“高科技”的恐惧感。
实际上，正如一句广告词所说的：科技以人为本。
电脑网络的使用并不需要多少技术，你不必要懂得电脑是个什么东西，只要会使用，就可以轻松开店
。
　　看看网上开店的流程吧，只要你能打开电脑，会用电脑打游戏或者在网上聊过天，那么你对电脑
了解的程度就足够你开设一家网店了。
　　找一家网站，比如，易趣网或者淘宝网，进了网站之后，申请一个店铺，这些都十分简单。
实在还不懂，本书的第二章有专门的段落帮助你完成这个步骤。
剩下的过程就是把商品拍摄成照片，然后把照片放到网络商铺里面去。
除此以外，就和上网聊天没有什么两样了。
网上开店，绝对不需要多少技术水平。
　　很多成功的网上店铺主人，本身对电脑都没有太深的了解。
但这并不会妨碍他们开办网店，也不妨碍他们的网店发展壮大。
　　第三节　兼职你也可以做老板　　一位朋友曾经感慨，自己虽然工作多年，但是工资收入并不多
，虽然管理工作经验已经比较丰富，但是却没有胆量辞职自己创业。
因为毕竟自己有家庭负担，而且现有的工作虽然赚钱不多，但还算稳定。
　　实际上，有这种想法的人还真不少。
　　如果能够兼职做做老板，既不影响自己的本职工作，还可以实现自己的抱负，如果兼职的效果不
错，到时候再决定是专心创业还是守着老本行继续混下去。
　　在网店时代以前，这个想法只能说是梦想。
网店给了这些人一个实现自己梦想的捷径。
　　开网店，首先不需要自己专有办公场所，所以不需要专人值班；其次网店不需要那些烦琐的手续
，也不会占有你太多的时间。
在你下班之后，完全有时间和精力照管好你的网店。
　　网店的进货、销售及宣传各个环节都可以利用网络来完成，所以下班之后，你只需要花上两三个
小时就可以轻松完成网店的工作。
　　实际上很多开网店的卖家都是利用自己的业余时间来淘金的。
他们有的是正在上学的学生，有的是在公司工作的白领，还有的是工作相对清闲的公务员等。
利用自己的业余时间，他们不但没有影响本职工作，还锻炼了自己的能力，同时也赚了不少。
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　　兼职做老板，你完全可以做到。
有心开网店的朋友，快点开始行动吧！
　　第四节　你是否适合网上创业　　你是否适合网上开店创业？
在进行网上开店经营之前，你必须仔细思考这个问题。
要在网上开店，需要你具有足够的上网时间和创业的激情。
另外，从个人的职业特点也可以衡量自己是否适合网上创业。
　　一般的企业白领　　网络开店不需要太烦琐的手续，企业白领一般都具有比较空闲的时间，而且
办公室都有网络可以使用，这就决定了他们可以有空闲来兼职。
另外，一般的白领都具有相当好的眼光，这对他们经营网店有很好的促进作用。
如果把网店作为兼职来做，一不影响工作；二也可以锻炼自己的能力。
从经济角度来看，对自己、对家庭也多开辟了一个发财的渠道。
实际上，不少人在网上店铺的收入不断增长之后，甚至会辞职专门经营网店。
　　大学生　　大学生的最大特点是网上时间充分。
众所周知，现在的大学生课余时间比较充裕，而且大学生求知欲比较强烈，十分适合网店这种新的商
业类型。
缺点则是实际经营能力比较欠缺。
但是即使作为一种人生阅历，开办网店对大学生来说也有很大益处。
开办网店可以让他们获得经营、管理、沟通上的很多经验和感悟。
现在，越来越多的在校大学生加入了网上开店创业的潮流。
　　拥有自己实体商店的人　　网上开店，虽然绕开了很多环节，但是如果你自己具有很充足的货源
，无疑可以在网络店铺中占领先机。
因为网络相关成本不高，这些人开办网上店铺，很快就能取得显著的效果。
拥有自己的实体店，在宣传方面，很容易能让网上购买者产生信任感。
网上商店能增加实体店的影响，同时还能拓宽客源。
这类人开网店，如果经营得体，就不是赢利与否，而是赢利多少的问题了。
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编辑推荐

　　28位网店超级卖家手把手教你一开店就赚钱的秘密。
网络创业完整攻略1、2、3，60分钟淘宝、易趣、拍拍网上火速开店，网上开店卖什么最火，如何打造
个性化店铺，淘宝、易趣网上交易如何付款，如何寻觅最好的货源，如何拍摄吸引眼球的商品图片，
如何快速成为钻石级卖家，怎样用BBS、MSN、QQ打造网店知名度⋯⋯
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