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内容概要

此书可作为企业培训的材料，也可作为您日常学习的资料。
相信此书对于您销售体系建设和市场销售运作会起到积极有效的作用。

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<区域市场>>

作者简介

孙曰瑶，男，1963年出生于山东省牟平县。
具有复合型知识结构1985年毕业于山东农业大学，获农学学士学位；1988年毕业于北京大学，获理学
硕士学位；1998年毕业于山东大学，获法学博士学位。
现任教于山东大学经济学院。
1994年晋升为副教授。
2000年晋升为教授。
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