
第一图书网, tushu007.com
<<保险公司盈利能力管理>>

图书基本信息

书名：<<保险公司盈利能力管理>>

13位ISBN编号：9787505885523

10位ISBN编号：7505885529

出版时间：2009-9

出版时间：经济科学出版社

作者：刘汉民

页数：396

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<保险公司盈利能力管理>>

内容概要

保险公司的盈利主要有三个来源，即费用利润、投资利润和承保利润，本书详细地探讨了这三大利润
来源的细节，说明了各种保险产品的定价原理；盈利能力有很多度量指标，本书主要通过两种主要的
财务报表，即资产负债表和损益表中所提供的信息，给出了各种盈利能力指标的具体公式及这些公式
的含义；盈利能力管理中的一个重要内容是资产/负债管理，为使盈利的稳定性和持续性与负债相匹配
，保险公司可以采用多种分析技术，本书详细地说明了这些分析技术的具体操作；最后，在改善盈利
能力方面，保险公司有很多选择，本书列出了这些选择，保险公司可根据自身的具体情况斟酌采用。
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章节摘录

　　公司的盈利能力能够帮助它获得更多的利润，公众和金融市场都在关注着公司的利润，如果保险
公司的利润水平有了大幅度提高，公众和市场就会认为公司的整体经营有了很大的改进。
如果保险公司的盈利能力有了很大改善，它就会获得“光圈效应”，即保险公司的财务状况会因为高
额利润变得越来越好。
除了明显地提高公司资本，保险公司还会从高额回报中获得其他几个方面的收益，例如：利润本身为
公司提供了可投资的现金。
可以使保险公司以有利的合同或财务条件进行投资，以实现财务规模经济（财务规模经济是在一定规
模上进行财务运作而实现的成本节约）。
可以获得保险公司评级机构更高的质量评级。
为现有产品销售、新产品或新品种的开发、销售渠道的开发提供资金。
公司运作更加高效，使费用降低。
为公司支付保单持有者分红提供资金，或支持公司以更具竞争力的费率推出产品，提高顾客忠诚度，
降低退保率。
帮助公司吸引和保持高质量的代理人和雇员，降低培训和招聘费用，这是因为人们都愿意为成功的机
构服务。
对于股份制公司来说，可以提高公司股票的需求，以此提高公司整体价值。
减少保险公司的资本成本。
资本成本是公司为取得资金而支付的整体利率。
利润不足的影响同样地，利润不足或损失具有“雪球效应”，会使保险公司的财务状况进一步恶化。
公众和金融市场对于利润不足的反应不比对高额利润的反应慢。
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