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内容概要

近些年来，随着互联网和电子商务在中国的蓬勃发展，经纪人的发展呈现出如下特点：其一，总体上
呈迅速增长的趋势。
其二，越来越多的经纪人运用网络工具进行中介服务，如证券经纪、房地产经纪、农业经纪等都广泛
运用网络平台开展经纪业务。
其三，网络营销、电子商务等工具或平台给经纪业务带来极大的便利。
传统经纪人因受到网络的影响和网络经纪人的冲击，将部分采用网络工具从事经纪业务或者完全转变
为网络经纪人。
其四，由于网络经纪人与传统经纪人相比较具有极大的成本和经营理念优势，因此，网络经纪人在经
济社会中的作用将越来越大。
    本书以三篇十四章的篇幅，从网络经纪人概述、网络经纪人必备认识与工具、网络经纪人实务三个
角度对网络经纪人进行系统而实用的阐述。
既有理论的创新性，也讲也实际运用的可执行性。
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作者简介

强海涛，男，1971年生，重庆工商大学商务策划学院副教授，主要从事商务策划原理、品牌策划、服
务营销、战略营销管理、关系营销的教学与研究工作。
作者从事商务策划活动与企业管理咨询实践多年，发表学术论文20余篇，出版专著2部，主持和参与企
业或其他各类组织的策划与咨询项目50多项。
《商务策划原理》一书是作者多年从事企业商务策划、管理咨询实践以及“商务策划原理”教学的经
验总结和理论集成。
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