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内容概要

如新国际集团公司是一个在业界备受瞩目的公司，自诞生以来，就以其独特的经营理念和卓越不凡的
实力，引来业界的阵阵惊叹。
美国《成功》杂志评选其为建国以来超速发展的直销公司之一。
    究竟是什么让如新公司在商界如鱼得水、所向披靡呢？
它凭借什么在短短10年内从5000美元的小企业发展到10亿美元的大公司呢？
    本书从如新公司成立之初开始，沿着其发展足迹，全面系统地剖析了其组织机构、激励制度、营销
策略等各个方面，让你了解一种利用直销方式获得成功的致富模式，以及如何在直销事业中获取成功
的方法。
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