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内容概要

人们在社会交往中是相互影响的。
你怎样利用行之有效的方法和技巧去说服和改变他人的思想、态度和行为，这是一个人们经常遇到的
现实问题。
    本书提出了一系列说服他人的方法和技巧。
从不同的角度和层次告诉你，怎样争取他人赞同你的观点，怎样改变他人的看法，怎样让对方放弃唱
反调的意念等。
只要你巧妙地运用这些方法，就能够处理好与他人的关系，使你的事业走向成功。
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章节摘录

　　第一章　说服别人的基本功　　在我们的周围，经常会看到有些人就某一事情在说服别人的时候
语无伦次，喋喋不休，而他要说服的对象却一头雾水，不明其所以然。
词不达意和过多的言辞，不但不能说服对方，反而会令对方更加厌烦。
　　而另一些人围绕一个主题旁征博引，以小见大，以浅喻深，虽El若悬河，但言辞中既照顾到说服
对象的特殊地位和心理，顾全面子，又能让对方快速理解自己的意图，有效打消其逆反心理，通过自
己有条理、层次分明的语言，令倾听者心服口服。
由此可见说服是需要能力的。
　　“说服”是一门让人们认同你的观点、展示
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编辑推荐

　　那些专横的管理者，喜欢吹牛的推销员，总爱唠叨的父母和固执己见的男女都应该明白：人们是
不会轻易改变自己愿望的。
对于他们不愿意的事情，一定不要强求。
但如果你对他们以礼相待并讲究说服的策略，那么你是可以通过说服去改变他人，使其在思想与行为
上与你保持一致。
 怎样利用行之有效的方法去说服与改变他人的思想、态度和行为，是一门高超的口才艺术。
《一分钟攻心说服术：告诉你最简单最实用的说服他人的方法与技巧》将告诉如果做到。
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