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内容概要

国际商务领域是交际英语和业务实践相结合的一个典型场所，要求从业者既精通英语，又谙业务。
商务英语变得越来越重要，为了满足广大读者学习商务英语的要求，我们特意编写了此书，旨在帮助
读者增强用英语进行商务活的信心。
从容面对商务活动中出现的种种问题。
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小叙　Making Introduction互相介绍　Business Meal宴请客户　Visiting the Factory参观工厂3　贸易洽谈
　Inquiry询盘  Ask for Catalogue索取产品目录  About Quality商品质量  About Model关于型号规格　⋯
⋯4　法律话题5　商务谈判

Page 3



第一图书网, tushu007.com
<<商务英语脱口秀>>

章节摘录

　　6.开局先提出一些对方不得不赞成的观点，以便于在接下来的谈判中利用这些对方同意过的观点
作为我方的论据。
　　7.迎合对方。
假如谈判发生在餐桌上，不妨让对方先点菜，然后自己点跟对方一样的菜式，这其实是一种微妙的恭
维对方的方式。
　　8.给对方机会说出他们想要的东西。
他们有可能提出一些你从来没有考虑过的方案或者一个比你预期还要好的报价。
　　9.假如对方出乎意料地提供一个很好的报价，不要让对方看出你原来的预期值较低。
　　10.当你提出建议时，应让对方明白，他们先为你付出，你再为他们付出。
　　11.为对
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编辑推荐

　　如何和外国人打交道，如何与他们合作、工作的方式方法，你的商务英语口语能力将无比剽悍！
　　日常业务 客户接待 贸易洽谈 商务谈判
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