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前言

对经商者或者管理者来说.学会心理学就等于找到了打开成功之门的钥匙。
当你参加了不少经济学的学习和培训，似乎还是无法从根本上解决问题的时候，就让心理学出手吧！
试想一下，一个商人如果不懂消费者的心理，他如何去做营销和推广呢？
一个管理者如果不懂员工的心理。
他如何提高团队的凝聚力呢？
一个经商者或者管理者如果一点儿不懂心理学，他绝不会成功！
在商场，其实很多现象背后都隐藏着心理学法则。
有家饮食店推出了一个至今堪称经典的点子：他们在门前摆了一个大酒桶.颜色很醒目，装饰得也非常
漂亮。
来来往往的街边行人都被吸引住了。
然而，这家饮食店的老板却叫伙计在桶上面挂了一个牌子.上面写着：“不准偷看！
”这反到更加激起了人们的好奇心。
许多行人都停下了脚步，去桶边的小洞里一看究竟。
看后不觉令人捧腹大笑。
原来桶里放有一张漂亮的女子画像，旁边写着：“我店与众不同.清醇芳香的生啤酒，一杯5元，敬请
享用。
”人们都佩服这家饮食店真是与众不同，那么生啤酒也肯定另有一番味道吧.就纷纷进小店去喝一杯。
这个“不准偷看”的大酒桶起到了极好的招徕作用。
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内容概要

　　是为经商人士精心打造的一本心理学通俗读物。
分别从经商心理学、经营心理学、推销心理学、谈判心理学、管理心理学、投资心理学、心理学定律
等方面讲述了如何运用心理学的方法和技巧。
阅读《成功做生意要上的七堂心理课》必定让你受益匪浅！
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章节摘录

对于有远大志向的经商者或者管理者来说，成功永远在下一次。
巴西球王贝利说：“当人们问我哪一个进球是最精彩、最漂亮的。
我的回答永远是‘下一个’！
”把过去的成功忘掉。
才能迎来新的成功。
出了十多部小说、在全球华人读者圈中拥有很高知名度的金庸先生，被人问起是否想过要拿诺贝尔文
学奖时，他非常明智地说：“以前写小说、办报纸，觉得自己的学问还应付得来，但现在当大学教授
。
跟其他教授相比，就觉得自己的学问还不够。
我现在正在研究五代十国的历史。
希望可以写一些好的历史书。
”空杯心态与成功零库存心态也是同样的道理。
每个人都掌握了一定的学识，有过一些成功的经历，就好比水杯中已经蓄了很多水。
而当你接受新的工作和挑战时，你能否成功，则取决于你是否能倒空你杯中的水。
潜下心来从头学习、从头做起。
现在许多企业都把空杯心态当成了企业发展的座右铭。
联想集团在招收新员工时，总是对那些拥有本科或更高学历的新人说。
你们也许有比较好的背景，但在来到企业之后要先把自己杯子里的水倒掉.本着吸纳的态度来学习、做
事。
才能真正有所长进。
也许你的企业在世界列强面前就像羚羊在猎豹面前一样。
羚羊只有通过自己的拼命奔跑，才有可能逃脱猎豹的捕捉。
同样，你要与众多的对手竞争，并不被他们吃掉，只有不停地奔跑，不断地开发，提升自己的核心竞
争力与品牌竞争力。
唯有如此.别无选择！
空杯心态可以使经商者或管理者永远把自己置于学习的地位.并有助于发现他人的优点和长处。
但是.这种心态绝不是通常意义的客套与虚伪，也不是遇到工作时的退缩与推诿。
更不是所谓的韬光养晦。
深藏不露。
如果生意上需要你发挥自己的能力。
并且你也有这样的能力。
你必须知难而进，当仁不让，坚决不能把谦虚作为胆小懦弱的理由。
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编辑推荐

《成功做生意要上的七堂心理课》：对经商者或管理者来说，学会心理学就等于找到了打开成功之门
的钥匙。
当你参加了多次培训，似乎还是无法从根本上解决问题，当经济学不能解决问题的时候，就让心理学
来吧！
试想一下，一个商人如果不懂消费者的心理，他如何去做营销，去做推广呢？
一个管理者如果不懂员工的心理，他如何提高团队的凝聚力呢？
一个经商者或管理者如果不懂心理学，他将很难获得成功！
可以让你的商品卖得更火爆，让你日进斗金学习心理学，可以让你调整好自己的心态，进而从容面对
商海的起伏，可以让你合理经营你的企业，让你的事业基业长青！
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