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前言

常言道：生意做遍，不如开店。
的确，开店是所有生意中最容易做，也最容易赚钱的生意。
对于梦想创业而又未寻找到好的生意门路的人来说，开一家店铺或许是最好的创业之道。
    可以说，开店通常是从事经营的始点，又贯穿于经营的整个过程。
只要稍加留意，我们就会发现，经营无不与开店有关，那些叱咤风云的大商家几乎都有过经营店铺的
经历。
有人说，开店包容了经营的全部规则，这或许有些绝对，但至少说明开店所包含的丰富经验和内容。
经营好一家店铺，就有可能成为你日后成功的起点。
    这是一个机遇与挑战并存的时代，机遇只会垂青有准备的头脑，成功只属于那些敢于冒险的人们。
投资开一家自己的店铺，可以给你一个发财致富的机遇，让你拥有独立自主经营的梦想，提供给你一
个安逸生活的保障，还可以实现你人生的价值。
    但是说起来容易做起来难，开店并非像有些人想象的那么简单，不要认为有一笔资金，找到一个地
点，再装修一下房子，生意就成功了。
开一家店非常容易，但开一家赚钱的店就不简单了。
店铺虽小，但方方面面的事情却非常多，本质上就是一家小型企业。
所以，在店铺林立的今天，竞争日趋激烈，要想开店成功，就必须熟悉开店的流程，掌握开店的技巧
，学习经营的经验，避免开店的误区。
    本书广征博引，汇集了开店的多种经验，为那些创业开店者出谋划策，指点迷津。
在书中，编者根据开店的经营流程和运作程序，介绍了开店的必备知识，如怎样进行市场调研、筹划
与准备、选址与布局、营销与服务、管理与理财，对异常情况怎样进行处理、连锁加盟和网上开店应
注意什么等创业者迫切关心和急需应用的经营智慧和赚钱艺术。
书中内容篇篇新颖，招招是窍门，其中既有相关的理论知识，更有简明的操作方法，多层次、多方位
地阐释了创业开店的艺术技巧和策略；既有成功者的宝贵经验，又有失败者的探索心得。
    本书是开店创业者的行动指南，是一张财富的导航图。
希望你能通过本书取得事业的良好开端。
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内容概要

　　《开店创业手册大全集》广征博引，汇集了开店的多种经验，为那些创业开店者出谋划策，指点
迷津。
在书中，编者逸新根据开店的经营流程和运作程序，分别介绍了开店所具备的条件、市场调研、筹划
与准备、选址与布局、营销与服务、管理与理财、异常情况处理、连锁加盟和网上开店等创业者迫切
关心和急需应用的经营智慧和赚钱艺术。
其中既有相关的理论知识，又有简明的操作方法，多层次、多方位地阐释了创业开店的艺术技巧和策
略；既有成功者的宝贵经验，又有失败者的探索心得。
《开店创业手册大全集》是创业开店者的行动指南。
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章节摘录

版权页：   插图：   如何避免开店的风险 我们常常看到一些关于创业的节目，在这些节目中总会有这
样一句话：“创业有风险，投资需谨慎。
”这就说明了，用来投资的钱并非一定会让你盈利，也有可能让你亏本，世界上不存在十全十美的事
情，更没有只赚不赔的买卖。
当然，我们可以在创业之初通过详实的市场调研来巧妙地将风险规避到最小，从而保证我们的事业顺
利进行。
 那么在开店时我们会遇到哪些风险，又怎样才能将之有效规避呢？
 我们先以一家玩具店为例。
我们知道正确投资才是成功开玩具连锁店的必要条件，这需要你有独特的眼光和敏锐的市场把握能力
。
在批发商品之前，我们可以先行了解一下当下流行哪些卡通人物或者动画片，探知孩子们的兴趣所在
。
知道了这些信息后，店主就可以有选择性地购进商品，这样就能符合孩子们的口味，他们也会乐于光
顾你的店铺。
这样你的店铺自然就会有不错的收入了。
 还有一些店主对于开店的地点并没有预先规划出目标蓝图，只是一味地想：“我要开家菜馆”、“我
要开家服装店”。
这类人偶尔会在路边看见这样的广告—一“店面低价转让”、“旺铺任何生意皆可”、“请速与本人
联系，以免错失良机”，这些广告标语多半会让那些思想容易动摇的投资人怦然心动进而跃跃欲试。
 其实，只要你坐下来冷静地想一下就会恍然大悟，根本不存在适宜任何一种商店经营的地段。
所以，选择店址时不要草率地做出决定，以免造成不必要的损失。
 沈先生出于自己的个人爱好，经营了一家民族艺术品店，利润相当可观，可以算是一个相当成功的例
子。
据他自己说，成功的最大原因在于选对了店址。
 沈先生决定在现址开店以前，曾有意在一个安静的公园边经营，后来发现那里的客流量太少，于是决
定将店址选在人多的地段。
他这一次找的店址客流量很大，租金也还合理，但附近多是酒吧、咖啡店、夜总会等场所，和自己所
经营的民俗工艺品店的风格、气氛都不相符，因此，沈先生又放弃了这个地点。
 后来经过中介公司的牵线搭桥，他找到了一处位于距车站仅一公里左右的店面。
这个店面坐落在旧住宅区的商业街一角，各种条件看起来也很好，但是这一带多是日用百货专卖店，
又和自己的民族艺术品店感觉不相协调。
 最后，沈先生在一处高级住宅区开了店。
由于从过街天桥上就可以很容易地看见店内的商品陈设，过往路人会顺便进店里来看看，生意一直都
很不错。
 世界上没有哪个国家的人比中国人做事更讲究“天时、地利、人和”的了。
所以，开店创业尤其以占有优势地段最为重要，如果找对开店的地点，即可把握住不错的商业机会。
因此，对于我们想要创业开店的人，切记不可随便找个店面就开业，这样往往导致了一起跑就落在了
人家身后。
所以，要想有效避免风险，达到开店成功的关键因素便是选择正确的店址。
 综上所述，一个正确的决策对于规避风险起着决定性的作甩。
它直接关系我们店铺的日后生存问题。
在开店之前店主可以多花费些时间考虑，多动些心思和头脑，尽量将问题考虑得深远一些，万万不可
武断行事。
这样的话你就会远离风险，未来店铺的经营也一定顺风顺水，前程似锦。
 不做自己不熟悉的生意 对于开店来说，要避免风险，首先就要做自己熟悉的生意，不能无的放矢，
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盲目行动，涉足自己陌生的行业。
其实，凡是小本创业，一般都有一条原则，就是“不熟不做”。
任何一个行业，都是内行赚外行的钱，要想在这个行业赚钱，就要先变成内行。
这一点非常重要，任何项目、任何行业都不是三天两天可以摸透的，不要把一个行业想得太简单，相
关的行业经验非常重要，如果你对某个领域不熟悉，无论别人赚多少钱都不要去跟风，你跟风可能就
是做别人的垫脚石。
 王林想自己创业开店，这时正好有朋友淡出商圈而转让花店，于是他就接手了这家花店，做了店主。
鲜花是王林所喜欢的，但是经营花卉他并不在行。
接手花店几个月了，王林的生意始终清淡。
 王林分析，开花店，最重要的应该是位置，看来是花店所处的位置不佳，影响了鲜花的出售。
正当他准备关门歇业、另起炉灶时，距王林花店不远处又有人新开了一家花店，抱着观望的心态，王
林倒要看看那家花店究竟经营得如何。
 不曾想数日后，那家花店的经营风生水起，生意越做越红火。
如此看来，王林的花店“位置论”有失偏颇。
 闭门思过，王林终于想明白了，生意萧条的根本原因不在于“位置”，而在于自己对花店的经营业务
“不熟悉”——不是说“不熟的不做”吗？
王林陷入沉思⋯⋯ “砰！
砰！
砰！
”一阵敲门声传来，一位老同学火急火燎地请王林去抢修电脑。
王林立即拿起工具包，披衣出门。
到了老同学家，三下五除二，一直死机不动的电脑很快恢复了活力。
老同学紧蹙着的眉头终于舒展开来：“你小子真行啊！
干脆开个小店专修电脑吧，现在像我这样会用电脑但不会修电脑的人很多，你专修电脑生意一定不会
差！
” 对呀，自己精通电脑，为什么不做自己最熟悉最拿手的事情呢？
王林瞬间做出了决定：关掉花店，开一家电脑维修店！
 由于轻车熟路，技术精湛，王林赢得了很多电脑用户的青昧。
有的电脑需要重装系统，有的电脑打印机连不上了，有的电脑完全黑屏什么都不显示，有的电脑重要
数据被破坏需要恢复⋯⋯面对五花八门的电脑“病症”，王林都能一一救治，手到病除。
 不仅坐店维修，王林还应客户的要求，提供上门服务。
就这样，“修电脑，找王林”像广告词一样，竟一传十、十传百地传出了口碑。
昔日的花店消隐了，如今的王林电脑维修店在当地已是家喻户晓。
 俗话讲：行行有道，隔行如隔山。
每一个行业都有自己一套规则和规律，每种生意都有自己的特点。
不熟悉这个行业或不熟悉这种生意，若贸然进入，就如同进入一个黑暗的房子，不知东西南北，容易
失去方向。
 当今社会的竞争已到了相当激烈的程度，业内的行家里手存活尚且不易，何况一个外行人？
什么该做、什么不该做你不知道，哪里是陷阱、哪里是坦途你也不知道，你只有处处被动，时时挨打
的份。
你辛辛苦苦投资的几万、几十万元，可能不明不白就已经打了水漂。
因此，一定要做自己最熟悉的生意，做自己最拿手的生意，这样才最容易成功，风险才会最小。
如果说细节决定成败，那么做最熟悉的事，便会使所有的细节了然于胸，既然成竹已经在胸，岂有不
胜之理？
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编辑推荐

《开店创业手册大全集(超值全集版)》介绍了开店的必备知识，如怎样进行市场调研、筹划与准备、
选址与布局、营销与服务、管理与理财，对异常情况怎样进行处理、连锁加盟和网上开店应注意什么
等创业者迫切关心和急需应用的经营智慧和赚钱艺术。
书中内容篇篇新颖，招招是窍门，其中既有相关的理论知识，更有简明的操作方法，多层次、多方位
地阐释了创业开店的艺术技巧和策略；既有成功者的宝贵经验，又有失败者的探索心得。
 《开店创业手册大全集(超值全集版)》是开店创业者的行动指南，是一张财富的导航图。
希望你能通过《开店创业手册大全集(超值全集版)》取得事业的良好开端。
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