
第一图书网, tushu007.com
<<铺货-快速铺货八大技巧>>

图书基本信息

书名：<<铺货-快速铺货八大技巧>>

13位ISBN编号：9787507418231

10位ISBN编号：7507418235

出版时间：2007-2

出版时间：中国城市出版社

作者：陈建华

页数：303

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<铺货-快速铺货八大技巧>>

内容概要

　　本书在全面认识铺货相关流程的基础之上，针对快速消费品企业在向终端铺货时遭遇的尴尬处境
，对快速铺货不同环节存在的问题进行了深入剖析。

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<铺货-快速铺货八大技巧>>

作者简介

　　陈建华，经济学硕士，高级经济师，长期人事企业管理方面的研究和培训，曾主编过《成功管理
百分百》丛书，公开出版十多部著作。
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