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内容概要

《孙子兵法》已经被证明是一部不但适用于军事，而且适用于企业的关于战略的经典著作。
然而，要将《孙子兵法》应用于无论是过去还是现在的战争中，相对来说是比较容易的；但要把《孙
子兵法》成功地应用到企业的战略中，则会困难得多。

    本书的目的就是把《孙子兵法》中的概念和思想具体化为六面战略原则，从而能够比较容易地理解
这些概念和思想并能够将其运用到工商业中。
在本书中，这些原则是通过企业中的实例来解释说明的，所举出的企业事例清晰地描述了这些原则会
对世界上真实的公司战略产生怎样的直接影响。
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作者简介

马克·麦克内利是美国著名的战略专家，《纽约时报》曾开辟专栏讨论过他在本书中提出的战略观念
，C-SPAN（美国公共事务电视网）、CNBC（美国商业电视新闻网-商业新闻报道巨擎）等众多的电
视和广播网都曾邀请他做过企业战略的谈话节目。
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媒体关注与评论

书评本书读者已经遍布40多个国家，已经印行到16版，为无数的CEO和管理者提供了战略洞见。
本书的出版是一本透彻地说明如何将《孙子兵法》运用于企业经营的书！
“如果你曾经感到商场如战场，那么，这本基于中国古代大师教诲的书会告诉你许多东西”（美国《
企业家》杂志）。
“如果凯玛特、美国电话电报公司、施乐公司以及通用汽车公司的前CEO读过本书的话，他们应该能
够避免公司数以亿计美元的损失”（菲利普·科特勒博士）。
�  ��  
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编辑推荐

微软公司、IBM公司、摩托罗拉公司、本田公司、美国电话电报公司、施乐公司、通用汽车公司
、NOVELL公司、菲利普·莫里斯公司、宝马公司、凯玛特、沃尔玛、美国航空公司、联邦快递、西
南航空公司、惠普、可口可乐、通用电器、百事可乐等世界著名大公司的战略的得失成败。
菲利普·科特勒博士和众多知名企业家隆重推荐／打造竞争力第一书！
忽视战略，仅关注于战术和执行，就会给企业带来灾难。
本书读者已经遍布40多个国家，已经印行到16版，为无数的CEO和管理者提供了战略洞见。
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