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内容概要

《促销高招与实例》不是讲述促销理论，而是介绍行之有效促销的操作步骤、技巧和方法，并以大量
的实例加以说明。
内容包括促销策划六大步骤和八大方法、促销技巧与实例、店铺设计与实例、制造商对中间商促销实
例、促销媒介、促销的组织与经营等。

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<促销高招与实例>>

书籍目录

第一篇 促销策划六大步骤和八个方法
一、促销策划的操作步骤和目标
1．策划步骤
2．确定促销目标
3．选择促销工具促销
二、设计、策划促销方案的方法
1．制定促销方案前期应考虑的因素
2．促销应付竞争的方法设计
3．产品寿命周期与促销方法设计
4．促销方案的六大决策因素
5．促销预算的制定方法
6．实施方案的设计
7．实施方案的重点工作
8．促销方案的执行与评估
第二篇 消费者促销的八种方法及实例（上）
一、样品赠送的策划、设计
1．样品赠送概述
2．样品赠送的八种方式
3．样品赠送优缺点
4．样品赠送六大设计法则
5．八种样品赠送实例
二、POP广告的策划与设计
1．POP广告概述
2．POP广告物类型
3．POP广告物的优缺点
4．POP广告设计制作六大法则
三、包装促销的策划与实例
1．包装促销概述
2．包装促销的四种方式
3．包装促销的特点
4．包装促销的六大法则
5．包装促销几则实例
四、退费优待的促销策划与实例
1．退费优待概说
2．退费优待的四种类型
3．退费优待的特点
4．退费优待的六大法则
5．退费优待四种独特创新模式实例
第二篇 消费者促销的八种方法及实例（下）
五、特价报价
1．减价
2．奖金
3．现金返还
4．买二送一
5．平均分享
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六、优惠券
1．优惠券作为减价的替代品
2．多种优惠券的分配
3．向前看
七、奖金和奖励
1．购买免费奖励
2．申请奖励
3．支付奖励
八、合伙促销与社会关心促销
1．合伙促销
2．社会关心促销
第三篇 六种见效快的促销实例
一、竞赛与抽奖实例
1．竞赛促销三则实例
2．抽奖促销实例
二、加量不加价促销实例
1．麦氏咖啡以9盎斯的咖啡卖8盎斯的钱
2．免费赠送24盎斯的可乐
三、集点优待四则实例
1．邮件麦片的“集盒盖送康乐”活动
2．邮件麦片的“集凭证送万花筒”联合式促销活动
3．康培水浓场的“集标签为教育”活动
4．舒洁面纸多变式集点赠送
四、折价包装能引人注目的四则实例
1．标签的运用
2．软质包装上的应用
3．套带式包装促销
4．一分钱特卖
五、零售促销优待券的三个实例
1．直接折价式优待券
2．免费送赠品优待券
3．送积分点券式优待券
六、付费赠送七种方式实例
1．延伸广告主题
2．与时尚或流行结合
3．与促销的商品联结
4．扩大商品或包装的用途
5．同时提供多种赠品
6．运用品牌或公司标志
7．运用高价位的赠品
第四篇 卖场设计与实例
一、延长店铺生命周期的八大方法
1．注重店铺的生命周期
2．如何使店铺恢复活力
3．注重店铺的店面设计与橱窗设计
4．环境条件欠佳的店铺才能兴旺
5．“创造景观”的经营策略――复古型店铺的出现
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6．树立引人注目的店铺招牌
7．注重提高店铺形象
8．“主题店”的商品准备法
二、店铺激励顾客连续反复购买的八大高招及实例
1．沙龙经营方式
2．“消费者教育”
3．提高服务品质
4．结合地区性的经营法
5．争取固定客户的妙方
6．如何改善广告效果的降低
7．提供顾客相关资讯
8．专卖店应做好顾客管理
三、店铺（卖场）策划与设计
1．与别人不同的卖场设计
2．极吸引人的色彩展示设计法
3．取悦顾客的视觉展示法
4．生活提案式的销售设计
5．店铺的空间展示法
6．不断的改变店铺形象设计法
7．不断创新的设计法
8．商品陈列应具有季节性
四、12种店面设计法及实例
1．商场布置要随时段的变化而改变
2．强调个性的商店――专卖店的新形态
3．“玩具箱型”商品展示方法
4．能够引起顾客共鸣的“POP”主张
5．如何与廉价商店竞争
6．外出销售
7．店前行人少的商店应如何改进
8．如何吸引年轻顾客光顾
9．无店铺销售的策略
10．利用个人电脑提高销售额
11．拥有独特商品的益处
12．限定销售法
第五篇 对中间商促销的策划与技巧
一、厂商对中间商配销渠道政策的演变过程
二、厂商对中间商的激励措施
三、厂商对中间商的折扣政策
1．折扣类型
2．折扣的支付方法
3．折扣政策的问题与对策
四、重奖赢家――经销商销售竞赛
1．销售量竞赛
2．陈列竞赛
3．店铺装饰竞赛
4．销售技术竞赛
5．创意竞赛
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6．销售竞赛的突破
五、中间商可利用的促销工具
1．企业刊物的运用
2．对中间商的援助措施
3．发布会、招待会
4．印刷品及派遣店员的援助
六、中间商的教育
1．教育重点
2．教育原则
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