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内容概要

当文化进步成为大家的共同需求时，那份共同愿望就会自然产生推动社会进步的庞大力量。
一个企业要进步就要有一群主动积极想要把企业推上高峰的共同伙伴，而企业内的所有人就是共同的
伙伴，没有人可以置身于事外；一个社会要进步也要有一群主动积极想要把社会推上高峰的共同伙伴
，而社会中的所有人就是共同的伙伴，没有人可以置身于事外；一个国家要进步也要有一群主动积极
想要把国家推上世界高峰的共同伙伴，而国家中的所有人就是共同的伙伴，当然也没有可以置身于事
外。
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作者简介

刘涛，中国台湾籍；实战派培训专家、北京时代光华高级讲师，多家营销杂志专栏作家，曾任盛安消
防机构营销副总，现任深圳普林哲咨询培训导师。
培训次数超过2000场次以上，曾获台湾《经济日报》成功销售人士专访，著有《门市销售服务技巧》
、《如何做好产品解说》等书。
曾
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编辑推荐

　　《门店服务：利润倍增的9大方法》作者来自于市场经济已经发展得比较成熟的台湾地区，他用
比较成熟的眼光去看待和分析正在快速发展中的中国。
因此，既有很强的针对性，又有很实用的经验性。
《门店服务：利润倍增的9大方法》对大陆的许多经营者来说很有指导意义。
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