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前言

　　在“入世”和“申奥”成功的鼓舞下，我国人民掀起了广泛深入学习英语的新高潮。
这个高潮的一个显著标志是：学英语、用英语已从学生扩展到各类在职人员，从青少年扩展到幼儿、
老年，从教室扩展到家庭、办公室、商务、旅游、体育乃至社会日常活动的各方面。
为适应这个新形势，满足广大群众学、用英语的新需求，我们编辑了一套便于携带、易于学说的英语
口语系列小丛书，包括《家庭英语》、《校园英语》、《办公室英语》、《商务英语》、《求职英语
》、《社交英语》、《旅游英语》、《电话英语》和《体育英语》共九个分册。
　　经验证明，学习英语应听说领先，以听说带动读写。
听说也应尽可能结合学习者日常亲身经历的各种场合、各项活动。
这样随时随地触景生情，学了就能用，在应用中又促进学，可以逐步养成用英语思维和表达的习惯。
这实为省时间、见效快的学习与掌握英语的好方法。
　　本丛书面向社会各界和城市、乡村的英语初、中级水平的读者，选材紧密结合日常生活、工作、
学习，针对多种常见的现实场景。
《商务英语》分册各单元包括情景对话以及单词与短语。
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内容概要

本书包括基础商务会话和外贸实务会两章，围绕展开商业活动的各个阶段，精心选取典型、常用的口
语句子编成情景对话，英汉对照，供英语初、中级水平的读者学习、使用。
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章节摘录

　　谢谢你。
我姓白，这是我的名片。
　　A：I’m glad tO know you.　非常高兴认识你。
　　B：Nice to know you too.　我也非常高兴认识你。
　　A：I’minterestedinHangzhou silk.　我对杭州的丝绸感兴趣。
　　B：An nght.My companyjust has high quality silk.　正好我们公司就有高质量的丝绸。
　　A：I’m gladtohearthat.　听你这样说，真是太好了。
　　B：MayI haveyour specific requirement？
Ifyoumake an　inquiry，we can offer youfirm.　我可以知道你有什么特殊要求吗？
如果你需要询　盘，我可以给你报实盘。
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