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内容概要

　　商海变化莫测，企业赢在预见。
《企业赢在预见》分为八章，深入剖析国内外商界的成败经验教训，从不同的角度、不同的方面，详
尽探讨企业主管或决策部门提高预见能力的根本问题，是企业建立完善预见机制和系统的指导书籍，
是企业主管、决策部门或从事管理工作的朋友谋划企业走向成功的好帮手。

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<企业赢在预见>>

书籍目录

第一章 赢在预见企业成功的桥粱预见是企业发展的基础企业的战略规划离不开预见有效预见是正确决
策的前提走一步看一步等于没有预见企业的成功在于准确的预见只有准确的预见才有准确的定位经营
要喝头道汤才能成就大企业预见是经营者掌握先机的捷径顺势而为则兴逆势而为则衰第二章 预见品质
企业成功的基础决策预见者要有足够的知识预见者要有开阔的视野预见者要有敏锐的眼光既要预见未
来就要心系长远预见者要养成思考的习惯预见者要有独到的观察力企业预见者要提高政治洞察力预见
者要有足够的智慧和胆量预见要有自我否定的气魄第三章 预见障碍企业成功的捷径预见要立足眼前顾
及长远预见不要有急予求成的心态感情倾向是企业预见的最大障碍切忌仅凭着直觉来预见未来不要被
过去的经验绊住了手脚不要在犹豫不决中丧失良机处处留心观察就能捕到商机预见未来过度自倍要不
得全盘考虑问题预见更加准确盲目跟风是预见的最大障碍有点冒险精神才能抓住商机第四章 预见机制
企业成功的保障预见机制是企业平稳运行的保障储存充足的信息是预见的源泉通过多种渠道获取全面
信息应重视竞争情报信息的收集对信息进行实事求是的甄别分析建立快捷高效的信息传递系统正确的
决策预见来自周密的市场调研市场调研切忌做表面文章⋯⋯第五章 预见方法 企业成功的钥匙第六章 
预见危机 企业成功的关键第七章 预见商机 企业成功的方向第八章 预见执行 企业成功的目的
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章节摘录

　　四、要进行定时的重要信息跟踪　　定时跟踪是掌握市场和对手情况的最有效的方法。
网络浏览器作为进入国际互联网的必要工具，成为电脑软件业公司争夺的焦点。
微软公司曾经因为判断失误，未投入全力开发该项目，致使网景公司得以一度占据高达80%以上的市
场份额。
为了重新夺取网络浏览器市场，微软充分发挥了竞争对手信息研究部门的特长，每月定期监测网络浏
览器市场占有率的变化，以此作为微软公司制定网络浏览器市场策略的指导方针。
这些信息帮助微软公司最终夺取了网络浏览器市场领导者地位。
网景公司被彻底击败了，最后被美国在线公司并购。
　　日本经济何以后来居上，他们超常规的发展使欧美人惊呼“可怕的生产者”、“可怕的日本人”
。
若仔细分析日本的资料，就会发现在它发达的经济背后是一个强大的信息网络。
战后日本为在国际市场上进行强有力的竞争，不惜大量投资，在114个国家和地区建立了6800多家跨国
经营的公司，下设遍及世界各地的办事处，他们既是营业网又是信息情报网，收集世界各地工商和科
技信息情报，每天发回数以万计的电传、电报，经电子计算机分析后加以利用。
这些网络使日本在几分钟之内就可获得世界各地金融行情，查询到日本与世界各地进出口贸易商品品
种、数量、规格等方面的详细材料，调查到国内1万多家公司、企业当年或历年的生产经营情况。
这些定时的信息使日本企业能及时地推出适销对路的产品，满足国内外市场需要。
　　⋯⋯
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