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内容概要

《小本经营致富门路250条》是一本专门介绍怎样通过小本经营赚钱致富的大众通俗读物。
书中针对当今中国大多投资经营者财力有限却渴望成功的状况和心理，从市场的大量案例中，精选
了250条投资较少、风险较小、回报较快的致富捷径，以供大家了解、选择作参考。
通过这些介绍，人们可以举一反三，有所领悟，有所借鉴，从而根据自身的条件，走出最适合自己的
致富之路。
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书籍目录

一、创业案例与市场商机 （一）创业案例 1.“酒瓶梨”一只卖50元 2.种菜高手墙上发财 3.羊肠刮出致
富路 4.种山参卖价高 5.土豆卖出苹果价 6.蝗虫养殖赚大钱 7.稻草枕木年产值700万元 8.废物制花肥赚钱
妙 9.送菜上门，赚信誉钱 10.网上卖鸡笼年赚30万 11.出口牛肉网上售 12.网上卖腊肉卖出国 13.网上卖石
头 14.“流动磨坊”巧挣钱 15.“老外菜店”赚大钱 16.“私房菜地图”巧赚钱 17.大学生开餐馆论斤卖
菜 18.故事蛋糕 19.只在晚上卖包子 20.“湖南味道”走俏广州 21.“粗粮馆”另类创富 22.汤品速递 23.卖
红苕尖卖成百万富翁 24.空运樱桃到西藏 25.巧用“时间差”四年纯赚百余万 26.萝卜干卖出甲鱼价 27.
“熏”出来的财富 28.手工面包花日进斗金 29.卖泥巴一年获利超10万 30.打工妹发“苍蝇财” 31.柴火“
生”金 32.牛粪养蚯蚓走出致富路 33.蒸馒头“蒸”出百万资产 34.种盆栽香草年赚8万元 35.巧用“两废
”一年创收1万多元 36.麦秆吸管有钱可赚 37.小青菜一年赚10万 38.田里废物半年赚7万 39.一口大锅年挣
万余 40.下乡照相巧生财 41.加工“树叶照”绝妙生财道 42.一个好点子，小店现商机 43.巧变面粉发家
致富 44.鹅卵石里“拣金矿” ⋯⋯ 二、店铺经营与加工制作
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章节摘录

版权页：   朱先生毕业于厦门大学经济学系，毕业后在杭州一个大的公司集团坐办公室，日子本来过
得很惬意，可是他却觉得这样做下去没有意思，想出来创立一番事业。
为了做什么，他考虑了很久，最后想到自己是一个读书人，平时最爱的就是书，最喜欢逛的也是书店
，就想不如自己也开一个书店吧。
 他的选择遭到了全家人几乎一致的反对。
朱先生刚刚开始参加工作，自己没有积蓄，家里又不肯支持，眼看美梦即将变成一枕黄粱，这时候是
一个好朋友向他伸出了援助之手。
好朋友慷慨地借了他5万块钱。
朱先生选来选去，最终选中了文三路这个地方。
之所以选这个地方，是因为这里属于杭州的文教区，周围有多个大学，平时街上成群的大学生和教授
们走来走去，文化气息非常浓郁。
 朱先生的生意几乎没有经过什么波折，一炮打响。
因为从一开始，他就采取了有针对性的营销策略，面对什么样的环境，什么样的消费者，就进什么样
的货，卖什么样的东西。
他之所以选择在文三路开店，就是看中了这里的两多：大学生多、大学教师多。
所以，他进的图书大多也是迎合大学生和大学教师1：3味的。
以普通书店不多见的学术类书籍为主，如东山讲堂文集之类，这样的书或许一年只能卖出去一两套。
还有些书，在整个杭州市场上可能也只有那么几个人会买，只有那么几个人需要，可他照样会去进货
，就专门为那几个人准备。
不为别的，因为他已经看出来，一般这样的人都比较忠诚，只要在你这里有一次买到了好书，买到了
他们需要而别处买不到的书，以后他们就会经常到你这里来。
 从长期来看，这些人的图书购买量非常大，价值非常高，属于那种“金卡”型和“贵宾”型的客户。
时间长了，朱先生这样的忠诚顾客积累了一大批。
朱先生做过统计，在他的顾客中，回头客要占到80％。
虽然店面较小，只有20多平方米，但因为卖的图书附加值较高，顾客的回头率较高，单个顾客购买量
较大，朱先生的收入非常不错。
现在他已经在金华浙江师范大学后门开了一个分店，还准备在全省其他具备条件的地方开分店。
 乔治不是外国人，而是个地道的中国人。
当年，乔治参加了厨师培训班，技术学得不错，但是快毕业时，他却发现自己对烹调没有什么兴趣。
他感兴趣的是理发，现在叫美发。
他发现当一个发型师是那么美妙的一件事情。
所以，他放下勺子，拿起剪子，先在南京，后又到上海，苦练起了美发技术，并且很快就显露出过人
的才华。
 1996年，一位香港明星在上海开了一家名叫露莎莲妮的高档发型屋，乔治正式出师，当上了露莎莲妮
的一个技师，帮人洗发烫发染发，但是没几天老板就发现了他在发型设计上的天分，破格将他晋升为
发型师，与从香港、法国、新加坡聘请来的那些发型师平起平坐。
后来乔治又辗转于杭州等地一些发屋做发型师，目的是磨炼自己的技术。
时机成熟后，乔治开始了自己的创业生涯。
因为缺乏资金，他无力租赁繁华的店面，只能在杭州一个偏僻的角落接下一家别人经营不下去的发型
屋，改造后打出了自己的名头：乔治发型设计中心。
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编辑推荐

《小本经营致富门路250条》分为“创业案例与市场商机”、“店铺经营与加工制作”两大部分，提供
了共计250条致富门路。
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