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内容概要

本书由历年参加房地产经纪人执业资格考试考前辅导的专家编写，严格按照2006年考试大纲的要求，
对教材的经典内容进行了总结，并针对重要考点和难点精选了大量的习题，进行了重点辅导，给出了
复习的方向。
对考生更好提高复习效果和顺利通过考试起到了很好的效果
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