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内容概要

房地产宣传推广是房地产营销环节中直接面对客户的第一战，是企业向外界传播产品信息的重要环节
，更是房地产企业执行战略的关键战术手段。
    本书分为四个部分，第一部分关键知识篇，讲述房地产宣传推广的基本概念、方法、步骤；第二部
分流程模板篇，讲述房地产各个阶段宣传推广的步骤和策略；第三部分实操表格篇，囊括房地产调研
最全的103份表格，涵盖房地产的宣传推广、现场包装、促销活动、广告推广、人员推销、公关活动等
各个环节中最实用的推广表格；第四部分经典案例篇，力求通过一个完整的案例，全景展现推广执行
的过程，还原项目的本身，让读者亲自参与到案例的背景中换位思考。
本书简单易学，实用易懂，适合房地产相关行业从业人员使用。
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章节摘录

　　第一部分　关键知识篇　　第一章　宣传推广的关键知识点　　一、宣传推广的背景　　宣传推
广是企业向外界传播产品信息的最重要环节，任何产品都需要进行传播，将产品信息传递给客户，刺
激他们的购买欲，从而实现实际销售。
如果该环节出现问题，那么前期的可行性分析、调研、市场细分、定位做的都是无用功。
前面的这些环节都是为销售做准备，奠定基础，但宣传推广却是直接为销售服务，它通过各种促销的
组合，完成与客户沟通的全程。
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