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内容概要

如何赚取超乎想像的巨额财富，如何以超乎想像的速度使财富增值，这正是本书所要告诉你的内容。
    本书所讲述的不仅仅是经营之理念，更是“赚大钱”之商道。
作者基于其25年的企业家生涯和咨询经历，提炼出许多有别于传统经营观念的创业理念，总结出快速
致富的20条经营箴言，同时针对创业之路中必须面对的实际问题，给出经过实践验证的、行之有效的
策略。
    正如作者所言，本书不是教你如何创办一家企业，而是告诉你如何取得关键性的胜利！
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作者简介

丹·肯尼迪，美国知名营销顾问与电视营销节目制作人，畅销书作家，享誉国际的成功学专业讲师，
被誉为“百万富翁缔造者”、“真正拥有商业心灵的企业人”、“提示残酷现实的教授”。
每年慕名参加其讲座的听众超过20万人。
曾与美国前总统布什、美国前国务卿鲍威尔将军、美
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书籍目录

译者序推荐序前言第一章 通向成功的决策  企业家的成功主要在于决策  警惕：你的创业理由也许是亟
待克服的障碍  摒弃“光试试”的想法  信守你的诺言  谴责：你是个工作狂  切记：你正迎着风险前行  
弥天大谎：企业家成功要付出巨大代价  自主时决心  时刻保持精神上的韧性  嘿，这不公平第二章 真
正的企业家经验：来自一线的成功报告  自豪感——企业家前进的动力  行走在寂寞的道路上  20年后，
我一夜成功  伴随着成功的是失败  成功的企业家和失败的企业家  好消息第三章 如何检验一个真正的
好主意  问问你的顾客  问问你的合作伙伴和竞争对手  便捷的直邮试验  “偷”已被检验的好策略  他山
之石，可以攻玉  怎样变得更富“创造性”  如果每个人都不赞成你的想法第四章 正确进行企业定位  
定位策略一：正确为企业命名以吸引目标客户  定位策略二：如何进行定价  定位策略三：恰当定位你
的晶牌形象  定位策略四：自我规划  你以为你是谁?第五章 企业家如何赚大钱  长大后你想做什么  财富
积累的秘诀  对价值的错误认识  可复制模式的惊人价值  企业家必备的6种能力第六章 怎样实现营销突
破  避免重大营销失误  突破策略一：瞄准机会市场进行开拓  突破策略二：寻找新的销售媒介  突破策
略三：通过有力的质量保证挫败你的竞争对手  突破策略四：提供优质服务,赢得良好口碑  突破策略五
：寻求战略营销联盟  突破策略六：借助专家和顾问的专业支持第七章 推销你的人生  错误的销售观  
时刻保持推销的状态  一生中要做的两个最重要的推销  架起自信的桥梁  推销你的产品或服务第八章 
企业的关键人物  摘掉你的玫瑰色眼镜  挑选关键的事业伙伴  企业经营中最糟糕的数字第九章 与律师
和会计师共事,  该起诉时就起诉  你也可以反击  当你确实需要求助律师时  一个好会计  “后视镜”、“
放大镜”和“望远镜”  你能指望谁第十章 为何企业家不同于职业经理人  忘掉所谓的主人翁精神  你
的雇员会怎样破坏你的业务  对你有效的方法才是最好的方法第十一章 怎样管理现金流  五种增加现金
流的方法  两种常被忽视的提升销售额、利润和现金流的方法  增加现金流的终极策略：预付第十二章 
如何实现最高效率  时间管理是个大问题  “立即采取行动”并不是最好的建议  关注时间成本  企业家
的时间管理  不要让别人偷走你的时间  致富秘诀中的秘诀第十三章 让幸运来敲门  明确你的目标  如何
在正确的时间做正确的事  招来好运的实用性建议第十四章 在不健全的世界里保持自己的完整  前方的
危险  如何兼得“鱼”与“熊掌”  诚信是发展之本  发挥信念的力量  企业家需要强大的信念第十五章 
迷你型的联合企业  善用战略联盟  带来财富的偶然机会  广告宣传的防疫针第十六章 使你的企业更加
独立  不要被你的企业所束缚  走出自己的路  如何使你的企业快速成熟第十七章 如何使企业摆脱困境  
现金流就是一切  大刀阔斧地削减成本  制定工作计划  不要默然接受失败  把精力集中到企业革新上第
十八章 关于互联网技术  互联网的使用者真正购买的是什么  不见不散  互联网上没有免费的午餐  你应
该如何对待互联网营销  传真机：营销推广的工具  关于技术的最终想法后记
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