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内容概要

　　本书全面而系统地对游戏的运营与管理进行了阐述，全书共有13章，内容包括营销学基础知识、
游戏运营概述、运营环境分析、市场调研、运营产品选择、组建运营团队、前期宣传与造势、游戏发
行的危机管理、测试管理、版本控制、产品宣传、渠道分销、网吧推广等内容。

　　本书可以作为游戏或管理专业的本科生、专科生或高职生相应课程的教材，亦可作为游戏开发者
、管理者的参考书。
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章节摘录

版权页：插图：一款网络游戏在运营过程中通常分为若干个阶段，针对每个阶段的特点，都会有相应
的运营策略。
目前市场上参与游戏运营的公司中，大体上都对一款网络游戏的各个阶段做如下划分：（1）成长期
：内测开始，这对于网络运营商来说是最关键的时期，一款游戏刚刚面市的时候，会有很多玩家来尝
试一下这款新游戏，玩家在此期间逐渐了解游戏的各方面内容。
如果在这个时期有良好的组织规划，玩家会对游戏产生好感并继续游戏，否则很可能1个小时就会宣
判游戏的死刑，并且到处传播——这种宣泄对新游戏在新玩家中的影响是毁灭性的。
（2）发展期：公测开始，如果内测比较成功的话，这个时期会有一定数量的玩家了，对这个时期来
说，最重要的是如何留住现有的玩家并且大量吸引新玩家进入，为收费做好充足的准备。
（3）成熟期：经过内测和公测，收费开始了。
该时期是玩家在游戏生命中最长的时期，是游戏运营商创收的最关键期，也是最容易出问题的时期。
在这个时期，如何控制玩家的数量和在线时间长短是公司获得利润多少的关键，留住的玩家越多，留
住玩家的时间越长，运营公司的收益也就越大。
（4）衰落期：这是很自然的，无论一个游戏多么出色，人也会产生厌倦情绪，或者因为自己的年龄
成长或因为某些外在影响，玩家会彻底离开这个游戏世界。
运营公司的任务就是想尽一切办法把这个时期推后，尽量使流失的玩家数量达到最少。
最常见也最有效的做法，是频繁的更新游戏版本，不断添加新内容，包括新装备、新地图、新任务甚
至是新职业等。
就是指在游戏运营过程中，对游戏产品的内测、公测、收费及后续版本更新等各个阶段的规划控制，
包括对内容控制和对时间控制。
每个阶段都是非常关键的环节，只有把每个阶段的事情都做好，游戏产品才能运营成功。
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编辑推荐

《游戏运营教程(动漫游戏类)》内容丰富，结构完整，通俗易懂，步骤明确，讲解详尽，是一本系统
学习游戏的好书。
本教材的编写目标是：努力追求“一读就懂，学了能用，一用就灵”的学习效果，可以作为全国各高
等院校游戏专业课程的教材，也可作为广大游戏从业人员和管理者的学习用书。
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