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内容概要

如果你也为上述问题感到困惑，不妨从忙碌的生活中抽身，静下心来思考片刻：究竟哪里出了错？
    或许，问题出在你无法以平常心对待主考官，以致在面试时手足无措；你不知道自己究竟有什么，
想要什么，以致无法找到适合你的工作。
为此，你要试着找出什么是你想要的生活，同时学会从别人的立场考虑问题，比如，把老板当做你最
大的客户，了解他的苦衷，学会和他相处。
    本书最大的特色在于从分析他人想法的角度切入，对你在职业生涯各个阶段将要遇到的问题予以剖
析，从心态与方法层面揭示出职场成功的奥秘。
无论你是一名求职者还是职场中人，都将从中受益。

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<老板是你最大的客户>>

作者简介

胡震宁，毕业于清华大学，1998年留美回国后加入一家外资企业，在该企业工作5年后开始自已创业。
在外资企业工作的过程中，积累了丰富的经验，曾经任职销售，销售经理、市场经理，北中国区经理
，工厂项目经理等。
对于外企的经营模式，理念、用人思想等有深刻的体会，也认识到国
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书籍目录

序一序二导言：你能从这本书里得到些什么第一章  现在，开始你的沙漠之旅  1 这辈子你只能过一次
，在一切还没有发生以前，你想好了么  2 每个人说的都有道理，但什么是你想要的  3 做你自己的主人
，不要被别的东西左右第二章  你该找一份什么样的工作  1 早就该准备好的  2 各有各的好，各有各的
毛病  3 不要病急乱投医第三章  你是不是也这样  1 你是不是迷信英文简历，面试技巧  2 你是不是对谁
都说一样的内容  3 你是不是每次面试都靠现场发挥  4 你有没有从招聘者的角度想想  5 你是不是没有信
心或者很傲气  6 你究竟有什么，你究竟要什么  7 你是不是很容易就退缩第四章  公司的头头们是怎么
想的  1 外企公司是怎么回事  2 外企公司的头头是怎么想的  3 其他公司是怎么回事  4 其他公司的头头是
怎么想的第五章  你怎样才能脱颖而出  1 好工作少而找工作的人多，你该怎么办  2 找工作其实就是一
种销售行为  3 如果让你挑，你会如何挑选  4 如何让你被注意到第六章  强势应聘——成功者之路  1 什
么是强势，什么是弱势  2  强势应聘需要积累  3 心态问题  4 更上一层楼第七章  老板是你最大的客户，
学会和他相处  1 老板也是普通人  2 老板的苦衷  3 如果你是老板  4 如果有人能够在你的工作中帮你，那
就是你的老板  5 老板对你有什么期待第八章  你得有些财务观念第九章  我的天，你成了工作的奴隶第
十章  除了工作本身，你还需要些什么第十一章  成功的人生
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编辑推荐

　　本书不仅出发点诚恳踏踏实，从基本的源头着手，给出清楚易懂的指导，并且处处可看出作者深
切的体会，配合生动的实例，应可让有心在职业生涯中求进取的人读手受用不少。
　　——合富集团总裁 李惇
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