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内容概要

　　本书在内容上全面覆盖了淘宝开店的各方面知识，在讲解上完全按照淘宝开店的总体流程进行设
计，且全书采用图解的方式写作，力求让新人朋友能够快速、方便地阅读本书，在读完全书后能够顺
利、高效、不走弯路地开店。
本书内容主要包括开店的前期准备、如何进行淘宝店铺的申请开通、如何购买商品、如何寻找货源、
如何进行商品的拍摄美化、店铺的基本设置和商品上传方法、店铺的装修、商品的推广、财务的优化
管理、如何与买家打交道完成交易、如何进行商品发货包装、网店的售后处理、网店的安全管理以及
店铺成长技巧等。
本书既适合准备在淘宝开店的朋友，也适合已经开店想更上一层楼的朋友。
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作者简介

　　宋聚强，知名摄影师，英国谢菲尔德大学管理学硕士，是第一位拍遍英国的华人摄影师。
有着独特的摄影视角和创作功底。
作品简洁、大气。
精通各类徕卡相机、镜头的文化历史及使用。
GETTY（英国）Osports(中国)签约摄影师，多家门户网站驻欧摄影师。

2000年开始数码摄影创作，百余幅作品曾获国际，国内各类影赛奖项，曾被评为亚洲大学生优秀摄影
师，2009年作品曾在伦敦影像展展出.
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章节摘录

版权页：   插图：    对开网店的货源以及其他因素进行分析后，我们还有重要的一点需要考虑，那就
是自己适合开网店吗？
虽然网店开张很简单，但要想通过网店获取收益，那么就得用心来经营网店。
这需要占用我们一定的时间和精力来寻找货源、经营网店以及与快递公司打交道。
作为店主的你，真的想好了么？
 2.2.1宝贝货源是否稳定 当我们决定开网店并选择好商品后，就应该考虑所寻找的货源是否稳定，在日
后的经营过程中是否会影响网店销售。
货源是否稳定（如缺货、供货不及时）、货物质量是否参差不齐、售后服务是否完好等，这些因素对
网店的经营有着至关重要的影响。
准备开网店之前，往往货源已经基本确定下来，这就需要进一步对供货商家进行分析考察。
供货商的规模与能力在一定程度上决定了货源是否稳定，如果要长期经营其商品，那么供货商的发展
与前景也是需要关注的。
 在开店之前，即使我们已经联系好了供货商，也要对供货商进一步了解才行。
如果没有稳定的货源支持，我们只有延缓网店的开张时间，并继续寻找新的供货商了。
商品货源是网店的根本，如果无法找到稳定的货源，那么即使我们其他方面具备再好的条件，也是无
法开网店的。
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编辑推荐

《淘宝开店必读:淘宝开店、经营、装修与营销》既适合准备在淘宝开店的朋友，也适合已经开店想更
上一层楼的朋友。
《淘宝开店必读:淘宝开店、经营、装修与营销》在内容上全面覆盖了淘宝开店的各方面知识，在讲解
上完全按照淘宝开店的总体流程进行设计，且全书采用图解的方式写作，力求让新人朋友能够快速、
方便地阅读《淘宝开店必读:淘宝开店、经营、装修与营销》，在读完全书后能够顺利、高效、不走弯
路地开店。
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版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com
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