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内容概要

销售明星之所以能成为明星，是因为他们懂得销售的艺术，其中的关键在于他们能熟练地掌握和运用
引导成交的方法和技巧。
     本书论述了引导成交的实用方法和技巧，观念新颖，构思独特而又严谨，可成为营销成功的起点。
我们相信：本书是使你成为销售明星的一条简单但有效的途径。
你只要采用这8个销售秘诀，那么你的销售事业就会得到突飞猛进的发展。
    本书以一些生动感人的故事告诉销售人员：怎样找到你的客户、怎样与你的客户沟通、怎样了解客
户的需求等等一些很实用的技巧，并鼓励销售人员热爱自己的行业，真诚对待客户。
    在本书中，各章都会给出一些成功销售的故事和富有深刻意义的引文，并通过举例向你介绍改进销
售技巧的方法。
任何销售行业人士都可以利用这本指导性的书籍取得成功，阅读本书的每一位销售专业人士都能从中
获益。
    此外，在本书中，作者还列举了与客户沟通的方法和最佳的推销技巧，都是成为营销高手不可不知
的秘籍。
细读此书，你必定能从中学习到最有效的推销术，迅速提高自己的销售业绩。
    本书适用于工商企业人士、经营管理部门人员及有志于迈向顶尖销售人员的人。
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书籍目录

第一个秘诀 爱拼才会赢　1．自助者天助　2．决不、决不、决不放弃　3．踩在别人的肩膀上　4．拥
有一颗坚强的心　5．揭开一夜暴富的神话　6．做高效率的人才第二个秘诀 无止境地寻觅　1．继续
寻找下去　2．无法拒绝的约请　3．把风筝线拽在自己手上　4．业务礼仪　5．亲和客户、说服客户
第三个秘诀 这是你想要的吗　1．知己知彼　2．提问的艺术　3．学会倾听　4．与客户沟通　5．市
场调查第四个秘诀 完美的展示　1．创意无限　2．从利益出发，准确定位　3．推荐有招　4．销售哈
哈镜第五个秘诀 处理反对意见　1．慧眼识“异议”⋯⋯第六个秘诀 握住你的手第七个秘诀 没有句号
，只有省略号第八个秘诀 时间就是金钱
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编辑推荐

《超级销售明星的8大成功秘诀》中超级销售明星的销售技巧，可以让你攻无不克，战无不胜，迅速
成为超级销售明星！
中国业务员业绩提升必备宝典 企业培训优秀业务员的最佳读本！
你想拥有万能的成功销售技巧吗？
你想成为众人瞩目的超级销售明星吗？
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