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内容概要

谈判与辩论技巧是律师等法律从业人员必须具备的基本能力。
本书由法学实践教学一线老师及知名律师合作完成，通过引用大量正反面案例，以实例解释说明相关
技巧。
内容涵盖谈判与辩论最基本的内容，既有理论阐述，又有根据经验凝结的各种实战技巧。
　　本书的写作没有拘泥于传统法学教材的体例，着重着墨于实践教学实战案例和技术。
全书共分为两个部分：一是谈判部分，包括谈判的准备技巧、谈判的开局与摸底技巧、谈判磋商的技
巧、达成谈判协议的技巧等；二是辩论部分，包括辩论的思维与辩论语言、辩论的各种技巧以及法庭
辩论实战分析。
因此，本书不仅是法学实践教学教材，对已从业的法律工作者来说，也是从业技能方面不可多得的借
鉴资料。
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章节摘录

　　第一章　谈判概要　　第一节　谈判的定义　　谈判与人类文明的发展具有同样悠久的历史，自
有人类社会以来，谈判就出现在人类的交往活动之中。
随着人类社会的进步和文明程度的提高，现代科学技术的出现和发展，高速交通工具的发明和应用，
信息传播手段的改进和普及，人们的观念意识不断更新，交往的需要逐渐增强，人类之间的交往与沟
通越来越频繁，交往沟通的方式也越来越复杂。
在频繁复杂、色彩斑斓的人类交往活动中存在着各种形式的谈判活动。
　　谈判这上概念的外延很宽，不仅包括国家间、企业间的大型正式谈判，而且也包括各种非正式场
合的协商与交涉。
更多的谈判发生在我们的日常生活之中，每个人都可能有意或无意地参与谈判活动，那么到底什么是
谈判呢？
　　现阶段，中外学者对什么是谈判有多种不同的解说。
　　美国谈判协会会长、著名律师杰德勒?I?尼尔伦伯格1968年在《谈判的艺术》一书中所阐述的观点
非常明确：“谈判的定义最为简单，而涉及的范围却最为广泛，每一个要求满足的愿望和每一个寻求
满足的需求，至少都是诱发人们展开谈判的潜因。
只要人们为了改变相互关系，只要人们为了取得一致而磋商协议，他们就是在进行谈判。
”　　英国谈判学家马什1971年在《合同谈判手册》一书中给谈判所下的定义是：“所谓谈判是指有
关各方为了各自的目的，在一项涉及双方利益的事务中进行洽商，并通过调整各自提出的条件，最终
达成一项各方较为满意的协议这样一个不断协调的过程。
”
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编辑推荐

　　作为一本法学实践教学的教科书，本书涵盖了谈判与辩论最基本的内容，包括其定义概述及各种
实战技巧。
除此之外，本书的特色是大量义勇相关案例，尤其是一些著名的案例，以实例结实说明相关技巧，如
，通过美国前总统肯尼迪与前苏联部长会议主席谈判的案例，说明谈判前信息收集的重要性，通过美
国《独立宣言》的顺利签署，说明谈判地点确定的重要性，等等，案例尤其是著名案例的音阶，既可
以丰富学生的知识，又能够激发学生的学习兴趣，活泼而生动，在轻松氛围中获取知识。
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