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前言

黄天时律师是我在三年前为一家国有大型企业改制提供咨询服务时认识的，那时他留给我的印象是一
个踏实、谦逊、兢兢业业、勤奋好学的青年才俊。
那是一次专业合作的邂逅，时间匆匆未及深谈，他的家境贫寒、苦心励志的成长经历是我们在其后的
电话交谈中获知的，每每念及个中情由总是会有感动，对世事的一种难以排遣的情殇飞来飞去。
他现在是一位通过个人奋斗而获得比较成功的律师，经年的术业积累促进其事业不断发展，前途远景
也是一片光明。
律师是一种自由的职业，从业者以自己的学业背景为依托，集结其智慧、才华、经验、学识、情商、
思考力、判断力、口才、机敏等种种素养为社会提供服务，其中个性化的内涵极其张扬。
通过国家司法考试资格应该说是律师从业的起点，但由一个证书的持有人提升为一名成功的律师，恐
怕要经历一段艰难的蜕皮脱壳过程。
个人的亲历历练是必不可免的，但师傅的传帮和平行的阅读感悟也是很有价值的学习路径。
黄天时律师出于补益新人的心思将自己的律师从业足迹描述出来，写成书并付梓出版，是一种善举，
是一种古道热肠，是一种公益心的行动。
我对此表示赞赏。
数天前，他约我为他的这本书作序，我欣然允命。
昨天，我们见面，浏览了本书清样稿，提了我个人的一点修正意见，我也赶快写就了几句话，向公众
社会推荐此书。

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<从门外汉到成功律师>>

内容概要

这本书不仅有业务技能的介绍，更多的是技能之外的“秘笈”：比如做律师应该做哪些准备？
如何寻找适合特定人士的律师事务所？
新律师该如何融入团队？
怎样摆脱对合伙人、授薪律师的依赖，度过从律师助理、工薪律师到提成律师之间的断奶期？
身处矛盾漩涡的律师如何处理各种关系，防范职业风险？
怎样提升律师的品位？
如何开拓案源、谋求生存、发展之道？
⋯⋯
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作者简介

黄天时，江西赣州寻乌人，1974年生，北京市国汉律师事务所合伙人，刑事业务部负责人，资深律师
，北京市律师协会刑事诉讼法专业委员会委员。
执业多年来，先后办理500多起刑事、民事和经济案件。
近年来以刑事辩护为主攻方向，组建“黄天时辩护网”，承办多起重大案件，形成“受人之托，忠人
之事；合理收费，用心办案”的执业理念，深得各方好评。
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书籍目录

序言从高考落榜到京城执业（代序）第一部分  初出茅庐，茫然无措——律师助理的困惑与出路  第1节
 做律师，你准备好了吗？
  第2节  寻找适合自己的律师事务所    有好的律师带你    专业定位    有起码的收入（工资或案源）    发
展目标    特别提醒  第3节  如何成功通过律所面试    做一份与众不同的简历    详细了解招聘单位的具体
情况    预先设计问题    带齐各种证件、资料    千万别迟到  第4节  初入职场的种种困惑与出路    首要的
问题是摆正心态，冷静应对，尽快融入团队    特别提醒    熟悉环境    学会倾听，熟悉目标任务    乐于助
人，勤动手脚，关键是动脑第二部分  崭露头角，立稳脚跟——苦练技能，尽快上路（入职头一年）  
第1节  咨询接待能力    有礼貌地待人接物，让人感觉你是个真正的律师    特别提醒    认真倾听，让当事
人把“冤屈”诉完    耐心解答，做好心理抚慰工作    选择接待地点很重要  第2节  成功签约的能力    要
有良好的业务能力与办案经验    合理的报价    良好的沟通能力    特别提醒  第3节  研究案情能力  第4节  
查阅资料能力  第5节  起诉应诉能力    立案准备    出庭能力（陈述事实、答辩；出示证据与质证；法庭
辩论；诉讼中调解与庭外调解）  第6节  文书写作能力    法律意见书——旗帜鲜明，切中要害    起诉状
——简明扼要、条理清晰、诉求明确    答辩状——争锋相对，寸土必争    辩护词    代理词    上诉状    律
师函  第7节  起诉应诉能力    立案准备    出庭能力  第8节  调查取证能力    特别提醒  第9节  与当事人、官
方的沟通能力  第10节  案件归卷总结能力（一案一小结）  第11节  自我保护能力第三部分  业精于勤，
熟能生巧——熟悉各类案件并进而确立专业目标  第1节  确立专业目标，由“全科”向“专科”迈进  
第2节  刑事辩护专业律师的“绝活”    侦查阶段——了解案情，取保候审    审查起诉阶段——辩诉交
易的最佳时机    审判阶段——刑事辩护的高潮阶段  第3节  脱颖而出，走向成功    放弃对合伙人、授薪
律师的依赖    放弃依靠别人分配案源的习惯，走向市场，独立地开拓业务    平时勤奋努力，关键时刻
抓住机会，展现自己，脱颖而出第四部分  理顺关系，得心应手——协调各种关系，保护自己  第1节  
“关系”可靠吗？
律师办案要不要找“关系”？
  第2节  律师公共关系    律师与当事人的关系    律师与司法部门的关系    律师与同行的关系第五部分  晴
耕雨读——正确处理学习与工作的关系  第1节  读书与不读书的律师区别何在？
  第2节  律师要读哪些书？
  第3节  律师的“三上”、“三余”读书法  第4节  做个有文化的律师第六部分  案源开拓，生存之道  
第1节  从工薪律师到提成律师，如何度过“簖奶期”？
  第2节  做好第一个案子  第3节  开拓案源的具体“招数”附录    中华人民共和国律师法    （2007年10
月28日）    律师执业行为规范（试行）    （2004年3月20日）    律师职业道德和执业纪律规范    （2002
年3月3日）    关于反对律师行业不正当竞争行为的若干规定    （1995年2月20日）后记
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章节摘录

因为有如此不切实际的期待，他们就可能要求律师做律师不能做或做不了的事情，比如要律师会见时
给被告人传递钱物、要求律师找关系走后门，通融法官、要求律师去银行调查对方账户隋况⋯⋯诸如
此类，不一而足。
面对当事人提出的这些做不了或不能做的事情，律师要勇敢地对当事人说不。
如果你对当事人的无理要求一概应承，你将面临两个不利后果：一是你无法满足他的要求，只好一再
隐瞒，用更多的谎言来掩盖第一个谎言，最后给人留下不诚信的印象；二是你冒险去做你不能做、不
应该做的事情，招来种种麻烦。
我曾办过一个涉嫌故意伤害的案件，是取保候审的当事人本人亲自找到我签的委托代理合同，他在预
审期间作了有罪供述，但取保候审出来后却一直不认罪。
当事人要求我给他作无罪辩护，并说可以提供两个现场目击证人，证明他没有动手打对方，是对方自
己与他抢夺棍子时一松手摔伤的。
我找到证人了解情况，结果却大相径庭。
两个证人是在现场附近，但因扭打时围观的人太多，他们都没看清双方互殴的情况。
当事人要他们作证，他们也同意按当事人的意思去说，但我不同意。
这种叫证人作伪证的事，律师坚决不能干。
无论从律师执业操守还是执业风险看，这根高压线都不能碰。
不管当事人给你多高的律师费，也不管当事人跟你的关系多铁，你都不能拿自己的饭碗来开玩笑。
律师执照就像瓷器那样不经摔，一旦吊销，就永远无法弥补。
敢于坚持原则的律师，也许会被当事人误解，但只要你诚心诚意给他办事，他最终还是能理解并尊重
你的。
我曾经有几个几乎吵翻脸的当事人，当他们事后感觉到我只是坚持律师的底线，确实不是推诿或刁难
他们，都能获得他们的理解。
最好的印证是，他们都曾给我介绍当事人，而且是非常热衷地推介。
有的甚至已经和别的律师谈好了合作，最后在他们的推介下，转而委托于我。
我没有给他们任何介绍费，当事人全凭自己的信任给亲朋好友转介绍。
当接到他们转介绍的电话时，我最高兴的不是有新的业务能挣钱，而是当事人的理解、认可、信任给
自己带来的自信，这种理解、认可、信任比金子还宝贵！
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后记

律师是个典型的师徒相传的行业，没有师傅指点，新手很难进入状态。
而大多数律师事务所实行松散的管理体制，不能给新律师提供完善的培训体系，新律师靠自己找师傅
，师傅又秉承“教会徒弟饿死师傅”的观念，一般不会像竹筒倒豆子那样一五一十地把自己的经验体
会全教给徒弟。
在各级律师协会组织的新律师培训中，多半也是走过场，加之时间所限，学员并不能从中学到多少真
正实用的东西。
于是刚刚上路新律师就难免面临种种困惑：怎样答复当事人的咨询？
如何有效地促成当事人签约？
到法院立案要准备哪些材料？
庭审现场的每一个阶段该如何应对？
怎样发展自己的业务专长？
怎样处理好方方面面的关系？
如何防范律师职业风险？
怎样展开卓有成效的律师营销、开拓案源？
⋯⋯诸如此类的问题莫不困扰着有志从事律师职业的新手们，挫伤他们的自信心和对律师职业的美好
憧憬，有的甚至入行多年还摸不到“门道”，解决不了上述问题，最后只好黯然神伤地离开通过艰难
的司法考试打开的律师之路，着实令人嘘唏感叹！
有鉴于此，本人多年来一直想写一本有关新手上路，引导实习律师从“门外汉”到“熟练工”的稳步
迈进的书。
这种想法与中国法制出版社的编辑舒丹女士不谋而合，经过选题立项和长达一年时间的写作，本书终
于和广大读者见面了。
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编辑推荐

《从门外汉到成功律师》是由中国法制出版社出版的。
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