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前言

　　教育部、财政部《关于实施国家示范性高等职业院校建设计划，加快高等职业教育改革与发展的
意见（教高[2006]14号）》指出：“为在全国高等职业院校中树立改革示范，经国务院同意，在‘十
一五’期间实施国家示范性高等职业院校建设计划。
该计划将按照地方为主、中央引导、突出重点、协调发展的原则，选择办学定位准确、产学结合紧密
、改革成绩突出、制度环境良好、辐射能力较强的高等职业院校，进行重点支持，带动全国高等职业
院校办出特色，提高水平。
”根据国务院的部署，财政部和教育部于2006年启动了国家示范性高等职业院校建设项目，当年在全
国1200多所高职院校中遴选了28所院校作为首批国家示范性建设院校。
广州番禺职业技术学院被列为首批示范建设院校之一。
该学院的金融管理与实务专业、会计专业和国际金融专业构成的专业群被列为重点建设项目，国家财
政在这三年中投入近千万元用于这三个专业的改革和专业建设。
金融和会计系列教材建设内容被列入财政部、教育部下达的项目建设任务书之中，本次由中国财政经
济出版社出版的13本教材是该项目建设的重要成果。
本系列教材的出版，既是国家示范性高等职业院校建设成果的集中反映，也是通过教材带动职业院校
课程改革、发挥示范作用的重要途径。
　　本系列教材的指导思想是教育部《关于全面提高高等职业教育教学质量的若干意见（教
高[2006]16号）》的文件精神：“要积极推行与生产劳动和社会实践相结合的学习模式，把工学结合
作为高等职业教育人才培养模式改革的重要切入点，带动专业调整与建设，引导课程设置、教学内容
和教学方法改革。
”　　广州番禺职业技术学院在课程开发过程中，通过广泛的行业调研和行业专家工作任务分析，确
定了学生的主要就业岗位以及这些岗位对学生职业能力的要求，以此为起点制定了每门课程的课程标
准，再依据课程标准进行学习情景或教学项目的设计并作为教材编写的直接依据。
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内容概要

本书以出口交易的基本运作过程为主线，以一笔具体的出口商品交易业务为背景，将出口贸易中业务
函电的草拟、出口报价与还价核算、交易条件的磋商、出口合同的签订、出口合同的履行等全过程的
工作任务串联起来，通过生动具体的工作项目分析、详尽明晰的知识讲解、实用快捷的图表实例和丰
富多变的操作练习，为读者提供了一个在仿真模拟实践中了解和掌握出口交易基本知识和主要操作技
能的有效途径，使其身临其境般地体验一笔出口贸易操作流程的全过程。
     本书注重高职教学的实践性特点，在每一工作步骤后设有与教材主体案例同步的模拟操作。
本书还通过情景模拟接力训练的方式，以一个外贸业务员的业务工作为背景，将贸易实务以一个较为
完整的“流程”形式融入每个项目之中，使各个外贸交易环节的内容融为一体，内容生动有趣。
     本书着重培养学生的自学和动手操作能力、理解能力以及动态思维能力，它也可作为高职高专国际
贸易类专业的教材。
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书籍目录

项目一  交易准备　步骤一  寻找客户　步骤二  建立和发展业务关系项目二  发盘与出口报价核算　步
骤一  出口报价核算　步骤二  拟写发盘函项目三  还盘与出口还价核算　步骤一  出口还价核算　步骤
二  拟写还盘函项目四  接受与出口合同签订　步骤一  拟写接受函　步骤二  进行出口合同核算　步骤
三  拟写外销合同项目五  信用证业务　步骤一  申请开立信用证　步骤二  审核及修改信用证项目六  出
口备货项目七  出口托运订舱项目八  出口报检报关　步骤一  出口报检　步骤二  出口报关项目九  出口
投保项目十  装船出运项目十一  制单结汇项目十二  核销退税　步骤一  收汇核销　步骤二  出口退税参
考文献

Page 4



第一图书网, tushu007.com
<<国际贸易实务>>

章节摘录

　　项目一　交易准备　　教学目标　　最终目标：寻找合适的目标客户，撰写与客户建立业务关系
的函电。
　　促成目标：　　会利用各种渠道及现有资源对国际市场、目标产品、国内供应商、进口商进行简
单分析　　知道寻找目标客户的途径　　会写建立业务关系的函电　　步骤一　寻找客户　　工作情
景　　广东汉邦贸易有限责任公司（HANBANG TRADING CO.，LTD.）成立于1991年，主要经营各
类服装，公司在获得进出口经营权的前提下，欲将产品推向国外市场，总经理张聚贤（Juxian Zhang）
将任务交给公司业务员陈明（Ming Chen）全权负责。
　　广东汉邦贸易有限责任公司基本资料如下：　　公司名称：广东汉邦贸易有限责任公司
（HANBANG TRADING CO.，LTD.）　　公司地址：中国广州市体育东路85号金利来大厦2900室
（RM2900，Goldlion Mansion NO.85 Tiyu East Road，Guangzhou，PR.CHINA）
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