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内容概要

　　《普通高等教育“十五”国家级规划教材·教育部高职高专规划教材：现代推销技术（第3版）
》从高等职业教育的要求出发，以理论必须够用为度和突出实际应用为原则，以营销工作岗位的实际
需要为导向，以推销工作的实务过程与要素为线索，以推销的原则、方法、策略和技术技巧为轴心，
参考推销员职业技能鉴定的标准和网络经济的特征要求，对本书第2版的体系、内容进行了全面修改
、补充和完善，使第3版现代推销技术彻底从前两版中脱胎出来，形成一部崭新的教材。
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