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前言

在人生舞台上，为什么有些人可以梦想成真，春风得意，而有些人却一事无成，碌碌无为呢？
为什么有些人成为意气风发的成功者，而有些人却是悲观消沉的失败者？
其实成功并不是只垂青于那些得天独厚的幸运儿。
本书作者克里蒙特·斯通以100美元起家，到拥资4亿美元，他所走过的成功之路向世人证明了：只要
用积极的人生观不断激励自己，找到正确的方法诀窍，并结合实践行动，那么人人都可以获得成功。
克里蒙特·斯通的一生颇具传奇色彩。
他16岁开始帮母亲推销保险，从第一天只卖出2份的惨淡。
到后来一天卖出122份的创世纪录，斯通在自己推销保险的生涯中，摸索出的成功定律，不仅使他自己
成为亿万富翁，还激励并引导了无数人成功致富。
斯通的经营之道和冒险精神使他获得了巨大的成功，拥有了可观的财富，但他更为得意的是他的思想
和信念。
斯通相信自己可以指引人们如何成功致富，他一生都在努力推广“积极人生观”这一引领他走向成功
的方法。
他的巡回各地的有关“成功之道”的演讲场场爆满，他所主编的杂志《成功无限》也发行甚广，深受
读者好评。
这就是斯通所倡导的成功定律具有的巨大魔力，这个被世人称为“永不失败的成功定律”让众多原本
无望成功的人获益匪浅。
失败者总是喜欢这样自言自语：  “我要不是这个样子，就好了！
”成功者却说：  “正因为我是这个样子，我一定能成功！
”事实上，每个人之所以是他自己而不是别人.是因为占据他内心的人生观是得到他自己赞同的，而人
生观决定了我们的将来。
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内容概要

　　怎样走向成功？
成功的要素有哪些？
有理想的青少年朋友都会思考这样的问题。
为此，我们组织编译了世界著名的成功学大师们的代表作，希望用大师们自己的成功实例和经验，帮
助青少年朋友塑造自己，一步步走向成功之路，成为人生的赢家。
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章节摘录

下面这个故事可以说明“隐形护身符”的功用。
傅勒是路易斯安那州一个黑人佃农的7个孩子之一，他5岁时就开始工作，9岁时已经在赶骡子了。
这并没有什么稀奇，因为大多数佃农的小孩都是从小就工作。
这些家庭对于穷困已经认命，从不敢奢望过更好的生活。
但傅勒有个了不起的母亲。
虽然她的生活只能维持温饱，却不希望自己的孩子也如此。
她认为在一个欢乐、富裕的世界里，自己和家人居然只能勉强度日，一定有什么地方不对，因此，她
常常对傅勒说：“我们所以穷，不是命该如此，而是你父亲从来不图什么财富，我们家也没人想要改
变现状。
”“没有人想要改变现状”，这句话深深地印在傅勒的脑海中，结果竟改变了他的一生。
他开始希望发财，并把全部的心思放在自己的目标上，绝不想自己不要的。
他认为最快的赚钱方法就是卖东西，因而选择了卖肥皂。
他挨家挨户地去推销，一卖就卖了12年。
后来听说供应他肥皂的那家公司要拍卖，定价是15万美元。
而傅勒卖了12年的东西，他尽量节省每一分钱，总共存了2.5 万美元。
傅勒和那家公司的老板联系后，对方同意他先付2.5 万美元的定金，余款12.5 万美元则要在10天内付清
，并且合约上写明，假使他在期限内筹不出来，定金就要被没收。
傅勒担任肥皂推销员的12年中，受到了许多生意人的尊敬和称赞，他去向他们求援，另外他还从自己
的朋友、借贷公司与投资公司那里借到了钱。
到了第10天的前夕，他已经凑到了11.5 万美元，还差1万美元。
为了找到一个可以及时借他1万美元的人，已经晚上11点多了，傅勒仍然沿着芝加哥第61街往前走。
他走过几条街，最后终于看到一家公司的窗子里有亮光透出来。
他走了进去，里面坐着一个一直在工作，并且看上去已经很累的人。
“你想赚1千美元吗？
”虽然傅勒跟这个人并不熟，但他还是壮起胆来，单刀直人地问。
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编辑推荐

《永不失败的成功定律》：青少年成功之路丛书
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