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前言

谁都可以选择去经商，可是真正懂生财之道的人太少了；谁都可以拥有意义非凡的人生，但不是每个
人都被看作是成功人士。
生财之道，不仅仅关乎方法，同样也关乎做人之道；成功之径，不仅仅关乎途径，同样也关乎处世之
法。
正如儒商是所有商人追求的目标一样，道义，诚信从来就是赚钱的应有之意。
生财的同时，也是做人的彰显。
唯一的区别可能在于，生财关乎智慧，而成功更关乎原则。
是的，生财有大道，成功无捷径。
我们每个人都想知道：为何丁磊、陈天桥只是一个穷学生，几年内却可以做中国首富？
为何李嘉诚没读过大学，却做了华人首富？
为何比尔·盖茨大学都没读完，却可以连续13年蝉联世界首富？
为何有些人只用一年或几个月的时间就能成为亿万富翁？
为何大多数人却依然一贫如洗，两袖“清风”。
巴菲特一语道破了天机：“现代人面临的不是有没有钱的问题，而是会不会赚钱的问题。
”钱，是个好东西，这一点地球人都知道，但在何处才能找到赚钱致富的良方呢？
如何才能寻找到生财的大道呢？
有的人，是靠脑子赚钱；有的人，是靠苦力赚钱；有的人，是靠自身赚钱——当然，也可以说成是靠
父母的基因好，靠自己漂亮的脸蛋赚钱。
那么，更多的呢。
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内容概要

　　《生财有大道成功无捷径》从那些看似最简单却最实用的“道”开始。
带你踏上发掘财富的征程。
让你拥有一个新的金钱观念，使你手中的钱活起来；拥有一个新的理财思路。
使你的资产快速增长：拥有一个新的创意。
让你可以找到赚大钱的新路；拥有一个新的招数，让你出奇制胜，由穷人变为富翁。
　　《生财有大道成功无捷径》最终会回归到助你成功的永恒真理上，在新时代的背景下，用丰富的
例子、深入浅出的文字，和你一起分享别人成功的秘密，帮你找到属于自己的那把成功钥匙。
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书籍目录

前言／1第一章 生财“看”之道——怎样用你的眼睛赚钱／2“看”道原理一：商机就是宝藏／3“看
”道原理二：财存细处，先少后多／5“看”道方法一：把眼光投到别人想不到的领域／8“看”道方
法二：善于赚女人的钱／10“看”道方法三：与时俱进，让眼睛也新潮一点儿／13“看”道方法四：
打开预测之眼，挖掘明日商机／16“看”道方法五：看准商机，更要放手一搏／18第二章 生财“听”
之道——怎样用你的耳朵赚钱／23“听”道原理一：信息决定命运，／25“听”道原理二：人是信息
的普遍携带者／27“听”道方法一：做足市场调查，磨刀不误砍柴工／30“听”道方法二：广交朋友
，信息不断／32“听”道方法三：售后，别忘采集顾客的抱怨／35“听”道方法四：像守护生命一样
守护商业秘密／37“听”道方法五：巧妙透露虚假信息／39第三章 生财“说”之道——怎样用你的嘴
巴赚钱/43“说”道原理一：语言是销售的灵魂／45“说”道原理二：顾客只信“老实人”／47“说”
道方法一：看人择赞，夸到点上／49“说”道方法二：价格，不要一味的低／52“说”道方法三：促
销方式知多少／54“说”道方法四：“套近乎”，让顾客感觉亲切／57“说”道方法五：少用专业术
语，慎用“花言巧语”／59第四章 生财“笑”之道——怎样用你的表情赚钱／63“笑”道原理一：顾
客最易被微笑所迷惑／65“笑”道原理二：和气生财，以和为贵／67“笑”道方法一：生意场，内在
警惕，外在幽默／69“笑”道方法二：笑脸“认罪”，与顾客争执没好处／72“笑”道方法三：树立
亲和力，让顾客舒心购买／74“笑”道方法四：做个知名的“慈善家”／77“笑”道方法五：临危不
惧，处变不惊／79第五章 生财“形”之道怎样用你的仪表赚钱／83“形”道原理一：晕轮效应不容小
视／85“形”道原理二：门面如脸面／87“形”道方法一：穷人也要站富人堆里／89“形”道方法二
：做商入就必须懂点儿应酬／92“形”道方法三：什么样的店面装饰最吸引顾客?／94“形”道方法四
：包装好顾客才会拆开看／96“形”道方法五：打造专业形象，消除客户顾虑／99第六章 成功“仁”
为径——如何凭你的心态取胜／103“仁”径真谛一：豁达之人必有宽敞之路／105“仁”径真谛二：
告别偏见，正视自己／107“仁”径技巧一：别让嫉妒挡了你前进的道路／110“仁”径技巧二：甘心
从小角色做起／113“仁”径技巧三：积极乐观，挫折减半／115“仁”径技巧四：善待一切人和事物
／118“仁”径技巧五：加入团队，服务团队,领导团队／120第七章 成功“义”为径——如何凭你的人
缘取胜／123“义”径真谛一：人际是成功的阶梯／125“义”径真谛二：一个好汉三个帮,大树底下好
乘凉／127“义”径技巧一：高调做事，低调做人／129“义”径技巧二：救人于水火，受命于危难
／132“义”径技巧三：未雨绸缪，多积人情债／134“义”径技巧四：寻找并经营生命中的贵人／136
“义”径技巧五：读懂《面子心经》，念透《虚荣宝典》／139第八章 成功“礼”为径——如何凭你
的谦逊取胜／143“礼”径真谛一：空杯的容量最大／145“礼”径真谛二：酒香也怕巷子深，宝剑也
要亮出来／147“礼”径技巧一：聪明的成功者总在背后下苦功／150“礼”径技巧二：建议，要认真
接受，更要努力索取／152“礼”径技巧三：正视自己的弱势／155“礼”径技巧四：无论长幼尊卑，
都要虚心请教／157“礼”径技巧五：不鸣则已一鸣惊人／159第九章 成功“志”为径——如何凭你的
梦想取胜／163“志”径真谛一：梦想是飞向成功的羽翼／165“志”径真谛二：现实是理想的根基
／167“志”径技巧一：完全信任自己，发誓成为第一／169“志”径技巧二：目标太多只会让人更加
迷茫／172“志”径技巧三：敢于做第一个吃螃蟹的人／174“志”径技巧四：目标一定要量身定做
／176“志”径技巧五：成功是汗水的结晶／179第十章 成功“信”为径——如何凭你的品质取胜／183
“信”径真谛一：人无信而不立／185“信”径真谛二：忠诚是成功的通行证／187“信”径技巧一：
像守护生命一样守护自己的诺言／190“信”径技巧二：会说“不”的人才能轻松成功(敢于拒绝)
／192“信”径技巧三：见好就收，贪婪会葬送你既得的一切／195“信”径技巧四：把责任心贯穿到
做事的细节中／198“信”径技巧五：留足心眼，提防小人／201
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章节摘录

在与两个或多个客户初次交往时，在没有寻找到共同语言的情况下，文化话题作为切入点是最明智的
选择。
其一，是对客户和他所在的地域的尊重和了解。
其二，是让对方感受你的良好素养和渊博知识，使其产生认同感。
一般而言，常见的套近乎的方式有这么三种方式：1.攀认式《三国演义》中的赤壁之战一回，鲁肃见
诸葛亮的第一句话是：“我，子瑜友也。
”子瑜，就是诸葛亮的哥哥诸葛瑾，他是鲁肃的挚友。
短短的一句话就定下了鲁肃跟诸葛亮之间的交情，拉近了彼此的距离。
大多数时候，任何两个人，只要彼此留意，就不难发现双方有着这样或那样的“亲”、“友”关系。
例如：“你是复旦大学的毕业生，我曾在复旦进修过两年。
说起来，我们还是校友呢！
”“你佻是体育界老前辈了，我爱人可是个体育迷，咱们也算得上是‘近亲’啊！
”“你是湖南的，我是湖北的，两地近在咫尺。
今天能碰巧遇见，也算很有缘。
”
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编辑推荐

《生财有大道成功无捷径》：掌握生财之道，踏上成功之旅，让你走上则富自由之路。
学习财富之道，掌握成功捷径，你的人生将会从此改变。
有的人，是靠脑子赚钱；有的人，是靠苦力赚钱。
那么。
更多的呢？
是靠那些很不起眼的法则。
这些法则说起来很简单。
却得到了所有成功商人的首肯。
正所谓最厉害的招数就是最简单的招数。
它们听起来是那么的平凡：看，听，说，笑。
形道理简单却深刻，同样适用于成功的真谛。
仁，义，礼，智，信系统地解决了如何对待自己、对待他人、对待规律、对待社会关系等问题。
它们最简单也最复杂。
最容易记住。
也最难做好。
《生财有大道成功无捷径》为你展示了以下五条生财大道：生财“看”之道——怎样用你的眼睛赚钱
生财“听”之道——怎样用你的耳朵赚钱生财“说”之道——怎样用你的嘴巴赚钱生财“笑”之道—
—怎样用你的表情赚钱生财“形”之道——怎样用你的仪表赚钱成功无捷径，但并非无章可循。
《生财有大道成功无捷径》为你揭示了以下五条成功捷径：成功“仁”为径——如何凭你的心态取胜
成功“义”为径——如何凭你的人缘取胜成功“礼”为径——如何凭你的谦逊取胜成功“智”为径—
—如何凭你的梦想取胜成功“信”为径——如何凭你的品质取胜
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