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前言

　　送给老爸老妈的礼物　　我是孟献斌，你可以叫我献斌。
　　我家里以前住在农村，是土坯房子。
。
房子是我太爷、爷爷就住过的，到哉爸爸带着我们一家人住在里面的时候，赶上外面下大雨，屋里就
会下小雨。
如果是三更半夜下暴雨，我们就拿大盆小盆在屋子里接水。
　　那时，我们多么渴望能有一个好一点的房子住呀！
那样，会比较安全！
　　倾盆大雨，一下起来就没有个完，房子垮塌了怎么办？
那是我们家里所有的人总要去想，但又不敢去想的事。
　　那时候父母也很想建一所新的房子来住，可是，钱从哪儿来呢？
当时我自己也很渴望，可是那时不像现在已学会了销售积累了财富，根本不可能做到。
那会儿，越拼命想赚钱，却越赚不到钱。
　　直到2007年跟随许伯恺老师与梁凯恩老师进入亚洲超越极限之后，我就拼命地去做销售，我的命
运随之改变了，同时改变的还有爸爸妈妈的命运。
　　2008年7月，我写下目标：我决定在2008年10月12日爸爸过生日的时候，送他一套120平方米的房子
作为生日礼物。
　　10月12日那天，我不但达成了这个目标，而且没有靠银行一分钱贷款，也没有跟朋友借一分钱。
如我所想的那样，我送了爸爸一套将近300平方米的大房子。
　　可以说，我被自己感动了，我感到了莫大的幸福。
对一个孩子来讲，有什么能比达成爸爸妈妈的梦想还让人幸福的呢！
　　我也因此由衷地庆幸我学会了销售这门本事，对于我这样一个只有力气，除此之外就不知道用什
么来挣钱的穷小子来讲，这是唯一能让我改变命运的方式了。
从销售中我有了做人的尊严，也因此荣耀了生我养我的父母。
每每想到此，我都会热泪盈眶，也因此我越来越爱销售，也因此我愿意把这份成就跟任何人分享，尤
其是让我的父母感觉到，我们真的不再贫穷了——　　小时候，爸爸跟村里的一些合得来的人聊天时
说，茅台酒有多好多好。
那时，我就明白，他们经常讲这件事，代表他们的内心当中是充满渴望的，尤其对这群好喝酒的叔叔
、伯伯等长辈们而言。
但是，从我五岁记事时开始，一直听到28岁，23年来我却没有看见他们喝过一瓶茅台酒。
　　但是，我终于能让他们如愿以偿了。
　　那一年过年回家，因为赚到钱了，我给爸爸一次买了两瓶茅台、一瓶人头马XO，这些对于目前
的自己来讲，可能不值一提，但是，那时，看到爸爸那种很喜悦的表情，感受他把那些酒在过年的时
候跟他那些老朋友一起喝的时候的喜悦，我更加深刻地理解到：销售真的就等于收入。
　　我是用我销售的本事赚到这些钱的，销售真的让我自己变得富有了，销售真的让我变得成功了。
　　销售，会真真正正地改变一个人的命运，甚至整个家族的命运。
而这，该是一个力图改变自己和家族命运的人，依靠自己的努力就能学到和做到的事！
　　后记　　感谢销售感谢生活　　大约在大半年之前，有一天早上我突然特别地感动。
一那天早上，在穿衣服的时候，我打开衣橱，数一数我到底有多少件衬衣。
经常穿的有32件，加上台湾名仕馆手工制作的衬衣，我发现居然还有10件没有拆开过。
看到这一幕，再想想五六年前或者十年前的自己，那个时候，要买一件超过一百元钱的衬衣都要想好
久，最后还是咬一咬牙暂时不要了，下次再来，再看一看，要不要买⋯⋯那个时候买一件一百多元钱
的衬衣大概要反反复复去看五六次⋯⋯想到这一切，我内心当中充满了感动和感恩。
衬衣、西装加起来应该超过差不多30万元人民币，这在几年前我是想都不敢想的，那么我到底是怎么
拥有了这些呢？
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到底做对了哪些事情？
　　我2003年就来上海了。
一直持续到2008年，那个时候每天早上六七点钟，我就坐公交挤地铁，准备去工作。
一趟公交车挤下来，要一个多小时，堵车严重的时候甚至要挤两个小时。
到了工作地点，我被挤车的疲倦已经弄得几乎没有什么心情。
早上本来心情非常好，这却导致我一天工作都做不好。
而现在，每天早上不管天晴下雨，我都可以开着自己的宝马车上卞班，然后带朋友去玩，接送自己的
好朋友、客户，想想这一切，究竟是怎么做到的呢？
　　刚来上海时我住在一个郊外平房里，用水还要跑到房子外面去接，上卫生间还要跑到外面的公共
卫生间，没有水，没有专用的卫生间，也没有很明亮的灯泡⋯⋯而事隔几年，如今我却住在黄浦江边
的豪宅里，早上起床听着音乐，看着窗外的黄浦江⋯⋯　　一切的一切，就是因为五六年前我决定要
好好地去做销售，学销售。
现在，我心中充满无比的感动。
当然，能有今天所拥有的一切，我要非常感谢我生命中的贵人——我的恩师许伯恺。
这几年来，是他手把手带着我一起学习，一起跟多位世界第一名的大师学习全世界最厉害的销售武功
。
可以说，通过大量的学习和老师的栽培，我才拥有今天我所拥有的一切。
　　现在，我的生活一片灿烂，前途无限光明。
我感受到人性的种种潜能与畅快，同时又突然要面对很多的光荣与梦想，内心世界与现实生活都充满
了痛快的体验，因而激情豪迈，甚至想用最短的时间把我的变化告诉给更多的人。
　　而这时一缕阳光照过来，让我猛然想到：要感谢生活，感谢这段经历，因为有了这样的一段生活
，我的人生才更加充实、精彩，才有了更多的味道。
　　在这一瞬间，我也想起了自己读过的2010年世界杯阿根延主教练马拉多纳的自传，想起了自传开
头那很长很长的一段“感谢”，他感谢了数以百计的人。
他感谢的那些人，大多数是我们不认识的。
读完他的自传后，我曾经很不理解地嘲笑过他这超长的感谢名单。
　　而在这个下午，在这个时刻，我竞突然明白了马拉多纳的初衷：　　能够像这样活着，别说活一
生，就是活几天。
也已经足够精彩、足够快乐——偌大一个世界，有几个人能够这样痛快地活一次？
当然要心存感激，感谢所有和自己的生活有关系的人。
　　我甚至理解了拿破仑·波拿巴的名言：我要感谢所有怀疑和藐视我的人。
于是，我由衷地写出了下面的这些感谢：如同奥斯卡颁奖典礼，观众最期待的不仅是扣人心弦的获奖
揭晓，爹位耀眼炫目的明星出席，还包括获奖者一番努力之后面对别人的肯定发自肺腑的答谢词。
也许我的比喻并不恰当——我的成绩是那么的微不足道，但是，我的确不能错过这个难得的机会向他
们表白。
是的，没有一个人的成长能够脱离别人的关怀与帮助。
在生命的过程中，我感谢每一位让我感觉幸福与温暖的人。
感谢所有关心和支持我的人，没有你们的喜爱和理解，我是不会坚持到今天的。
感谢所有讨厌我的人，没有你们的存在，我也就失去了进步的意义，甚至失去了再干下去的兴趣。
为了你们而干下去。
对我这样一个奇怪的人来说，这是一种奇怪的推动力。
感谢所有知道我名字的人——这么大的世界，那么多的人，您凭什么就要知道我的名字呢？
所以，真的要感谢。
感谢我的领导和同事，无论是我书中提到名字的，还是没有提到名字的。
无论是我们有过私人交往的，还是没有私人交往的，你们都是我应该感谢的人。
感谢批评过我和被我批评过的人，议论过我和被我议论过的人，因为，你们都是我生命历程的一部分
。
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感谢我十几年的销售生涯里说过的所有名字，去过的所有机构，你们都是我生命的标点。
感谢所有爱过我的人和我爱过的人，感谢爱。
爱是这个世界上最神奇的东西。
，有了爱，什么都可以。
感谢销售，是它的魅力给了我今天所拥有的一切：荣誉、名气、财富，甚至更多。
感谢我的父亲和母亲大人，你们为子女操劳了一生，所以，你们是烈日下为我遮阳的伞，你们是我穿
越洋流的救生圈，你们是那高高扬起却总也舍不得落下的戒尺，既而，化作战斗时为我挡箭的盾牌。
在你们面前，我永远是长不大的小孩。
我的一切成绩与荣誉属于我亲爱的父亲母亲。
儿子本来应该让你们安度晚年享享清福，。
但你们却依然为我操心受累。
感谢亚洲超越极限培训机构和我的导师许伯恺先生。
先生来自宝岛台湾，是用生命来训练的中国第一潜能激发大师。
他始终保持着传统教学的师徒情结，而我幸运地被其归为门下，11年来我们情同兄弟，无所不谈，畅
快淋漓。
感谢亚洲超越极限培训机构，所有的泪水和汗水直到汇集这里，我才真正感受到付出的价值，这里有
属于我和我家庭的荣誉。
如果说上海的黄浦江是我永远的精神家园，那么超越极下艮这3000平方米的平台则是我梦想起航的港
湾。
感谢亚洲超越极限机构的亚洲首席超级演说家、畅销书作者梁凯恩先生，感谢我的恩师许伯恺、亚洲
行销之神陈霆远老师、开发女神林佳烨女士，感谢中国（香港）进步思想联盟创始人郑卫国先生，、
畅销书《超越巴菲特》的作者投资家周皇仁先生、CEO制造机洪豪泽先生，是你们为我授业解惑，助
我成长；是你们，如同大海中的灯塔，使我能在每一个学业与事业的拐点都得到正确的指向。
感谢我的往日同学聂海胜、涂虚竹、黄修德，他们不断的鼓励与帮助，使我倍增逆水行舟的勇气和力
量；感谢我的尊长师兄上海羽绒服的赵总、云南的金总、山东的卞总、湖北的韩总、北京的丁总、安
徽的储总和程程，不仅仅是因为和他们每一次交谈都能让我获益匪浅，最重要的是，是他们坦诚的心
、温暖的援手，营造成了融洽的点滴生活，让我的事业及在追求销售业绩的过程中充满了温馨的情谊
；感谢三年来共同生活在亚洲超越极限机构平台上的一起笑过、闹过、奋斗与拼搏过的同事及好友：
余思汉副总、徐燕副总、廖英婧副总，我的得力搭档、良师益友的伙伴谢睿娴，我的助理陈波、王洁
以及在职和已经不在职的所有我倚天屠龙业务组的伙伴，我真的好想你们！
感谢你们过去为倚天屠龙业务组所付出的点点滴滴。
特别感谢我的妻子史媛媛，在学习和做营销工作的日子里我们风雨同舟，一起承受起起落落。
此生有她相伴，无怨无悔。
人总是生活在一定的环境中，每个人的顺利成长都得益于大自然的恩赐，一路走来，我总是思念安康
天柱山前流过的那清清的汉江，秦巴山地彷徨的树林，航轮晚歌微风徐徐的黄浦江畔，以及给我工作
之余带来幻想与无穷遐思的夏夜阳台上那闪闪的星空。
面对自然，备感人之渺小，生命之伟大。
即使面对一切难以释怀的痛苦和失败，也能从自然的启示中领悟到面对艰难险阻的勇气和智慧。
最后，关于这本书的选题，我也要感谢和我一起在销售一线工作打拼过的领导和同事们。
与他们一起的所见、所闻、所感、所做，成了该书选题的原始动力与来源。
更感谢著名女作家殷源老师和“中国创业家书系”总策划王淳枫先生两次来上海为本书去粗取精，也
感谢夏海老师、莫庸老师参与研讨书稿，而且，我也知道，还有更多更多幕后的编缉、校对、印制、
发行的朋友们，我都深深地表示谢意和感恩！
最后，我再一次感谢我的恩师许伯恺，他不仅支持我_出书，最后还亲自上阵增补内容与我一同合出
这本书。
这让我感觉十分骄傲，也再一次感受到恩师对我深深的爱！
感谢生活，感谢销售。
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 “十个成交九个”是我的销售信条。
书稿未成之前，我把它作为暂时的书名。
但它却在我的朋友圈中流传开来。
既然大家都喜欢这个题目，我就把它当做书名和勉励更多人的话吧。
其实，经历了真正的销售的人才能理解，在生活及市场这个战场上，并非只需要舞刀弄枪或赤膊上阵
，也包含着隐忍、克制、宽容与从容不迫。
有时，微笑着面对一切，也是一种成交。
随着年龄的增加，我更喜欢后者。
 “十个成交九个”，是我追求的目标与结果，也是过程，更是一种态度，一种信念。
共勉！
（献斌，2010年12月于上海）
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内容概要

有多少人想知道一个曾经默默无闻，夜总会里的服务生如何成为一家上市公司销售冠军的真实故事？
    有多少人想知道一个曾经月收入只有500元的穷小子，如何在亲朋好友都不看好的培训行业里，用三
年的时间达到单月收入成长上千倍的秘密？
    有多少人想知道如何能用135分钟面对陌生人成交635200元的业绩，以及随后仅用35分钟时间就成
交208万业绩的关键秘诀？
    ⋯⋯    《十个成交九个》，帮助更多渴望人生发生重大改变的朋友，让生命亮起来！
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作者简介

　　许伯恺，亚洲潜能激发大师，世界签书纪录的保持者，超越极限巨星演唱会首席主持人，富布斯
导师商学院高级讲师，奇迹工场电影公司董事。
他是能量的缔造者、绩效的代言人，被称为改变人命运的恩师。
他研究世界大师潜能激发训练的精华，创新训练系统“引爆生命力”，通过演讲和训练，激励团队成
为无所畏惧的超人。
　　孟献斌，亚洲销售新剑客出生在陕西南部的一个乡村里，小时候家境贫寒。
求学时代屡遭欺负，不得已中途弃文从武。
多次获得国内武术散打比赛冠军。
现任教育培训业唯一在美国纳斯达克上市的亚洲超越极限公司业务副总经理。
他有一个目标：直接协助两万人改变生活品质，帮助他们的生命亮起来。
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Page 8



第一图书网, tushu007.com
<<十个成交九个>>

章节摘录

版权页：我想“扬名立万”雁过留声，人过留名。
一个人，为人来世一趟，不容易。
“不图名，不图利”，这是自欺欺人。
人是一种复杂的动物，不单有物质、精神的需要，也有被尊重的需要。
如果自己的成就得到了社会的某种肯定，所产生的荣誉感，也会让自己事半功倍。
成为销售自己的明星销售，其实卖的不只是产品，而是把你自己销售出去，如果你被别人接受了，那
么你的产品、你的服务，别人自然而然也就接受了。
销售最重要的是，把你对产品的信心、对自己的信心当做一个重要的信息传递给你的客户，把你这种
很好的情绪带给你的客户，让他对你和你的产品充满信心，让他被你的情绪所感染。
而自己也便成了一个阳光积极的人，成了一个销售明星。
人与人之间的影响和带动非常重要。
销售是信息的传递和情绪的转移。
如果一个销售人员把对产品、对公司、对领导、对自己的极大热忱，完全地感染给顾客，把他对这个
产品的极大的信心和极大的热忱复制给顾客，顾客就会采取投资购买行为；如果你是一个领导者，你
对工作的每一个步骤都非常热忱，能够影响和带动你周围的人，他们就会跟随着你，这就是一种群体
效应。
真正顶尖的推销员都有一个宗旨、一个使命，他知道在拜访客户的时候，他代表的是公司，代表的是
最佳的产品、最佳的服务，代表的是市场上最有价值的产品，“顾客不买是顾客的损失”，自己没有
丝毫损失。
当你觉得你的产品或服务不是这么有价值的时候，任何产品你都推销不出去。
说服是信心的传递，是情绪的转移。
假如你对自己的产品没有热忱，没有信念，或者你不是迫不及待地想要分享给别人，事实上你已经没
有办法推销了，那么又怎么能成为一个销售明星呢？
而说到说服力，我们的董事长梁凯恩老师告诉我们，演讲时有三种境界：一是收获掌声。
别人大声说好，真诚为你鼓掌；二是收钱。
别人把自己的钱主动放到你的口袋里；三是“拿命”。
别人愿意把生命都交给你。
我是这样理解的：对于我们做销售的人来讲，一个有说服力的人，说服别人买已经不是问题，只是买
多买少的问题。
我经常对我的团队讲，我们不单是要求客户向我购买，而是要求他全家都跟我购买。
我对他们说，成交一次并不一定说明你说服力很好。
因为，别人向你购买一次产品，可能是由于以下几种情况：可能是人家心不甘情不愿地买，也可能是
当时人家不好意思不买，也可能当时人家是感性购买力，也可能就是人家生出同情心才买的。
比如说，他看到我卖产品很辛苦，又赚不到什么钱，一天也未必有什么成交。
我把这一切总结为三个字，叫“运气好”。
而还有一种，就是人家真的被我说服了才买的。
但是，如果客户第二次、第三次，反复地向你购买，那么情况就会完全不同。
这才说明你真正地把自己销售出去了，真正地成了一个有感染力、有说服力的人。
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编辑推荐

《十个成交九个》：孟献斌“亚洲销售新剑客”。
出生底层，家境贫寒。
三年做到月收入突破50万，仅用35分钟时间就成交208万，美国纳斯达克上市公司亚洲越极限公司副总
经理。
告诉你1个月成交1千万的销售心法！
许伯恺“亚洲潜能激发大师”。
世界签书纪录的保持者。
25岁前帮助17家业扭亏为盈。
创造“引爆生命力”训练系统，有效协助数百家企10万人突破事业、人生的瓶颈。
孟献斌许伯恺讲授为什么要十个成交九个我想荣耀我的生命；我想衣锦还乡；我想“扬名立万”为什
么能十个成交九个成交时，我有顶尖的成交信念；对客户我有好到极致的态度，而对百亿富豪，我们
超级的自信，持续力强，我有咬紧的坚韧
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版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com
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